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KONYA SANAYi ODASI YAYINIDIR

. ANADOLU'NUN
NIiTELIKLi URETIM USSU

KONYA

Tarimdan sonra Ulke sanayisinde de adini ilklere yazdirmayi
basaran Konya, gelecek dénemde katma degerli sanayi
imalati ve ihracati alaninda daha da blytumeyi hedefliyor.
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Marifet iltifata tabidir
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“Marifet iltifata tabidir,
miisterisiz meta zayidir.
iltifatsiz mal zayidir.”

Konya'yl anlatan, anlamli bir s6z ile
baslamak istedim. Bu soz, kisilerin ba-
sarilart takdir edildigi middetce daha
iyi sonuclar elde edebilecegi ve basa-
rnsinin devam edecegini anlatmak igin
sdylenir. Son zamanlarda Konya igin
sdylenecek en glzel sézlerden biri diye
dustndyorum.

Gegen dénem Konya Sanayi Odasi
basta olmak Uzere Konyamizi, cok de-
Gerli Bakanlar, burokratlar ve yoneticiler
ziyaret etti. Herkesin Konya ile ilgili sdyle-
digi ortak cimle su oldu: "Konya'nin Tur-
kiye'ye drnek bir sanayiye sahip oldugu,
Anadolunun en dnemli Uretim merkez-
lerinden biri oldugu ve milli teknolojide
oncu rol Ustlenecedi” Clnki Konya bu-
gln tek basina 180 Ulkeye ihracat yapan
bir gl¢ haline geldi.

Devletin Ust duzey yoneticileri ta-
rafindan alti cizilen bu ifadeler, Konyali
sanayiciler icin bUytk anlam tasiyor.
Konya'nin giderek artan basarisi sehrin
motivasyonunu artiriyor gibi bir cim-
le kullanalim. Bu bakis agisi, Konya'nin

dretimi ve ihracatina da yansiyor. Konya
ihracati, son birkag senedir Turkiye orta-
lamasinin Ustinde buyuyor.

Biz de bu sayimizda, marifeti, basari-
yi alkislayalim istedik ve Konya'nin sanayi
tarihini merceg@e aldik. Konya sanayisinin
gelisiminde bagsrol oynayan sanayicile-
rinden, Konya sanayisinin mihenk tasla-
rint dinledik.

Konya sanayisine 6ncti olmus ve sa-
nayide fark yaratanlar bolimunde Konya
sanayisinin duayen ismi Kadir Buytkhel-
vacigil ile tarihi bir yolculuga ciktik. Kon-
ya topraklarindan dogan ve bugin bes
kitada 85 Ulkeye ihracat yapma basaris
gbsteren Helvacizade'nin basarisinin sir-
rint konustuk.

Konya'nin en onemli sektorlerin-
den ayakkabi sanayisi, yine bu sayida
mercege aldigimiz sanayi kolundan biri
oldu. Turk ayakkabi sektérdnin son bir
kag yildir gosterdigi ihracat basarisinda,
Konyadaki Ureticilerin de 6nemli bir payi
bulunuyor. Made in Konya etiketli ve
markali ayakkabilar her gegcen daha ¢ok
dlinya pazarinda yer bulmaya baslad.

2000 yilinda sadece 413 olan Kon-
ya Sanayi Odasi'na kayitli firma sayisini,
19 yilda 2021 yikselten Konya, gelecek
doénem icin adeta mesaj veriyor:

“Oyuna yeni basliyoruz..”
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Danismanhigi Finansman Platformu

Capital Dergisi'nin “Tlrkiye'nin En Begenilen Sirketleri”
arastirmasinda, son 10 yildir sektoérimiuiizde araliksiz
ilk 3 sirada yer almanin gurur ve mutlulugunu yasiyoruz!
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izin alinmaksizin hig bir sekilde kullanilamaz,
yeniden kopya teknigi ile cogaltilamaz,
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MEMIS KUTUKCU
Konya Sanayi Odasi Baskani

Organize Sanayi Bélgeleri Ust Kurulusu (OSBUK) Baskani

“Kalici buyume icin yatinnmlari artiracak
verimlilik esash politikalar Gretmeliyiz”

81KIS 2019

or bir ekonomik stirecin icinden
Z geciyoruz. Ancak 2019 yilinda

en dibi gordigimuzu ve bu yil
Uglncl ceyrekte gelen 0,9'luk buytme
ile birlikte artik bir toparlanma strecine
girdigimizi disdntyorum.

Gectigimiz yilin Eyltl ayindan bu
yilin Agustos ayina kadar eksi hanede
kalan sanayi Uretimimiz nihayet bir yil
aradan sonra tekrar pozitife donerek,
Eylul'de ylzde 3.4 artti. Sanayi Uretimi-
nin yani sira, tuketici given endeksi,
kapasite kullanim oranlari gibi 6ncl
gostergeler de bir toparlanma déne-
mine girdigimize isaret ediyor. Sinirli da

olsa, 3. ceyrek buylmemiz, ekonomimi-
zin toparlanmaya basladigr gériistini
besliyor. Ancak bundan sonraki strecte
6nemli olan buytmenin strdurdlebilir
olmasidir. Bunun icin de yatinmlarin
artmasi ¢ok kiymetli. Fakat yatinmlar
tlm toparlanmalara ragmen, 5 ¢eyrek-
tir daralmaya devam ediyor. Bu yilin
ikinci ceyreginde ylzde 12.6 daralan
yatinmlar tarafini hizla pozitife cevir-
meliyiz. Cunkd, blylimenin kalici hale
gelmesi, refah ve istihdam Uretebilmesi
icin yatinmlar on sart. Dolayisiyla Tur-
kiye'nin bir yandan mevcut yatirimlari
tesvik ederken, ayni zamanda yeni ya-



tinmlari tesvik edecek verimlilik esasli
politikalar Gretmeye ihtiyaci var.
Tarkiye 6zellikle bir yildir, son 15
yilin en ¢etin ekonomik mucadelesini
verirken, Konya da elbette TUrkiye
ekonomisinin dnemli bir paydasi olarak
bu strecten etkilendi. Ancak sehrimizin
80 degisik sektorde Uretim yapan yapisl,
dinamik girisimciligi ve blyime istahi
bu dénem bizi bir miktar daha pozitif
aynstirdi. Ornegin Konya, bu yilin ilk 11
ayinda ihracatini ylzde 11,9 artirarak,
oransal olarak Turkiye ortalamasindan
yaklasik 6.6 kat daha iyi performans gos-
terdi. Boylece Konya 11 ayda 1 milyar
838 milyon dolar ihracat rakamina ulastl.
Sanayicilerimizin ihracatta
gosterdigi performans, 2019 yilinin
tamami igin hedefledigimiz 2 milyar
dolar ihracat seviyesine ulasacagimizi
gosteriyor. Kuresel ticaretin distigu,
Almanya basta olmak Uzere Avrupa
ekonomilerinde durgunlugun devam
ettigi bir donemde, Konya sanayisinin
ihracat performansini, son derece kritik
dnemde buluyorum. Clnku Konyanin
kuresel ticaretten aldigi pay her gecen
yil biraz daha artiyor.

NITELIKSEL DONUSUM HEDEFi

Konya, Turkiye'nin en dinamik
sehirlerinden biri olarak son yillarda
6ne ¢ikiyor. Konyanin bu dinamizmi-
nin devam etmesi icin kurumlarimiz
ve sanayicilerimiz buytk ¢aba harciyor.
Konya Sanayi Odasi olarak bizim
hedefimiz, Konya'yi daha yuksek katma
deger Ureten bir gelecege hazirlamak.
Bu noktada sehrimize Innopark Konya
Teknoloji Gelistirme Bolgemizi ka-
zandirdik. Sanayicilerimiz Innapork'ta
Ar-Ge, inovasyon ve tasarim faaliyet-
lerini yUrGtebiliyor, prototip Uretimler
yapabiliyorlar.

Ayrica Konya Sanayi Odasl olarak
sehrimizde Ar-Ge ve tasarim merkez-
lerinin artmasi ve nitelikli bir dénu-
slime oncilik etmesi igin buyuk ¢a-
balar sarf ediyoruz. Bu noktada 2017
yilinda sehrimizde Ar-Ge ve tasarim
seferberligi ilan etmistik. Bu cagrimiz
sanayicilerimizde karsilik buldu ve
Ar-Ge ve tasarim merkezi sayimiz su
anda 28'e ulastl.

KURESEL TICARETIN DUSTUGU,
ALMANYA BASTA OLMAK UZERE
AVRUPA EKONOMILERINDE
DURGUNLUGUN DEVAM ETTIGI BIR
DONEMDE, KONYA SANAYISININ
IHRACAT PERFORMANSINI,
SON DERECE KRITiK ONEMDE
BULUYORUM.

Ote yandan savunma sanayi
alaninda sehrimize éncilik etmeye
calistyoruz. Duzenledigimiz Savunma
Sanayi Zirveleri, ikili is gorusmeleri,
ana sanayi ziyaretleri ile bu konuda
sehrimizde ciddi farkindalik yarattik. Ve
Konya su anda Savunma ve Havacilik
Sanayi ihracatinda Turkiye'de 5. sirada.
Yine sehrimiz Askeri Fabrikalar Genel
Mudurltga Onayl Tedarikgi Listesinde
22 firma ile gU¢lu bir sekilde yer aliyor.

Bu konuda en kritik gelisme ise
Aselsan’'in Konyali 24 girisimcimiz ile
birlikte Konya'ya kuracagdi Aselsan
Konya Silah Sistemleri Fabrikasi oldu.
Fabrikanin insa streci devam ediyor.
Onumuizdeki yil Aralik ayinda fabrika-
nin tamamlanmasi ve aglilisinin yapil-

%11,9

_ILK 11 AYDA, KONYA
IHRACATINDAKI ARTIS

mas! hedefleniyor. Diger bir gelisme
ise, Aselsan fabrikasinin da bulundugu
toplam 1.8 milyon metrekarelik alan
Karma Endustri Bolgesi ilan edildi.

Oda olarak savunma sanayi konu-
sunu hem milli bir mesele olmasi hem
de hedefledigimiz dontstm sdrecini
harekete gecirmesi agisindan ¢ok
onemsiyoruz. Zira Ulkemizin ortalama
kilogram basina ihracat degeri 1.32
dolar iken, savunma sanayi ihracatinin
kilogrami 47 dolar.

Bu acidan bakildiginda Konya'miz
da dahil olmak tzere, sektorlerimizin
ve sehirlerimizin katma degere ve
verimlilige odaklanan yeni bir bakis
acisina ihtiyaci var. Devletimizin ve
kurumlarimizin bu noktada son do-
nemde onemli calismalar yaptiklarini
da memnuniyetle gériyoruz. Sanayi
Uretimine ve organize sanayi bolge-
lerinin lojistik alt yapisini gelistirmeye
odaklanan 11. Kalkinma Plani, Hazine
ve Maliye Bakanligimizin agikladig
Yeni Ekonomi Programi, Sanayi ve
Teknoloji Bakanligimizin hayata ge-
¢irdigi sektdrel odaklanmayi esas alan
Teknoloji Odakli Sanayi Hamlesi cok
kritik Snemde. Konya olarak biz, lke-
mizde Uretimi 6ne alan, daha nitelikli
sanayi Uretimini destekleyen tim bu
sUreclerin yanindayiz. Sunu biliyoruz ki;
KOBI'lerimize verilen her destek (lkeye,
katma deger ve marka degeri olarak
geri donecektir.

Zor bir yili geride birakirken, tim
zorluklara ragmen Ureten tim sana-
yicilerimizi tebrik etmek isterim. 2020
yilinin Konya'miz ve tlkemiz agisindan
¢ok daha iyi ge¢mesi dilegiyle...

KIS 201919



BiZDEN HABERLER

® Sanayi ve Teknoloji Bakani Varank, Konyali sanayicilerle bir araya geldi
® Konya OSB'de 1111 fidan dikildi

® Konyali sanayicilere nasil Onayli Tedarikgi olabilecekleri anlatildi

® KSO ile KGTU Arasinda “Egitim is Birligi Protokol(i” imzalandi

® Konya, Turkiye'ye 6rnek bir sanayiye sahip

® Konya Savunma Sanayii Bulugsmalari, ana yukleniciler ve tedarikgileri bulusturdu
¢ “Konya, milli teknoloji hamlesinde 6ncui sehirlerden biri olacak”

® Meclis toplantisinda kim ne dedi?

® Sanayicilere ivme Finansman Paketi anlatildi

® KSO uyeleri, finansmana daha ucuz ulasacak

® Innopark ve firmalar, kalitelerini belgelendirdi

® KSO ve Filistin Jenin TSO kardes oda oldu
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Sanayi ve Teknoloji Bakani Varank,
Konyali sanayicilerle bir araya geldi

KONYALI SANAYICILER ILE BIR ARAYA GELEN SANAYi VE TEKNOLOJi BAKANI MUSTAFA VARANK,
KONYA'NIN IHRACATINI GECEN SENEYE GORE YUZDE 14 ARTIRDIGINI BELIRTEREK“ BUGUNE KADAR
KONYA'DA 15 MILYAR LIRALIK SABIT YATIRIMI TESVIK ETTIK. BU YATIRIMLAR, ENERJI, MADEN, IMALAT VE
TARIM SEKTORLERINDE GUCLU BIR KAPASITENIN OLUSMASINI SAGLADI” DEDI.

KONY zaslyla sehrimize Aselsan Konya Silah

anayi ve Teknoloji Bakani Musta-
Sfa Varank, Konya Organize Sanayi

Bolgesi'nde, Konyali sanayiciler ile
istisare toplantisina katildi. Konya Vali-
si Clneyit Orhan Toprak ile ¢ok sayida
Konyali sanayicinin katildigi toplantida,
Konya'nin sanayi Uretimindeki basarisin-
dan ve ihracatindan évguyle bahseden
Bakan Varank, Teknoloji Odakli Sanayi
Hamlesi Programi'nda basvuru stresinin
uzatilmasi mujdesini Konyadan kamuo-
yu ile paylasti.

Toplantinin acilis konusmasini ya-
pan Konya Sanayi Odasi ve Organize
Sanayi Bolgeleri Ust Kurulusu (OSBUK)
Baskani Memis Kittkcl, Konya'nin do-
kuz organize sanayi bolgesi, 6zel sanayi
ve kicUk sanayi siteleriyle, 28 Ar-Ge ve
tasarim merkezi ve iki teknoloji gelistir-
me bolgesi ile birlikte sanayi Uretimine
odaklandigini soyledi. Savunma ve ha-
vacilik sanayinde Konyali sanayicilerin
kararlihgi ile cok mesafe kat edildigini

ANAYI (

Mustafa Varank
Sanayi ve Teknoloji Bakani

Sistemleri Fabrikasi kuruluyor. Aselsan
fabrikasinin da bulundugu toplam 1
milyon 800 bin metrekarelik alan, Sa-
nayi ve Teknoloji Bakanhgimiz tarafin-
dan Karma EndUstri Bolgesi ilan edildi.
Bu sadece sektor icin degil, Konya’nin
sanayi tarihi acisindan da bir dénim
noktas! olacak insallah. Bu tarihi adim
icin sahsiniza Konyali sanayicilerimiz ve
hemsehrilerimiz adina sonsuz tesekkir
ediyorum”dedi.

SANAYICILERIN TALEPLERI BAKAN
VARANK'A iLETILDI

Konusmasinda sanayicilerden gelen
talepleri de Sanayi ve Teknoloji Bakani
Mustafa Varanka ileten Baskan Kutikcd,
on basvuru bitis tarihi 22 Kasim olan Tek-
noloji Odakli Sanayi Hamlesi Programi’'n-
da basvuru slresinin uzatilmasini talep
etti. TSE Belge Ucretlerinde de indirim

o i ) talep ettiklerini aktaran Kutlkcd, ayrica
aktqrah KL,J,tu_,kCU’ Konya sanaylsinin T fiyatlarin ¢ok yiksek olmasindan dolayi
yen oir do,f‘um noktasinda olduggnu Konya'da Esdeger Parca Uygunluk Belge-
belirterek “Cumhurbaskanimizin = im- IS ERCUEMECSCHEEHEh] &i olan firmarin bulunmadiginy, bu nok-
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tada sektori tegvik edecek yeni bir fi-
yat diizenlemesine ihtiyag oldugunu
da sozlerine ekledi.

‘KONYA MUTHIS BiR URETIM MERKEZI
Daha sonra s6z alarak Konya sa-
nayisinden évgu ile bahseden Sana-
yi ve Teknoloji Bakani Mustafa Varank
da, Konya'nin muthis bir Gretim mer-
kezi oldugunu vurgulayarak, “Yilin ilk
10 ayinda, Konya, ihracatini gecen
seneye gore ylzde 14 artirdi. Konya
tek basina 173 Ulkeye ihracat yapabi-
len ve gittikge Uretim kapasitesini de
artiran bir sehir. Bunlar bir gtinde ol-
mad. Biz de her asamada bu sehrin
sanayicilerinin, Ureticilerinin, girisim-
cilerinin yaninda olmaya hikimet
olarak 6zen gosterdik. Bugtine kadar
Konyada 15 milyar liralik sabit yatiri-
mi tesvik edip, 30 bin vatandasimi-
zin istihdam edilmesini sagladik. Bu
yatirmlar, enerji, maden, imalat ve
tarim sektorlerinde gucli bir kapasi-
tenin olusmasini sagladi. Girisimcilik,
Ar-Ge ve finansman gibi alanlarda
yaklasik 17 bin KOBI, KOSGEB'ten
faydalaniyor”diye konustu.

“ONCELIKLI SEKTORLER VE URUN
GRUPLARI iCiN DE CAGRILARA
CIKACAGIZ”

Konyali sanayicilerden gelen Tek-
noloji Odakli Sanayi Hamlesi Progra-
mi'nin 8n basvuru stresini uzatma

BIZDEN HABERLER {1 CY |'{|k(_',.é\

A ORGANIZE SANAYI BOL

B ENIN LRETE

Konya OSB'de egitim-6gretim hayatina devam eden Mehmet Tuza Pakpen Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi
ogrencileri, Bakan Varank'a kendi yaptiklari ahsap yakma tablo ve top arabasi hediye etti.

talebini dikkate aldiklarini ve sireyi
15 gln daha uzatacaklarini ifade
eden Bakan Varank, “On basvuru ta-
rini olarak 22 Kasim' ilan etmistik.
Sanayicimizin bir stre uzatim talebi
var, biz de bunu cevapsiz birakmayiz.
Sizlerin talebi Uzerine, basvuru sire-
mizi 15 gin daha uzatmanin dogru
olacagini dusliniyorum. Bu prog-
ramdan ve sundugu tesviklerden en
ivi sekilde faydalanmanizi istiyoruz.
Makine sektdriinden sonra, diger 6n-
celikli sektorler ve UrGn gruplar igin
de cagrlara ¢ikacagiz. Biz oldukca
heyecanliyiz. Sizin de bu heyecanin
bir parcasi olmanizi ve tam ekonomik
bagimsizlik yolunda bizimle birlikte
hareket etmenizi istiyoruz” dedi.

Sanayi sicil sistemine kayit

olmanin avantajlari anlatildi
Konyali sanayicilere sanayi sicil sistemine kayit
olma ¢agrisinda bulunan Bakan Mustafa Varank,
sistemin faydalarini séyle siraladi: “Sisteme gir-
menizle birlikte, KDV tecil-terkin islemlerinden
faydalaniyorsunuz. TRT payI 6demiyorsunuz.
Yerli mali belgesi almak icin de sanayi sicil
sistemine kayit olmak mecburi. Biliyorsunuz,
yerli mali belgeniz oldugunda kamu ihalele-
rinde yerli lehine ytzde 15 fiyat avantajindan
faydalanmak mdmkun oluyor.

Eger aranizda sisteme girmemis olanlar ya da
glncelleme yapmamis olanlar varsa, ellerini
cabuk tutsunlar diyorum.

KIS 2019113
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Konya OSB’de 1111 fidan dikildi

SANAYI VE TEKNOLOJI BAKANI MUSTAFA VARANK, KONYA ORGANIZE SANAYi BOLGESI'NDE - o
GERCEKLESTIRILEN FIDAN DIKME ETKINLIGINE KATILDI. 12 BIN METREKARE ALANDA 1111 FIDANIN DIKIMININ
GERCEKLESTIRILDIGI TURENDE, KONYA OSB'NIN EN YESIL OSB'LERDEN BIRi OLDUGU VURGULANDL.

orende ilk olarak s6z alan Konya Sa-
Tnayi Odasi ve Konya Organize Sa-

nayi Bolgesi Baskani Memis KutUk-
cl, Konya OSB'nin 23 milyon metrekare
buydklik ile Tarkiyenin 3. blytk OSB'si
oldugunu, boélgenin yesil ve cevreci bir
OSB olarak 6ne ¢ikugini vurgulad. Bélge-
nin kendi fidanlarini yetistirdigi bilgisini
paylasan Katikcd, “"Konya Organize Sana-
yi Bolgemiz, sanayi tretimine de, cevreye
de sahip ¢ikan bir yapiya sahip. Tama-
men tarima elverissiz bir arazi Uzerinde
kurulduk ve bu dogrultuda genisliyoruz.
Yine TUrkiyede yesil ve cevreci bir OSB
olarak 6ne cikiyoruz. Oyle ki, Cevre Y6-
netim Sistemi ile ¢evre kirliliginin en aza
indirildigi Konya OSB'miz, 1 milyon met-
rekare yesil alani ile Turkiye'nin en yesil
OSB'lerinden birisi. Bolge genelinde, 60
binin tzerinde agag, 950 bin cali ve 130
bin metrekare ¢im alana sahibiz. Biz ye-
silimizi kendi fidanlik alanimizda Uretiyor,
bolgemizi kendi yetistirdigimiz fidanlarla
yesillendiriyoruz. Bu minvalde bolgemiz-
de, son 4 yilda 14 farkl tirde 250 binin
Uzerinde cali Uretimi yaptik. Son 10 ayda
da 1.000 agac, 55 bin cali dikimi gercek-
lestirdik”dedi.

Fidan dikimi yapilan alanin 45 bin
metrekare buyuklukte oldugunu, bu-
rada halihazirda 1500 fidanin dikili bu-
lundugunu soyleyen KuttkcU, etkinlik
kapsaminda 12 bin metrekarelik alanda
1111 fidanin daha dikilecegini, 45 bin
metrekarenin tamaminin adaclandirl-
maslyla 4 bin 500 agacin dikilmis olaca-
giniifade etti.

164 0SB VE 4 SANAY SITESINDE
250 BiN FiDAN TOPRAKLA BULUSTU

Sanayi ve Teknoloji Bakani Mustafa
Varank da, 81 ilde 2023 noktada 3 saat
icinde 11 milyon fidanin toprakla bulus-
maslyla ‘gelecede nefes” olunacagini, bin
111 tanesi Konya OSBde olmak Czere
kentte 531 bin 353 fidanin dikilecegini
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soyledi. Etkinlige dinyaya 15tk olmus Hz.
Mevlananin  memleketinde katilmanin
ayrica anlamli oldugunu belirten Varank,
“Tarim Bakanimizla yaptigimiz istisare so-
nucu hemen Tarkiye genelindeki OSB'lere
ve sanayi sitelerine talimat verip bu kam-
panyaya katilmalarini istedim. Bugin 164
OSB ve 4 sanayi sitesinde yaklasik 250 bin
fidanin toprakla bulusturulmasi s6zinu
aldik. Suan icinde bulundugumuz Konya

OSBde 1111 fidani toprakla bulusturuyo-
ruz. Ben hassasiyet gosterip bu kampan-
yaya destek veren OSB'lere sUkranlarimizi
sunuyorum’ dedi.

TURKIYE'NiN ORMAN VARLIGININ
YUZDE 3'U KONYA'DA

Konya Valisi Clneyit Orhan Toprak
da, Konya'nin orman varliginin ylizde 12
civarinda oldugunu sdyledi. Konyada-
ki orman varhiginin Turkiyenin ylzde
3'Une sahip oldugunu bildiren Toprak,
“1946'dan beri agaglandirma devam edi-
yor. Bu sire icinde 180 milyon adacin di-
kildigini goriyoruz. Tabi son 15 yilda by,
ivme kazanmis durumda. Dinyada adag
varliginin arttidr birkag tlke var bunlar-
dan biri de Turkiye. Son 20 yilda 4 milyar
agag dikilmis, bu cok gtizel bir oran. Bi-
zim kultGrumuzde, dinimizde de agag
dikiminin 6nemli bir yeri vardir. Bunu da
unutmamamiz gerekiyor” dedi.

Konusmalarin ardindan fidan dikimi-
ne gecilerek, 1111 fidan toprakla bulus-
turuldu.
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Konyali sanayicilere nasil Onayli
Tedarikci olabilecekleri anlatildi

KONYA SANAY ODASI VE ASKERI FABRIKALAR GENEL MUDURLUGU ISBIRLIGIYLE ASKERI FABRIKALAR
GENEL MUDURLUGU ONAYLI TEDARIKCI BASVURU VE BILGILENDIRME TOPLANTISI GERCEKLESTIRILDI.
TOPLANTIDA FIRMALARA NASIL ONAYLI TEDARIKCI OLABILECEKLERI ANLATILIRKEN, ONAYLI TEDARIKCI
OLMAK ISTEYEN FIRMALARIN BASVURULARI DA INCELENDI.

oplantiya Konya Sanayi OdasI Yo-
Tnetim Kurulu Uyesi Hifsi Soydemir,

Milli - Savunma Bakanhigr  Askeri
Fabrikalar Genel MUdUrlugu Endustriyel
Yetkinlik Degerlendirme Koordinasyon
Sube MUduri Yasemin Kaval, 56. Bakim
Fabrika Muduru Albay Veli Dogan ile sa-
nayiciler katild.

Programin agilisinda konusan Konya
Sanayi Odasl Yonetim Kurulu Uyesi Hifsi
Soydemir, Konyadan 22 firmanin Onayli
Tedarik¢i oldugunu, bu sayinin daha da
artmasl gerektigini sdyledi. Soydemir, "Bu-
glin onayli tedarikci olabilmek icin neler
yapllmasi gerektigi ile ilgili uzmanlarimiz
bilgi verecekler. Burada biz sanayicilerin
de yapmasi gerekenler var. Bu husustaki
gereken hassasiyet gosterildigi takdirde,
buradaki tim sanayicilerimizin, onayl te-
darikgi belgesini alabileceklerine inaniyo-
rum. Su an Konyada 22 firmamiz onayli
tedarikgi olmus durumda. Bizim bu sayiy
artirmamiz gerekiyor” dedi.

TEDARIKCi HAVUZU OLUSTURULDU

Milli Savunma Bakanligr Askeri Fabri-
kalar Genel Mudurligu Endustriyel Yet-
kinlik Degerlendirme Koordinasyon Sube
MUdUrU Yasemin Kaval da, dogru tedarik-
cinin secilmesi, tedarikgilerle uzun sireli
is birlikleri yapiimasi ve is birliklerindeki
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Hifsi Soydemir
KSO Yonetim Kurulu Uyesi

Yasemin Kaval
MSB AFGM Endusrtiyel Yetkinlik Deger-
lendirme Koordinasyon Sube Midart

risklerin azaltilmas i¢in tedarik¢i havuzu
olusturuldugunu ifade ederek, “31 Aralik
2019 tarihinden sonra 2017/10605 Sayili
Bakanlar Kurulu Karari'nda belirtilen tutar-

lar asan alimlarin Belirli istekliler Arasinda
ihale Usuliine gore ve Onayli Tedarikgiler-
den yapilmasi gerekmektedir” dedi.
Onayli tedarikci olmak isteyen firmala-
rnn, www.msb.gov.tr internet sitesinde yer
alan, Hizmetler'sekmesi ve AFGM'alt sek-
mesi altinda yer alan AFGM Tedarikci Ada-
yI Bagvuru Formunu doldurmasi gerektigi-
ni bildiren Kaval, 6n basvurunun ardindan
firmalarin degerlendirmeye alindigini, be-
lirli kriterleri tagtyan firmalarin onayl teda-
rik¢i olmaya hak kazandigini aktard.
Askeri  fabrikalarin  Uretim, bakim,
onarim ve modernizasyon faaliyetlerinde
kritiklik arz eden ve yurt disindan temin
edilen hizmetlerin yurt icinden temin
edilmesini saglamak icin Stratejik Is Birligi
Anlasmasi imzalandidini hatirlatan Kaval,
sunlari sdyledi: “Yerlilestiriimesi planlanan
kritik mal ve hizmetlerin listesi Milli Savun-
ma Bakanligi tarafindan yayimlaniyor. Bu-
rada aday firmalar, Uretimine istekli olduk-
lart UrUnlere yonelik basvuru taleplerini
yazili olarak hem genel mudurlugumuze
hem de askeri fabrikalarimiza iletebilirler.
Uygun sartlari saglayan firma ile Stratejik
is Birligi Anlasmasi imzalaniyor”
Sunumlarin ardindan onayli tedarikgi
olmak isteyen Konyalr firmalarin basvuru-
lar, uzman heyet tarafindan incelenerek,
yapilmasi gerekenler hakkinda bilgi verildi.
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UNIVERSITE-SANAYI iS BIRLIGINDE ORNEK PROTOKOL

KSO ile KGTU arasinda “Egitim

onya Sanayi Odasi (KSO) ile Kon-
Kya Gida ve Tarm Universitesi

(KGTU) arasinda ‘Uluslararasi Egi-
tim Is Birligi Protokol U’ ve ‘Egitim Is Bir-
ligi ProtokolU’" adr altinda iki ayr pro-
tokol imzalandi. KSO Yénetim Kurulu
Uyeleri ile KGTU ydnetiminin katildig
imza toreninde protokolleri Konya Sa-
nayi Odasi Baskani Memis Kattkct ile
Konya Gida ve Tarim Universitesi M-
tevelli Heyet Baskani Dr. Mikdat Cakir
imzaladi. Protokol imza toreninde
konusan Konya Sanayi Odasi Baskani
Memis KattkcU, Konya'nin Gretim ve
yatinm UssU olmasi dogrultusunda
bircok kurum ve Universite ile de is
birligi icinde olduklarini, ortak proje-
ler gelistirdiklerini soyledi. Kutikcd,
protokol ile Universitenin kendi ku-
rumlarina sagladigi indirimi KSO Uye-
leri ve birinci derece akrabalarina da
saglayacak olmasindan dolayr mem-
nuniyetini dile getirerek, Universite
yonetimine tesekkdr etti.
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s Birligi ProtokolU” imzalandi

KONYA SANAYi ODASI (KS0) VE KONYA GIDA VE TARIM UNIVERSITESI (KGTU) ARASINDA IMZALANAN‘EGITIM IS
BIRLIGI PROTOKOLU'NE GORE, KSO UYESI SANAYICILER, CALISANLARIVE ESLERI ILE BIRINCI DERECEDE YAKINLARINA
KGTUTARAFINDAN LISANS VE LISANSUSTU PROGRAMLARDA YUZDE 10 INDIRIM UYGULANACAK. AYRICA KSO
UYELERI, KGTU'NUN TEKNOLOJi TRANSFER OFISI'NIN HiZMETLERINDEN YUZDE 10 INDIRIMLI YARARLANACAK.

KGTU’NUN ASIL SAHiBi KONYALILAR

Daha sonra konusan Konya Gida ve
Tanim Universitesi Miitevelli Heyet Baska-
ni Dr. Mikdat Cakir da, Konya sanayisinin
tek tarafli olarak degil, her yonuyle gelisen
bir sanayi yapisina sahip oldugunu ve bu-
nun da sevindirici oldugunu belirtti. Gida
sektord ile sanayinin i¢ ice oldugunu ifa-
de eden Cakir, "Konya sanayisinin birgok
alanda Uretim basarisi gdstermesi, farkli
sektorlerde 6ne ¢ikan bir sanayi yapisina
sahip olmasi bizi ziyadesiyle umutlandir-
di. Bircok sanayicimizin anne ve babasi
pancar tarlalarinda cok emek sarf ettiler.
Bizim Universitemizi de onlar kurdu. Uni-
versitenin sahibi onlar. Oyle olunca Konya
Sanayi Odamizin da, Universitemizi sa-
hiplenmesi ve ortak ¢alismalar yapmamiz
bizi mutlu ediyor. Konya Sanayi Odamiza
tesekkur ediyorum”ifadelerini kullandi.

PROTOKOLUN KAPSAMI

Konusmalarin ardindan iki farkl pro-
tokol imzalandi. Protokol kapsaminda,
KSO Uyeleri ve calisanlari ile es ve 1. de-
rece yakinlar lisans ve lisansustu kazan-
diklari programa yizde 10 burslu kayit
olabilecekler. KSO ve Uyeleri, proje ve
arastirmalarinda KGTU TTO faaliyet ala-
nina giren tim konularda ylzde 10 in-
dirimli danismanlik hizmeti alabilecekler.
KSO personeli ise lisanststU programlar-
dan yUzde 20 burslu yararlanacak.

Ayrica, KSO araciligiyla KGTU'nde 6g-
renim gormek Uzere kayit yaptiran ulus-
lararasi dgrenciler bir yillik egitim Ucreti
Uzerinden ylzde 30 burslu kayit yaptira-
bilecekler, bu 6grencilerin yurt disi staj-
larinda staj yeri bulma konusunda KSO
destek verecek.
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CEVRE VE SEHIRCILIK BAKAN.I kURUM:
Konya, Turkiye'ye 6rnek
oir sanayiye sahip

KONYALI SANAYICILER ILE BULUSAN CEVRE VE SEHIRCILIK BAKANI MURAT KURUM,
KONYA'NIN TURKIYE'YE ORNEK BIR SANAYIYE SAHIP OLDUGUNU, KONYA SANAYISININ DAHA
FAZLA GELISMESI ICIN HER TURLU ADIMI ATMAYA HAZIR OLDUKLARINI SOYLEDI.

evre ve Sehircilik Bakani Murat

Kurum, Konya Organize Sana-

yi Bolgesinde duzenlenen

istisare toplantisinda Konyali
sanayicilerle bir araya geldi. Toplanti,
Konya Valisi Clineyit Orhan Toprak, Bu-
yiksehir Belediye Baskani Ugur ibra-
him Altay, Konya Sanayi Odasi Baskani
Memis Kitldkcl ve Konyali sanayicilerin
yogun ilgisiyle gerceklestirildi. Toplan-
tida ilk s6z alan Konya Sanayi Odasi ve
Konya Organize Sanayi Bolgesi Baskani
Memis KutlkcU, Konya sanayisinin gos-
terdigi basari ivmesine dikkat gekerek,
2000 yilinda sadece 87 milyon dolar
ihracat yapan sehrimiz, 2018 yilinda
1,8 milyar dolar ihracat gerceklestirerek
bir basariya imza atti” dedi. Konya'nin
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son 20 yilda sanayi sehri olma yolunda
onemli ilerlemeler kaydettigini soyle-
yen KutUkcl, “Su anda ihracatimizin
ylzde 75'ini sanayi mamulleri olustu-
ruyor. Bircok sektdrde Turkiye'de ciddi
anlamda one cikiyor, kiiresel pazarlarda
rekabet ediyoruz. Yine Konya Organize
Sanayi Bolgemiz, Konyali mutesebbis-
lerin Uretim azmini, girisimcilik ruhunu
ortaya koyuyor. 1976 yilinda kurulan
bdlgemiz, 23 milyon metrekare blyuk-
[Ukle Turkiye'nin 3. blyik organize sa-
nayi bolgesi haline geldi. Bélgemizde
613 fabrika Uretim yapiyor. 2018'in Eyldl
ayinda tahsise actigimiz 5. Kisim Genis-
leme Bolgemizde de sanayicilerimize
su ana kadar 99 sanayi parselini tahsis
etmis durumdayiz” diye konustu.

KONYA STRATEJiK YATIRIMLARA
EV SAHIPLIGi YAPIYOR

Konyanin gelisen sanayi alt yapisiyla
stratejik yatinmlara ev sahipligi yapmaya
basladiginin altini gizen Kdttkcl, Aselsan
ornegini vererek sunlar sdyledi: “Asel-
sanin Konyall 24 girisimciyle Konya'ya
kuracagl Aselsan Konya Silah Sistemleri
Fabrikasi'nin yatinm streci devam ediyor.
Aselsan’in da yatinm yapacadi bolge-
nin karma endustri bolgesi ilan edilmesi
bizim i¢in de son derece dnemliydi. Bu
surecte farkli yatinmcilarin da yer alacag
yaklagik 1,5 milyon metrekarelik alan be-
delsiz olarak Milli Emlak'a devredildi. Bu
sUrecte blyUk emekleri bulunan Cevre ve
Sehircilik Bakanimiz Murat Kurum‘a, Sana-
yi ve Teknoloji Bakanimiz Mustafa Varank'a



Murat Kurum
Cevre ve Sehircilik Bakani

o
Memis Kiitiikcii
Konya Sanayi Odasi Baskani

ve Konya Buyuksehir Belediye Baskanimiz
Ugur ibrahim Altay’a tesekkir ediyorum?

KONYA SANAYisSi, TURKIYE'YE
ORNEK OLDU

Konyali sanayiciler ile bulusan Cev-
re ve Sehircilik Bakani Murat Kurum da,
Konya sanayisinin Turkiye'ye 6rnek ol-
dugunu vurgulayarak, “Konya sanayimiz,
Turkiye'ye 6rnek olmus, ciddi Gretimlerin
yapildidi bir sanayi. Bunu daha iyi seviye-
lere getirecek adimlari sizlerle beraber
atmak istiyoruz. Konya, her zaman sana-
yisi ile yerli ve milli durusuyla 6n plana
cikmis bir sehrimiz. Insallah ihracatta
da 5. siralara gelecegiz. Cinki Konya'ya
yakisan budur. Biz Konyali yoneticiler
olarak, bakanlik olarak her turlt destegi
vermeye hazirnz"seklinde konustu.

KONYA, SANAYiNiN BASKENTi OLMA
YOLUNDA ADIM ADIM iLERLIYOR

Konya Valisi Clneyit Orhan Toprak
ise, Konya Sanayi OdasI Baskani Memis
Kutlkcd'ye, sanayinin sorunlarinin ¢6zU-

if e v -'-‘.\".
Ciineyit Orhan Toprak
Konya Valisi

Ugur ibrahim Altay
Konya BuyUksehir Belediye Baskani
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mU noktasinda gosterdigi 6zverili calis-
malarindan dolay! tesekkur etti. Vali Top-
rak devaminda sunlar soyledi: “Bizim,
teknolojiden, ilimden, irfandan baska
¢ikis yolumuz yok. Konya'nin da bu ko-
nuda ne kadar gayret i¢inde oldugunu,
fabrika ziyaretlerimde, Innopark, Tekno-
kent gibi kurumlar ziyaretimde net ola-
rak gdérdyorum. Tarim baskenti iken su
anda adim adim sanayinin de baskenti
olma yolunda ilerliyoruz”

KONYA OSB'YE RAYLI SISTEM HATTI iKi YIL
ICERISINDE GELECEK

Aselsan  Konya Silah  Sistemleri
ASnin kurulmasi icin belediye olarak
350 bin metrekarelik araziyi bedelsiz ola-
rak devrettiklerini agiklayan Konya Bu-
yiiksehir Belediye Baskani Ugur Ibrahim
Altay, “Konya OSB'ye rayli sistem hattinin
getirilmesi ile ilgili de calisma yapiyoruz.
insallah iki yil icerisinde Konya eski Tren
Gari ile Konya OSB arasindaki mevcut
tren yolu hattina bir hat ilave edilerek, 13
durakli bir rayl sistem banliyd hattinin
olusmasl icin calisma ydrttlyoruz” dedi.

1,8

MILYAR

KONYA’NIN 2018 YILINDA
YAPTIGI IHRACAT

1

FABRIKA

OSB’DE URETiM YAPAN
FABRIKA SAYISI
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Konya Savunma Sanayii
Bulusmalari, ana yukleniciler ve
tedarikcileri bulusturdu

KONYA SANAYI ODASI VE CUMHURBASKANLIGI SAVUNMA SANAYIi BASKANLIGI TARAFINDAN DUZENLENEN
KONYA SAVUNMA SANAYii BULUSMALARI, SAVUNMA SANAYi ANA SANAYI FIRMALARI ILE SAVUNMA
SANAYISINE CALISAN VE CALISMAK ISTEYEN KONYALI FIRMALARIN YOGUN KATILIMI iLE GERCEKLESTIRILDI.

gelerden olan Konyada savunma

sanayisinin tim paydaslarinin kati-
limiyla Savunma Sanayii Bulusmalari ger-
ceklestirildi. Konya Sanayi Odasi ev sa-
hipliginde, Cumhurbaskanligi Savunma
Sanayii Baskanh@ énciluginde dizen-
lenen Konya Savunma Sanayii Bulusma-
lari, sektértin ana Ureticileriyle, savunma
sanayisine calisan ve calismak isteyen
Konyali firmalari bulusturdu. Programa,
Savunma Sanayii Baskani Prof. Dr. ismail
Demir, Aselsan Yonetim Kurulu Baskani
ve Genel Muddrd, Prof. Dr. Haluk Gor-
gln, Konya Sanayi OdasI Baskani Memis
Kutlkcd, Konya milletvekilleri ve proto-
kol Uyeleri katildi. Savunma sanayisinin
oncu sirketleri ASELSAN, HAVELSAN, RO-
KETSAN ve TUSAS'In temsilcilerinin de
katildigr program, Konyada halihazirda
savunma sanayisine calisan ve calismak
isteyen firmalarin yogun katilimiyla ger-
ceklestirildi. Sektorin tim paydaslarini
bulusturan programin ana gindeminde;
Konya'nin savunma sanayisine daha fazla
katma deger saglayabilmesi icin yapila-
bilecekler vardi.

E ; avunma sanayisinde 6ne ¢ikan bol-
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“SAVUNMA SANAYi iHRACATIMIZI
DORT YILDA %50 ARTIRDIK”

Programin agilisinda konusan Konya
Sanayi Odasi Baskani Memis Ktttkcd, Sa-

A SANAYii BULUSMALARI

vunma Sanayii Bulusmalar'nin Konya'nin
savunma sanayi Uretimi ve ihracatinda
onemli rol oynadigini belirterek sunlari
soyledi: “Savunma Sanayii Bulusmala-
r’'min ilkini gerceklestirdigimiz 2014 yi-
lindan bu yana Konya'nin sektor ihracati,
ylUzde 50 artti. Bahsi gecen donemde 32
milyon 860 bin dolar olan savunma sa-
nayi ihracatimiz, 2018 yilinda 50 milyon
dolara yukseldi. Dort yilin sonunda yiiz-
de 50'den fazla artis kaydettik. Bu yilin ilk
dokuz ayinda da savunma sanayii ihra-
catimiz, gectigimiz yihn ayni dénemine
gore yUzde 15,5 artarak, yaklasik 41 mil-
yon dolara ulasti. insallah yil sonunda 50
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“ONUNUZUN ACIK OLACAGININ
GARANTISINi VERIYORUM”

Savunma Sanayii Baskani Prof. Dr.
ismail Demir programda yaptigji konus-
masinda, yeni fikirlerin projelendirilerek
hizla ticari Grin haline getirilebilecegini
belirterek sunlari soyledi: “Silahli Kuv-
vetlerimizin ve guvenlik guglerimizin
ihtiyaclarini karsilayabilecegini dusln-

Konyali firmalara nasil tedarikgi
olabilecekleri anlatildi

‘Konya Savunma Sanayii Bulusmalar’programi kapsaminda, savunma sanayi ana
yuklencilerin temsilcileri, Konyali firmalara, savunma sanayisinin nasil alt tedarikgisi
olabilecekleriyle ilgili sunumlar gerceklestirdi. Savunma Sanayii Baskanlidi ve savunma
sanayi ana firmalari ASELSAN, HAVELSAN, ROKETSAN, TUSAS ve STM tarafindan yapilan
sunumlarda, tedarik¢i olmak isteyen firmalardan beklentiler anlatilirken, firmalara yol
haritasi anlatildi. Program kapsaminda ayrica savunma sanayisine Uretim yapan 10

Konya firmasi da birer sunum gerceklestirdi.

milyon dolar asariz diye tmit ediyoruz.
ihracat artisimizla birlikte gectigimiz Ha-
ziran ayinda TUrkiye'nin savunma sanayi
ihracati yapan ilk bes sehri arasina girdik.
insallah orta vadede, sanayicilerimizin
azmiile ilk Uce girmeyi basaracagiz”

Konyall sanayicilerin, yerli ve milli
projelerin en biyUk destekgisi oldugu-
nun altini gizen Bagkan Kattkcd, “Milli Sa-
vunma Bakanligi Askeri Fabrikalar Genel
Mudurltgud Onayl Tedarikgi listesinde 22
firmamiz bulunuyor. Onayl Tedarikgi Lis-
tesinde, Ankaradan sonra Turkiye'de en
fazla firmasi bulunan sehiriz. Halihazirda
iki firmamiz da Milli Savunma Bakanhgi
ile Stratejik Is Birligi anlasmasi imzalamis
durumda. Beysehir Huglu'da Uretim ya-
pan bir firmamiz da, milli piyade tufegine
entegre olan yerli Uretim bomba atarla-
rin ilk partisini Kara Kuvvetleri Komutan-
higimiza teslim etti” diye konustu.

Baskan Kutikcd SSB'nin Konyada
bir irtibat ofisi agmasini istediklerini, bu
hususta her tarlU destedi vermeye hazir
olduklarini belirterek konusmasini ta-
mamladi.

Al

Prof. Dr. ismail Demir

Savunma Sanayii Baskani

Memis Kiitiikcii
Konya Sanayi OdasI Baskani

digumuz ve su anda mevcut olmayan
bir teknoloji ile ilgili bir fikriniz varsa yol
almak istiyorsaniz, kollarinizi sivayin ve
ise girisin. Biz basinda yakalayip destek
verebildiklerimize destek veririz ama ve-
remediklerimizi sunu garanti ediyorum.
Eger siz sahaya ise yarar bir cihaz, bir
teknoloji, isimizi daha kolay yapmamizi
saglayan herhangi bir Grtin, sahada daha
etkin bir silah veya silahin daha modern
bir sekli, bir aparat, bir tezgah veya bir
malzeme sunarsaniz. Bununla ilgili sizle-
re 6GnUnUzdn agik olacaginin garantisini
veriyorum.'

“KOBI'LER iLE i$ BIRLIKLERI
ARTIRILSIN iSTIYORUZ”

Biitlin ana yliklenicilerine KOBI'ler ile
is birligi yapma sarti kostuklarini aktaran
Demir, “Islerin biyk bir kismini alt ytkle-
nicilere dagitmalarini, KOBI seviyesindeki
sirketlerle is birligi yapmalarini, golgele-
rinde ot bitirmeyen degil de etrafinda bir
orman olusturan sirketler olmalarini isti-
yoruz. Bu bir anlamda teknoloji derinligi
kazandirirken bir yandan da onlarin isle-
rini kolaylastiracak, bircogunu entegra-
tor ve gelecegin teknolojileriyle ilgili fikir
Ureten ve onderlik yapan firmalar haline
getirecek”diye konustu.
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SANAYi VE TEKNOLOJi BAKAN YARDIMCISI MEHMET FATIH KACIR

“Konya, milli teknoloji hamlesinde
oncu sehirlerden biri olacak”

KONYA SANAYI ODASI (KS0), MECLIS TOPLANTISINDA SANAYi VE TEKNOLOJI BAKAN YARDIMCISI MEHMET
FATi.H KACIR'I KONUK ETTI. BAKAN YARDIMCISI KACIR, KONYA'NIN, MILLI TEKNOLOJI HAMLESININ ONCU
SEHIRLERINDEN BIRI OLACAGINA INANDIGINI SOYLEDI.

4

YiewSonic
Mehmet Fatih Kacir
Sanayi ve Teknoloji Bakan Yardimcisi

onya Sanayi Odasi Meclis Baskani
KTahir BlyUkhelvacigilin - baskanli-

ginda yapilan, Sanayi ve Teknoloji
Bakan Yardimcisi Mehmet Fatih Kacir'in
konuk oldugu Ekim ay1 meclis toplanti-
sI, Uyelerin yogun katilimiyla gerceklesti.
Konya Sanayi Odasi Baskani Memis Ku-
tlkcU, mecliste yaptigi konusmasinda, ni-
telikli Gretim odakli bir Konya insa ederek,
Ulkenin refah dizeyinin artmasina daha
fazla katkida bulunmayi hedeflediklerini
sdyledi. KutUked, bu baglamda 2023 Sa-
nayi ve Teknoloji Stratejisiile 11. Kalkinma
Plani'nda ortaya konulan, yerli Gretimi ve
teknolojik donisimU saglama hedefleri-
ne Konyall sanayicilerin destek vermeye
hazir oldugunu bildirdi. Konya'da 80 farkli
sektorde Uretim yapildigini, bircok sektor-
de Ulkede eniddiall, en rekabetci sehirler-
den birinin Konya oldugunu ifade eden
Baskan KutlkcU, sehrin son dénemde sa-
vunma sanayi alaninda 6éne ¢iktigini vur-
guladi."Son dénemlerde savunma sanayi
alaninda, hem milli projelerimizde hem
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Memis Kiitlikcii
Konya Sanayi Odasi Bagkani

de ihracatta ciddi varlik gosteriyoruz” di-
yen Kutukcl, Konya'nin Turkiye'nin savun-
ma sanayi ihracatinda Ankara, Istanbul,
Eskisehir, Antalya'nin ardindan besinci
sirada oldugunu kaydetti. Orta vadede
savunma sanayi ihracatinda ilk Gige girme
hedefi koyduklarinin altini ¢izen Kittked,
Konya'yl yiksek katma degerli Gretim ya-
pan bir gelecege hazirladiklarini sodyledi.
Aselsan Konya Silah Sistemleri A.Snin ku-
rulacag bolgenin karma endustri bolgesi
ilan edilmesinin bu alandaki en kritik ka-
rarlardan biri oldugunun altini ¢izen Ku-
tlkcy, soyle devam etti: “Aselsan fabrika-
sinin da bulundugu toplam 1 milyon 800
bin metrekarelik alan, Sanayi ve Teknoloji
Bakanhigimiz tarafindan karma endust-
ri bolgesi ilan edildi. Bu karar sehrimizin
yUksek katma degerli Gretim gelecedi igin
en kritik kararlardan birisiydi. ClnkU sehri-
mizi, yuksek katma degerli Gretim yapan
bir gelecede hazirliyoruz. Karma Endustri
Bolgemiz de insallah bu hedefte, buyuk
kaldirag etkisi gosterecek!

ViewSonic

KONYA'NIN MiLLi TEKNOLOJIDE
SORUMLULUKLARI ARTIYOR

Meclis  toplantisinin - konudu  olan
Sanayi ve Teknoloji Bakan Yardimcisi
Mehmet Fatih Kacir da, Konyanin Asel-
san yatimi ile milli teknoloji hamlesinin
de 6ncl sehirlerinden biri olma rolind
Ustlenecedini vurguladi. Bakan Yardim-
st Kaarr, "Aselsan’in, Konyali sanayiciler-
le birlikte yapacagr bu énemli yatinm
ile Konyanin, Tdrkiye'nin milli savunma
ve milli teknoloji alaninda dnUmuzdeki
10 yillarda Ustlenecegi sorumluluklar ¢ok
daha ytkselecek. Konya, bundan sonra da
bugtine kadar oldugu gibi Turkiye ekono-
misinin lokomotif sehirlerinden biri olma
roltind Ustlenirken, bir yandan da milli tek-
noloji hamlesinin 6ncu sehirlerinden biri
olma rolinU Ustleniyor olacak” seklinde
konustu. Bakan Yardimcisi Kacir, konusma-
sinin devaminda meclis ve meslek komite-
si Uyelerine, 2023 Sanayi ve Teknoloji Stra-
tejisi ile dGnUmUzdeki donemlerde dncelik
verilecek politikalar hakkinda bilgi verdi.



Meclis toplantisinda kim ne dedi?

onya Sanayi Odasi'nin gergekles-
tirilen meclis toplantisinin glinde-
minde Konya sanayisine blyuk za-

rar verdigi distinulen haksiz rekabet ve
merdiven alti Gretim vardi.

“KRITiK TEKNOLOJILERI YAKALAYABILIRSEK
GUCUMUZDEN BAHSEDEBILIRiZ”

Konuyla ilgili degerlendirmelerde bu-
lunan KSO Meclis Baskani Tahir Biyukhel-
vacigil, Glkelerin glicintn markalarindan
geldigini belirterek, “Biz sanayicimizi nasll
yasatmallyiz, ne yapmaliyiz diye fikir Gret-
meliyiz. Bir sanayi isletmesi aksamdan
sabaha kurulmuyor. Markalar insanlarin
ailesinden de 6te durumda. Sanayi tesis-
leri cok sikintili glinlerden gecti. insanlar
kendilerini koruyarak bugtnlere geldi.
Ulke genelinde bine yakin firma vardir
bu sekilde krizlerden cikarak islerini sdr-
dlrlp, insan ¢alistirmaya, katma deger
Uretmeye devam eden. Bu firmalar seci-
lerek, sektorlerindeki rekabet giicleri aci-
sindan daha gUcli hale getirilmesi lazim

Tahir Biiylikhelvacgil
KSO Meclis Baskani

Hiisamettin S6nmez
KSO Yonetim Kurulu Uyesi

diye dusinUyorum. CUnkd bizim sektor-
lere odaklanmamiz gerekiyor. Biliyoruz
ki Uretirsek gugliytz. Kritik teknolojileri
yakalayabilirsek o zaman gictimizden
bahsedebiliriz. Haksiz rekabeti, merdiven
alti Uretimi tam manasiyla 6nleyemedi-
Jimiz icin sikinti yasiyoruz”diye konustu.

iINSAN GUCUNE ODAKLANMAMIZ GEREKIYOR

Toplantida s6z alan KSO Yénetim Ku-
rulu Uyesi Hiisamettin Sénmez de yapti-
g1 konusmada mesleki egitime vurgu ya-
parak, “Mesleki egitimde tanitim eksikligi
ve farkindalik olusturma konularinda cid-
diagiklarimiz var. Meslegin énemi vatan-
dasimiza anlatilamiyor. Mesleki egitimde
kalitenin artirlmasi eylem planinin artik
hayata gecirilmesi gerekiyor. Bizim, veri-
miartirmak adina insan gtictine odaklan-
mamiz gerekiyor” diye konustu.

HER BRANSTA SERTiFiKA OLMALI
KSO Meclis Baskan Yardimcisi Ab-
durrahman Vasif inan, “Branslara yonelik

Abdurrahman Vasif inan
KSO Meclis Baskan Yardimcisi

sertifika olacaksa, her bransta sertifika ol-
mali. Boyle olunca meslek yuksek okulu
okuyan kendi isini yapar, diger branslar-
da calisanlar kendi islerini yaparlar. Her-
kes isini severek yapar” dedi.

KALITESiZ URUN TURKIYE'YE
ZARAR VERIYOR

Turkiyede sektorel anlamda ciddi
bir buytime gerceklestirildigini sdyleyen
KSO Meslek Komitesi Uyesi Mahmut Sami
Sahin de bunun strddrulebilir olmasi igin
biydk firmalarin bdydk adimlar atmasi
gerektigini ifade ederek sunlari séyledi:
“Firmalarin buyUmesi ile birlikte yatay en-
tegrasyonda tedarikgi firmalarin da bera-
berinde buytmesi gerekiyor ki, topyekin
blytimeyi saglayabilelim. Ihracat yapi-
yorsak kalite konusunda siki denetimler
ve saglikli bir rekabet ortaminda yapmali-
yiz. istenen kontroller yapiimadan yurt di-
sina dusdk kalitede Urtin satildigr zaman
Ulkemizin ismi ve kalite algisi da distyor.
Bunun icin tedbir alinmasi gerekiyor”

, : > g
rd

Mahmut Sami Sahin
KSO Meslek Komitesi Uyesi
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Sanayicilere lvme Finansman
Paketi anlatild

KONYA SANAYi ODASI VE VAKIFBANK iSBIRLIGINDE DUZENLENEN BILGILENDIRME TOPLANTISINDA,
ISTIHDAMIN ARTIRILMAS| VE ITHALAT BAGIMLILIGININ AZALTILMASI ICIN HAYATA GECIRILEN IVME FINANSMAN
PAKETI ILE ISTIHDAM ODAKLI ISLETME KREDISi HAKKINDA BILGI VERILDI.

anayicilerin yogun katilimi ile ger-
S ceklestirilen programin agilisinda

konusan Konya Sanayi OdasI Bas-
kani Memis KutlkcU, gectigimiz yilin son
ceyreginde baslayan ekonomik daralma
sUrecinin bu yilin GgUncU ¢eyredi ile po-
zitife donduguna, Uglncl ¢eyrek blyU-
me rakaminin 0,9 olarak gerceklestigini
ifade etti. Bu blyUimenin memnuniyet
verici oldugunu ve daha sdrdurllebilir
hale getirilebilmesi icin Uretimin daha
fazla desteklenmesi gerektigini soyle-
yen Kittked, “Turkiye su anda Italyadan
Gine kadar bolgenin en buyuk sanayi
Ulkesi. Bu Uretim glctmzd korumamiz,
bunu artirarak guglendirmemiz Glkemi-
zin gelecedi agisindan son derece kiy-
metli. CUnkd biz Gretimle buydyen bir
Ulke olmaliyiz. Buna yonelik de alinan
tedbirler, uygulanan projeler var. ivme
Finansman Paketi ve istihdam Odakli is-
letme Kredisi de bu anlamda son derece
onemli”dedi.

KUTUKCU’DEN KAMU BANKALARINA
TESEKKUR

Kutlkcd, ayrica gegtigimiz yil ekono-
mik agidan yasanan zorlu slregte, kamu
bankalarinin sanayicilerin yaninda oldu-
Junu belirterek, sunlari sdyledi: “Faizlerin
yUkselmesi ve kurun ani ataklar yapmasi
ile olusan zorlu surecte devletimiz, kamu
bankalarimiz, farkli projeler ile sanayicile-

26 1KIS 2019

Memis Kiitiikcii
Konya Sanayi Odasi Baskan

Imatay
SENTORLER|
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Kerem Can Gokkutiik
Vakifbank KOBI Bankaciligi Uriin
Gelistirme ve Yonetimi Mudirt

rimizin ve Ureticimizin yaninda olmaya
cahistilar. Ozel bankalarin kredi kullandir-
makta imtina ettigi dénemlerde, kamu
bankalarimiz inisiyatif alarak, sanayicileri-
mizin yaninda oldular. Desteklerin sana-

]

yicimize ulastirimasinda etkin rol aldilar.
Bu etkin ve olumlu pozisyonu igin kamu
bankalarimiza tesekkdr ediyorum!”

KREDILER, iSTIHDAMI ARTIRACAK,
ITHALAT BAGIMLILIGINI DUSURECEK

Daha sonra s6z alan Vakifbank KOBI
Bankaciligi Uriin Gelistirme ve Yonetimi
Midirt Kerem Can Gokkitik ise, lvme
Finansman Paketinin imalat sanayini
desteklemek amaciyla hayata gegirildigi-
ni soyledi. Gokkutuk, “Bu kredi hazirlanir-
ken, hedef sektorlerin, ithalat bagimlid:
yUksek, dis ticaret agigi veren, istihdama
katki orani ylksek ve ihracat geliri yksek
sektérler olmasi amaclandi. isletmeleri-
mize bu kredi ile 150 milyon TL'ye kadar
2 yila varan 6demesiz dénem ve 10 yila
varan vade secenedi sunuyoruz” dedi.

istihdam Odakli Isletme Kredisinin
de, emek yogun sektorleri desteklemek
ve issizligi azaltmak icin hayata gegiril-
digini bildiren Gokkutik, “Burada kredi
tutar firmanin faaliyet alanina goére ve
istihdam edilecek kisi basina gore belirle-
niyor.imalat sanayinde isteyen isletmele-
rimize, ilave istihdam edilecek kisi basina
200 bin Tl'ye kadar kredi veriyoruz. 1 yila
kadar 6demesiz donem imkani bulunan
bu kredi paketimizde, 60 ay vade sece-
negi de bulunuyor " ifadelerini kulland.

Gokkutuk, daha sonra sanayicilerin
sorularint yanitlad.
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KSO Uyeleri, finansmana
daha ucuz ulasacak

onya Sanayi Odasi (KSO) tarafin-
Kdan, Gyelerinin finansmana daha
ucuz erisimini saglamak amaciyla
Albaraka Tark Katiim Bankast ile is birligi
protokolU imzalandi. KSO Baskani Me-
mis Kutlkcd, imzalanan protokol ile Oda
Gyelerinin KOBI Destek Finansmanina
36 ay vadeli 1,07 kar orani ile piyasadan
daha ucuz ulasabileceklerini duyurdu.
Protokol imza toéreninde konusan
Konya Sanayi Odasi Baskani Memis Ku-
tlket, KOBI'lerin en buytik sorunlarindan
bir tanesinin finansmana erisim oldugu-
nu, bu sorunun ¢6ztmda igin de Oda ola-
rak bir takim ¢alismalar yaptiklarini sdyle-
di. Daha 6nce TOBB 6nculigunde hayata
gecirilen Nefes Kredilerine de oda olarak
biytk destek verdiklerini ifade eden Ku-
tlkel, "KOBI'lerimizin finansmana daha
ucuz erisimi noktasinda sorunlar yasadi-
gini biliyoruz. isletmelerimizin bu sorunla-
rina ¢6zum bulabilmek i¢in Konya Sanayi
Odasi olarak cesitli calismalar ydruttik.
Gectigimiz yillarda hayata gecirilen Nefes
Kredilerine oda olarak destek vererek, sa-

nayicilerimizin yaninda olmustuk. Bugin
de Albaraka Turk Katilim Bankamiz ile yap-
tigimiz protokol kapsaminda Gyelerimizin,
300 bin Tlye kadar 36 ay vadeli 1,07 kar
orani ile piyasa kosullarindan daha ucuz
bir sekilde finansmana erisimine olanak
saglayacagiz. Uyelerimiz Odamizdan ala-
caklari oda kayit sureti ile bu kampanya-

dan yararlanabilecekler. Protokolimziin
hayirli olmasini temenni ediyorum”dedi.

Albaraka Turk Katilim Bankasi Blsan
Sube Midiri Omer Kuyucu da, proto-
koltn hayirli olmasini dileyerek, KSO Uye-
lerini, protokol kapsaminda olusturulan
uygun fiyatli finansmanlardan yararlan-
maya davet etti.
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nnopark Konya Teknoloji Gelistirme
Bolgesinde Yonetim Sistemleri Belge-
lendirme Toreni dlzenlendi. TSE Bas-
kani Prof. Dr. Adem Sahin, Konya Sanayi
Odasi Meclis Baskani Tahir Buytkhelva-
cigil ve is diinyasi temsilcilerinin katildig
torende firmalara belgeleri verildi.
Torende Innopark da, TS EN 1SO
9001:2015 Kalite Yonetim Sistemi ve TS EN
ISO 14001 Cevre Yonetim Sistemi belgele-
rini alarak, Tdrkiyede 14001 belgeli ilk ve
tek teknoloji gelistirme bolgesi oldu.
Torende konusan TSE Baskani Prof. Dr.
Adem Sahin, belge almaya hak kazanan
firmalara belgelerini takdim edecedi icin
memnuniyet duydugunu dile getirerek,
“Buglin ortaklari arasinda Konyanin sa-
nayi, ticaret odalar, ticaret borsasi, Konya
BlyUksehir Belediyesi, Organize Sanayi
Bolgesi, Universiteler ve burada faaliyet
gosteren sanayi kuruluslarinin oldugu In-
nopark'a, bu merkezde faaliyet gosteren 5
isletmeye ve ayrica engelli bakim hizmet-
leri sektorinde faaliyet gosteren 2 firma
ile bir dernege kalite belgelerini takdim
edecegiz, yani epeyce bir
belge verecediz. Innopark
Teknoloji  Gelistirme Bol-
gesi Konyada isletmelerin
orta ve yiksek teknoloji
odakli Uretime ydnelme-
sini inovasyona  dayali
blylme ile strddrulebilir
rekabet glict kazanmasini
kisacasi Konyada iyi calisan
bir ekosistem olusturmasi-
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ni amag edinen énemli bir
merkez. Burada bulunmak-
tan isletmelerimize basta
Kalite Yonetim Sistemi ol-
mak Uzere, Cevre, Is Saghg
ve Guvenligi, Enerji Mis-
teri Memnuniyeti Yonetim
Sistemi Belgeleriyle, Gida
Hijyen ve Sanitasyon Yone-
timinin belgelerini takdim
edecek olmaktan blyuk
memnuniyet duydugumu
da belirtmek istiyorum” ifa-
delerini kullandi.

Konya Sanayi Odasl
Meclis Baskani Tahir Bly(ik-
helvacigil de, Konya Sanayi
Odasimin Innopark Proje-
sine  bolgesel inovasyon
merkezi olarak baslandigi-
ni ve daha sonra teknoloji
gelistirme bolgesi ilan edil-
digini aktararak, “Su anda

Innopark Turkiye'nin énemli TGB'lerinden
birisi haline geldi. Hali hazirda 51 firma-

malar,
alitelerini belgelendirdi

TURKIYE'NIN EN ONEMLI TEKNOLOJI GELISTIRME BOLGELERINDEN BIRI OLAN INNOPARK VE BOLGEDE FAALIYET
GOSTEREN FIRMALAR, DUZENLENEN TORENLE TSE'DEN KALITE BELGELERINI ALDI.

=
=

Prof. Dr. Adem Sahin
TSE Baskan

Tahir Biiyiikhelvacigil
KSO Meclis Baskani

mizin faaliyet gosterdigi
Innopark, heniz geng bir
teknoloji gelistirme bol-
gesi olmasina ragmen,
2017 yili teknoloji gelistir-
me bolgeleri performans
endeksinde en basarili 24.
teknoloji  gelistirme bol-
gesi secildi ve Turkiyede
en fazla yUkselen teknoloji
gelistirme bolgesi oldu”
seklinde konustu.
Térende konusan In-
nopark Genel Mudurd
Prof. Dr. Fatih Mehmet
Botsall da, bdyle bir prog-
rama ev sahipligi yapmak-
tan onur duydugunu dile
getirdi. Prof. Dr. Botsal,
belge alan firmalarin, bu
belgelerin hakkini en iyi
sekilde vermeleri gerek-

tigini kaydetti. Konusmalarin ardindan

gerekli yeterliliklere sahip olan firmalara
belgeleri takdim edildi.

Belge alan firma ve kuruluslar

e Innopark Konya Tekno-
loji Gelistirme Bolgesi

e Hidrokon Konya Hidrolik
Makine

o KAYI-TES Mihendislik

e Papirus Kagit

e Enka Sut

o Ani Biskvi

* Armas Su Armatdrleri

e Meda Egitim Kurumlari

o Eren Egitim ve Ogretim

eirfan Egitim Yardimlasma
ve Dostluk Dernegi



Yuzyili asan bilgi ve tecriibemizi en-son teknoloji ile birlestirerek
ortaya cikardigimiz Urtinler bugin, 6 kitada yaklasik 55 Ulkeye ihrac
ediliyor. Turk sanayisi icin rol model olmaktan gurur duyuyor ve tim

emek veren paydaslarimiza sonsuz stkranlarimizi sunuyoruz.
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ticaret is birligini artirmak amaciyla
is birligi protokolt imzalandi. Béyle-
likle Konya Sanayi Odasi ve Filistin Jenin
Ticaret ve Sanayi Odasi kardes oda oldu.
Protokol imza tdrenine Filistin Ankara
BUyukelgisi Faed Mustafa, Konya Sanayi
Odasi ve OSBUK Baskani Memis Kiitiikcd,
KSO Yonetim Kurulu Uyesi Hifsi Soyde-
mir, TOBB BIS (Baris icin Sanayi) Yonetim
Kurulu Baskani Ahmet Sekeroglu, Jenin
Ticaret ve Sanayi OdasI Baskani Dugan
Abu Baker ile beraberindeki heyet ka-
tildi. Protokol imza tdreninde konusan
Konya Sanayi Odasi ve OSBUK Baskani
Memis Kutlkcd, Turkiye'nin destegi ve
TOBB BIS'in calismalari ile Filistin'in Jenin
Bolgesi'nde kurulma calismalar yaratd-
len Jenin OSB Projesi'ne degindi. Jenin
OSB Projesi igin gerekli her tlrlG deste-
gi vermeye hazir olduklarini ifade eden
Kuttkcd, “Jenin OSB Projesi ile Filistin
daha Uretken bir Ulke haline gelecek. Bu
projenin basinda Konyalli hemsehrimiz,
TOBB BIS Bagkani Ahmet Sekeroglu var.
Kendileri konuyu c¢ok yakindan takip
ediyor, durmaksizin calisiyor. Sayin Cum-
hurbaskanimiz ve TOBB Baskanimiz Rifat
Hisarciklioglu da, projeyi cok dnemsiyor-
lar. Biz de Turkiye'deki tim OSB'lerin ¢atl
kurulusu OSBUK ve Konya olarak bu pro-

<onya ve Jenin arasindaki Uretim ve
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jenin destekgisiyiz. Zaten Jenin OSB'mizi
de OSBUK®e fahri (ye yaptik” seklinde
konustu. Kutlkcd, Konya Sanayi Odasl
ile Jenin Ticaret ve Sanayi Odasi arasinda
imzalanan is birligi protokolu ile Jenin ve
Konya'nin daha fazla ortak projeyi hayata
gecirecegini ifade etti.

BOLGEYE YATIRIM YAPMAK iSTEYEN
BUYUK TURK FIRMALARI VAR

TOBB BIS Yénetim Kurulu Baskan
Ahmet Sekeroglu da, Jenindeki OSB
Projesi'nin hayata ge¢mesinden sonra
Turkiye'den ve dinyanin bir¢ok yerinden
bolgeye yatirnm yapmak isteyen firmala-
rin oldugunu sdyledi.

Filistin Ankara Buytkelcisi Faed Mus-
tafa da, "Konya Sanayi Odasi olarak bize

KSO ve Filistin Jenin TSO kardes oda oldu

KONYA SANAYI ODASI ILE FILISTIN JENIN TICARET VE SANAYi ODASI ARALARINDA IMZALANAN
I$ BIRLIGI PROTOKOLUYLE KARDES ODA OLDULAR. iMZA TORENINDE KONUSAN KSO BASKANI KUTUKCU,
“URETEN FILISTIN iCIN HER TURLU DESTEGE HAZIRIZ” DEDI.

bu kadar 6nem verdiginiz icin, glvendigi-
niz icin tesekkir ediyorum” diye konustu.

Jenin Ticaret ve Sanayi Odasi Baskani
Dugan Abu Baker de, Jenin bolgesinde
daha ¢ok tarimla ugrasildigini, kurula-
cak olan organize sanayi bodlgesinden
sonra sanayi ve Uretim konusunda gu-
zel adimlarin  atilacagini umdugunu
ifade etti. Konya Sanayi Odasi’'na ¢ok
glvendiklerini de belirten Baker, “Bizim
umudumuz ¢ok ylksek ve Konya Sanayi
Odasi'na ¢ok glveniyoruz. Sanayi bol-
gemizi olusturmak konusunda hizl bir
sekilde cabalarinizi bekliyoruz. Sanayi
bolgesi olustuktan sonra da Turkiye'de-
ki yatinmcilar ve Filistinli yatinmcilar ile
ortak calismalar strdrdlmesini bekliyo-
ruz”ifadelerini kullandi.
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Tanm Mekinalkan & Agncultural Equipments

MODEL HBM MODEL HBM-S MODEL HBM-B
Kombine Hububat ve Baklyat Kombine Hububat ve Bakliyat Kembine Hububat ve Baklivat
Ekim Mibzeri Ekim Mibzeri Orta Tekerli Ekim Mibzeri

A YUKSEK VER

MODEL HBM-K MODEL HBM-BABA MODEL PERTUM
Cok Amacl 3 Sandikl: Tahil, Bakliyat ve Yemn Universal Hububat Baba Mibzer Universal Ekim Mibzeri
Bitkisi Ekim Mibzeri [Yonca ve Kanola vb:|

MODEL VPHE MODEL VPHE-D MODEL VPTT
Baltali Tip Pnomatik Diskli Tip Pnomatik Baltali Tip Tam Teleskopik
Ekim Mibzeri Ekimn Makinesi Pnomatik Ekim Makinesi
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Faks: +90 332 249 09 86
infoldozdoken.com.tr
1. Organize San. Bolgesi Guvencli
Sokak NO:5 KONYA / TURKEY
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MODEL VPTT-D MODEL VPKT-D MODEL VPYT

Diskl Tip Tam Teleskopik Diskli Tip Katlamali Tam Teleskopik Baltali Tip Yari Teleskapik
Pnomatik Ekim Makinesi Frnomatik Ekim Makinesi Promatik Ekim Makinesi

MODEL VPYT-D MODEL RC-GZ-T MODEL CYP
Diskli Tip Yar Teleskopik Camur Tutmayan Merdane “C" Bacakli Cizel
Pnomatik Ekim Makinesi

MODEL ACM-SF MODEL PGD MODEL RC-T
Frezel Capa Makinesi Cekilir Tip Ofset Goble Tekerli Celik Dakiim Merdane
Diskarov

MODEL CP MODEL CPY MODEL FDP
Cizel Pulluk Yayl Cizel Pulluk Fransiz Tipi Dippatlatan
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ANADOLU’NUN NITELIKLI URETIM USSU

TARIMDAN SONRA ULKE SANAYISINDE DE ADINI ILKLERE YAZDIRMAYI
BASARAN KONYA, GELECEK DONEMDE KATMA DEGERLI SANAYi IMALATI VE
IHRACATI ALANINDA DAHA DA BUYUMEYI HEDEFLIYOR.

341KIS 2019



2,2 MILYON
KONYA NUFUSU

anayi ihracatini 16 yilda 13 kat ar-
S tiran Konya, olusturdugu sanayi

altyapisi ve gegsitliligiyle tarim kenti
gorintmine, sanayi sehri kimligini de
ekledi. Tarimdan sonra Ulke sanayisin-
de de adiniilklere yazdirmaya baslayan
Konya sanayisinin gucd, asirlardir de-
vam eden Uretim becerisinden geliyor.
Turkiye'nin en buytk G¢Uncl organize
sanayi bolgesine sahip Konya'nin ge-
lecek donemde daha katma degerli
sanayi imalati ve ihracati ile dne ¢ikma
hedefi bulunuyor.

Tarkiye'nin yikselen yildizi ve mar-
ka sehri olma yolunda dnemli adimlar
atan Konya'nin, asirlara dayanan tretim
tecribesi ve girisimci ruhu, sehir ekono-
misine de yansiyor. Turkiye'nin tahil am-
bari olarak anilan Konya, ayni zamanda
yaklasik 45 bin KOBI'ye ev sahipligi ya-
pan KOBI baskenti olma dzelligine de
sahip. Un, tuz, seker GUretiminde Turkiye
birincisi ve birincil aliminyum madeni-
nin Turkiyede cikarldigi tek il olan Kon-
ya, dis ticaret hacmiyle de Anadolunun
one ¢ikan ekonomilerinden biri.

2018de 1,8 milyar dolarlik ihracatla
Turkiye 13’st olan Konya'nin ihracati,
38 ilin toplam ihracatindan daha faz-
la. Kentte bulunan bin 900 civarindaki
ihracatgl firma, dinyanin 173 Ulkesine
ihracat yapiyor. Konya ihracati son 18
yilda 21 kat blydrken, ayni dénemde
kayrth ihracatcr firma sayisi da 54 kat
artis gosterdi.

Konya, zor bir yil olan 2019 yilinin ilk
11 ayinda da ihracatini artirmayi basardi.
Yilinilk 11 ayinda 1,83 milyar dolar ihra-
cat ile 12lige yukselen Konyanin yil so-
nunda 2 milyar dolari asmasi bekleniyor.

DIS TICARET FAZLASI VEREN 6. SEHIR

Milli imkanlarla Gretmeyi 6ncelige
alan Konya, Turkiye'nin dis ticaret faz-
lasi veren nadir sehirlerinden biri olma

2 MILYAR DOLAR
2019 YILI IHRACAT HEDEFI

ozelligine de sahip. Yillik dis ticaret fazla-
s yaklasik 877 milyon dolar olan Konya,
en fazla dis ticaret fazlasi veren altinci il
konumunda bulunuyor. Konya ihraca-
tinin, ithalatr karsilama orani da yizde
196 seviyesinde bulunuyor. Konya ih-
racatta blyUk payl sanayisinden elde
ediyor. imalat sanayi ihracatinin, toplam
ihracat icerisindeki pay! ylzde 93,3.

TARIMDAKi TECRUBESINI
SANAYIYE AKTARDI

Konya, tarimdaki tecribesini ve
Gretim gUcUnU tarim makinelerinin
imalatina aktararak, 1960l yillarda sa-
nayilesme anlaminda énemli adimlar
attl. imalatta usta-cirak iliskisinin de-
vam etmesi, Konya'nin beyin gtctinin
egitim sonrasi Konyada calismayi sec-
mesi ve bdlge insaninin girisimci ruhu,
Konya'yl bugln Turkiyenin en dnemli
sanayi sehirlerinden biri yapti. 80in
Uzerinde sektorde Uretim yapilan Kon-
yada, tarim disinda, otomotiv endlstri-
si, makine imalat sanayisi, gida sanayisi,
savunma sanayisi, dokim ve ayakkabi
sektorleri 6ne cikiyor.

KAPAK KONUSU

2

KONYA’DAKI AR-GE VE
TASARIM MERKEZI SAYISI

Kaynak: Sanayi ve Teknoloji Bakanhigi 2019

IMALAT SANAYISiNiN_
TOPLAM IHRACATTAKI
PAYI

Kaynak: TUIK 2018

1

_ KONYA OSB’DE AKTIF
IMALAT YAPAN FABRIKA
SAYISI

1.895

KAYITLI IHRACATCI
SAYISI

Konya Sanayisinin En’leri
1. Metal islemede Turkiye pazarinin %45'ine hakim
2. Savunma sanayisinde Turkiye'de ilk beste

3. Dis ticaret fazlasi veren 6'nci sehir

4. Turkiye'nin en buytk G¢lncl organize sanayi bolgesi

5. Tarimsal makine ve ekipman Uretiminde Turkiye lideri

6. Arag Ustl ekipmanda Turkiye pazarinin %70'ine sahip

7. Birincil aliminyum madeninin Turkiye'de cikarildidi tek il
8. Marka tescilinde 2.399 tescil ile Trkiye 7'ncisi

9. Patent tescilinde 81 tescil ile Turkiye 6'ncis!

10. Faydali model tescilinde 14 tescil ile Turkiye 5'incisi

11. Tasarnm tescilinde 1.365 tescil ile Turkiye 7'ncisi

KIS 2019135
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Gok sayida ulusal ve kiresel markaya
ev sahipligi yapan Konya, Turkiye'nin yeni
yatinm ve Uretim merkezlerinden biri
olmayi basardi. Konya Sanayi Odasi on-
cultginde 70' yillarin sonunda hayata
gecirilen yeni organize sanayi bolgeleri,
kentte sanayilesmeyi hizlandird.

23 milyon metrekare blyUkltkteki
Konya Organize Sanayi Bolgesi, Turki-
ye'nin en blyUk U¢lncl organize sanayi
bolgesi konumuna ulastl. Su anda 2, 3, 4
ve 5. kisim genisleme alanlarinda sanayi
dretiminin yapildigi bolgede 613 fabrika
Uretim yaplyor ve 42 bine yakin istihdam
saglaniyor. Konya OSB'nin, 6'nci genis-
leme bolgesiyle ilgili yer se¢im ¢alisma-
larinin tamamlanmasinin ardindan 40
milyon metrekareye ulasarak Turkiye'nin
ikinci bdyuk OSB'si olacagini sdyleyen
Konya Sanayi Odasi Baskani Memis Ku-
tikcU, "Yer secim sureci yurttulen 6'nc
genisleme alaninin Uretime ge¢mesiyle
birlikte Konya, Marmara Bolgesine alter-
natif bir sanayi Uretim sehri olma iddiasi-
ni cok daha guglendirecektir” diyor.

Konya sanayisinin istihdama sagladi-
g1 katki sayesinde Konyada issizlik orani
ylUzde 4,9 ile Turkiye ortalamasinin ¢ok
altinda bulunuyor.

YABANCI YATIRIMCILARIN CEKIM
MERKEZi OLDU

Dinamik bir sehir olan Konyada ge-
lecek dénemde issizlik oranlarinin daha
da dusmesi bekleniyor. Clnki Konya,
yerli yatinmlarin disinda, yabanci yati-
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rimlarin da ¢ekim merkezi haline geldi.
2018 yili itibariyle Konyada 50 Ulkeden
340 yabanci sermayeli firmanin bulun-
dugu belirtilirken, sadece 2018 yilinda
58 yabanci firmanin sehirde yatirm yap-
tig1 kaydedildi. Konya sanayisinde faali-
yet gosteren aktif yabanci firma sayisi, 20
yilda 10 kat artti.

Dinyanin en blytk savunma sanayi
sirketleri siralamasinda 52. sirada bulu-
nan milli savunma sanayi sirketi ASEL-
SAN'In Konyada yatinm karari almasi,
is dunyasinda buyUk heyecan yaratt.
ASELSAN, Konyali sanayiciler ile birlikte
kuracagr ASELSAN Konya Silah Sistem-
leri A.S!nin insaat strecini bir yilda ta-
mamlayip, Aralik 2020'de Uretime basla-
may! planlyor.

Bircok sektdrde dnemli pazar payina
sahip Konyali sanayicilerin, katma de-

KOBI Baskenti
Turkiye'nin en buyuk ilk 1000
sanayi kurulusu listesinde 21
Konyali sanayici olsa da Konya
sanayisinin gticti KOBI'lerden
geliyor. Konya genelinde 45 bin
civarinda kicuk ve orta olcekli
firma bulunuyor. Sanayinin kigtk
ve orta Olcekli blyUklige sahip
olmasi ve bolge insaninin
girisimci karakteristik 6zelligi,
firmalarin degisime hizli adapte
olmasini sagliyor.

2000 YILINDA; 208’
ANONIM SIRKET, 188/ LIMITED
SIRKET, 140 SAHIS SIRKETI, iKis|
KOOPERATIF VE BIRi KOLEKTIF
SIRKET OLMAK UZERE KSO'YA
KAYITLI 413 FIRMA BULUNUYORDU.
2019 YILINDA ISE, KSO'YA UYE
FIRMA SAYISI 2021°E YUKSELDI. BU
FIRMALARIN 5340 ANONIM, 1376'SI
LIMITED, 107'Si SAHIS SIRKETI, IKi
KOOPERATIF, BIR IKTiSADI BiR DE
KOLLEKTIF ISLETME.

gerli imalat sanayisine gegis hedefinde
savunma sanayisinin kilit rol Ustlenece-
gine inaniliyor.

GUc¢lU oldugu sektorlerde markalas-
may! onceligine alan Konya sanayisinde
Ar-Ge merkezi olan firma sayisi 23, tasa-
rim merkezi sayisi da bese ylkseldi.

INNOPARK, KATMA DEGERLI URETIME
BUYUK DESTEK VERIYOR

Konya Sanayisinin nitelikli Gretim ve
katma degerli Grtn Uretimine en buydk
destegi Konya Sanayi Odasi 6ncultgin-
de hayata gecirilen Innopark Konya Tek-
noloji Gelistirme Bolgesi veriyor. 51 fir-
manin yer aldi§i Innopark, sanayicilere,
Ar-Ge , inovasyon ve tasarim faaliyetle-
rini yaritmeleri ve prototip Uretimlerini
yapmalari icin &nemliimkanlar sunuyor.
Innopark, yeni girisimcilerin yetismesi-
ne buyuk katki sunarken, firmalarin ino-
vasyona dayall buydmelerini saglamak
icin de danigsmanlik, mentorluk, egitim,
kimelenme gibi nitelikli hizmetler de
sunuyor.

YELPAZESi ZENGIN SANAYi

Tarim makineleriyle sanayiye ge-
¢is yapan Konya'nin énemli bir ézelligi;
sanayisinin oldukga genis bir sektorel
alanda Uretim yapmasl. Makine sana-
yisinden kimyaya, tekstilden otomotiv
yedek parcaya, elektrik-elektronikten gi-
daya, ambalajdan kagit sanayisine kadar
oldukga degisik imalat alanlarinda Ure-
tim gerceklestiriliyor.
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KONYA SANAYi ODASI KURUCU BASKANI ALI AKKAYA:

Sanayiyi asik olanlar strukltyor

SANAYiCiYi, AZLA YETINEN,
KENDISINDEN TASARRUF EDEN
VE MAKINE YENILEME ASKI
BITMEYEN MUTESEBBISLER
OLARAK TANIMLAYAN ALI
AKKAYA; EKONOMIYI, URETME
ASKI OLAN SANAYICILERIN
SURUKLEDIGINI SOYLUYOR.

kant Ali Akkaya, Konyada sanayinin
gelismesine katki sunan sanayi-
cilerin basinda geliyor. Akkaya, odanin
kurulmasina oncultk ederek sanayicileri
tek ¢ati altinda toplamanin yani sira 2.
OSB'nin acgilmasina da oncalik ederek,
Konya sanayisinin 6ninu actr. Ali Akka-
ya, Konyali sanayicilerin i¢indeki Gretme
arzusunun, boélgede yeni organize sa-
nayi bolgelerinin olusmasini sagladigini
soyluyor.

Makine yUksek muhendisi Ali Akka-
ya, ITU Makine Fakiltesinden mezun
olduktan sonra ailesine yakin olmak icin
Konya'ya donmus. Askerlik éncesi he-
nlz Devlet Su isleri'nde calisirken ulke
icin deger Uretmeye baslamis."Rahmetli
Necmettin Erbakan Hoca, okuldayken
bize sanayilesmeyi asilamisti. Bir seyler
Uretmenin pesinde kosun diye 6gut
verirdi” diyen Ali Akkaya, bu 6gudu
ilk olarak Konya'ya dondutkten sonra
DSide calisirken hayata gecirdigini soy-
lUyor. Akkaya hikayesini sdyle anlatiyor;
“DSide calisirken kanal agma makinele-
ri, ekskavatorlerin anzal oldugu igin ¢a-
lismadigimni gordim. Koylilerden de bu
araca cok fazla talep geliyordu. Araclari
inceledigimde dislilerinin kinldigini fark
ettim. Bu dislileri o dénem, yurt disindan
getirtmek hem burokrasi hem bitgenin
zor ¢ikmasli nedeniyle cok zordu. Biraz
arastirdim, sordum sorusturdum ve uy-
gun celigin hangisi oldugunu 6gren-
dim. O ¢eligi Konya'da bulamadigim igin
siparis verdim. Kurumdan butce almak
mUmkdn olmayacadi icin celigi kendi

<onya Sanayi Odasi'nin Kurucu Bas-
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paramla aldim. Nihayetinde yapmayi
basardik. ik yaptgimiz disli calisirken
kirilmisti. Birkag deneme sonra kirilma-
yan disliyi yapmayi basardim. Boylelikle
araclar koylulere hizmet etmeye basla-
misti. Daha sonra DSI'nin diger boélge-
lerinde bulunan araclar icin de disliye

ihtiyac oldugu soylendi ve 60 civarinda
disli yaparak bolgelere génderdik!

“KAZAN YAPMAYI OGRENMEK iCiN
HAMALIVE iSiNi KABUL ETTIM”

Su anda firma olarak kazan Ureten ve
dretilen tUm kazanlari ihrag eden Akkaya



Ist Makinalar'nin kurucusu Ali Akkaya'nin
kazan imalatina baslamasinin arkasinda
da benzer cesaret ve 6zglven yatiyor.
Kazan dretimine dair hig bilgisi olmama-
sina ragmen ciddi yaptinmlari olan bir
sdzlesmeye imza atarak blyldk bir so-
rumlulugun altina giren Ali Akkaya, ilging
hikayesini soyle anlatiyor: “Karayollari Mu-
darligune kazan Uretme taahhidu ver-
mistim ama kazan Uretmeyi bilmiyordum.
istanbul’a gittim ve kazan Uretimi yapan
Sungurlar firmasina is bagvurusunda bu-
lundum. Mihendis kadrosu olmadigi icin
hamaliye isini kabul ettim. Cok agir bir isti.
Kendi isimi yaparken, kazan imalat streci-
ni de yakindan takip ederek imalat strec-
lerini 6grendim. Uc ay calistigim stire zar-
finda teknik ¢izimleri de tedarik etmistim.
isten ayrildim ve Karayollar'na yapacagim
kazanin malzemelerini alarak Konya'ya
gittim ve taahhit ettigim kazani, ginde
17 saat calisarak kisa strede teslim ettim.
Bu isi basardiktan sonra adim, kazanci
olarak duyuldu. O doneme kadar kazan
ihtiyaclar Ankaradan tedarik ediliyordu.
Daha sonra benden istemeye basladilar.
Konya'nin kazan ihtiyacr arttigi icin dogru
zamanda o ise girmis olduk. Uzun sure tek
basima sabah aksam calistim”

TUMOSAN’I KONYA'YA KAZANDIRDI

Konya Sanayi Odasi'nin Kurucu Bas-
kani Ali Akkaya, baskanlik yaptigi sirece
Konyaya onemli degerlerin kazandiril-
masinda basrol oynadi. Odanin kurul-
masl igin bizzat micadele veren Akkaya,
“Sanayi odasini kurmak istedigimizde,
strekli Ankara'ya gidip geliyorduk. Konya
tarim bolgesi, orada sanayi olmaz diyor-
lardi. Konya'da da ayr bir oda olarak ku-
rulmamizi istemiyorlardi. Fakat zor ugras-
lar sonrasi sanayici bazi arkadaslarimizin
da verdigi motivasyonla odayr kurmayi
basardik” diyor ve Oda'nin Konya'nin sa-
nayilesmesinde 6ncU rol oynadigini su
sozleriyle anlatiyor: “Timosan traktor ve
motor sanayisinin Konya'ya yapilmast icin
doénemin Basbakan Yardimcisi Necmet-
tin Erbakan ile bizzat goriiserek Konya'ya
fabrikanin yapimini sagladik. ikinci Orga-
nize Sanayi Bolgesi'nin kurulmasi da bir
diger blylUk hizmetimiz oldu. 2. OSB'nin
yer tahsisinde Necmettin Erbakan Ho-
ca'nin da buyuk katkisi oldu. Kendisi biz-
zat talimat vererek sireci takip etmisti.

SANAYI ODAMIZI,
2. 0SB'NIN KURULMASINA
ZORLAYAN BiZZAT
SANAYICININ KENDISI OLDU.

“2.0SB iCiN ODAMIZI ZORLAYAN, BiZZAT
SANAYICiNiN KENDISi OLDU”

Sanayi Odamizi, 2. OSB'nin kurulma-
sina zorlayan bizzat sanayicinin kendisi
oldu. Surekli bizden yer istiyorlardi. Cln-
ki 1. OSB'de yer alamiyorlardi. Birinci Or-
ganize Sanayi Bolgesinde kurulmus sa-
dece bes veya alti fabrika vardi. Digerleri
rant icin alinmisti ve Uretim yapiimiyor-
du. Uretim yapmak isteyenlere de satmi-
yorlar veya cok ytksek paralar istiyorlardi
fakat 2. OSB'nin kurulmasiyla rant bitti.
Sanayiciler, 2. OSB'ye gecmeye baslayin-
ca, 1. OSBde arsa fiyatlari dismeye bas-
ladi ve Uretim yapacak sanayiciler oralari
da alarak fabrikalarini kurdular. Blyuk te-
sisler ortaya ¢ikti. Arsa fiyatlari dusince,
ilk olarak 1. OSB doldu. Daha sonra sanayi
bolgesi U, dort, bes diye gitti ve hala bi-
yUimeye devam ediyor”

“GECMISTE i§ BIRLIKLERI YAPMAYI
BASARAMADIK”

Konyall sanayicilerin gecmiste en
bilylk eksikliklerinin birlikte is yapma
kulttrant gelistirenemis olmak oldugu-
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nu dile getiren Akkaya, “Konyada bera-
berlik ve mustereklik olsa cok buyuk isler
basarilirdi” diyor ve soyle devam ediyor:
“Cok iyi yerlerde olan fakat i¢ catisma-
lar yUzUnden batan sirketlerimiz oldu.
Konya sanayisi gucini aile sirketlerinin
glclnden aliyor. Fert olarak ¢alistiginda
iyi seyler oluyor fakat birlesmeler oldu-
Junda aci tecrlbeler yasadik. Simdi sa-
vunma sanayisi icin is birligi kurulmaya
baslandi. Konyali sirketlerin ortakligiyla
Konya Savunma Sanayi sirketi kuruldu.
insallah basanli olunur da Konyadaki
kot aliskanliklart kirar ve yeni is birlikleri-
nin 6nUnU agar. Biz maalesef ge¢miste is
birliklerini basaramadik.”

iLK UNIVERSITENIN KURULMASI
VE UCAK SEFERLERININ
BASLAMASINDA ROL OYNADI

Sanayicilerin is birligi eksikligini Uni-
versite ile doldurmaya calistiklarini séy-
leyen Ali Akkaya, Selcuk Universitesinin
kurulmasinda da ©&nemli rol oynadi. Ali
Akkaya, “Odanin kurulmasinda bana ce-
saret veren, bu ise gondl vermis insanlar
olmasaydi belki vazgegecektim. Fakat
Universitenin kurulmasina kendimi ada-
mistim. Hatta kurulmamasi icin ¢ok fazla
ugrastilar, beni de vazgecirmeye calistilar
ama vazge¢medim” diyor. Akkaya, Kon-
ya'ya ucak seferlerinin baslatilmasinin da
baskanligi déneminde Konya Sanayi Oda-
s1 onclliginde oldugunu hatirlatiyor.

“Sanayiciler, makine yenileme
aski bitmeyen miitesebbislerdir.”

Sanayi askinin farkli bir tutku oldugunu séyleyen Ali Akkaya, Konyada sanayiyi isini ask
ile gece glindiiz calisan sanayicilerin strdklediginin altini cizerek “Bunun para ile de
alakasi yok"diyor.“Ben ilk kazani yaptigim zaman ne kadar kazanacagimi dahi bilmiyor-
dum”diyen Ali Akkaya, eski sanayicilerin de bu bakis acisina sahip oldugunu belirterek
sunlari sdyliyor: “Sanayinin devam etmesi icin genglerin de bdyle bakmasi, sanayiyi
sevmesi lazim. Ben, yeni bir yer yapmaya basladigimda, bu yasta neden ugrasiyorsun
dediler. Oysa beni yeni yatirima tesvik eden oglumun istedi oldu. Bir giin “Baba sen
sadaka-i cariye'yi seven adamsin, bu da bir sadaka sayilir. Birkag kisi daha ekmek yiye-
cek. Ben de Urlnleri satabilecegimiz yurt disinda bir takim gértismeler yaptim ve yerler
buldum”dedi. Eger bu istek ve sevk olmasa yeni yatirim yapmazdim. Bu diger sanayici
arkadaslar icin de Oyle. Arkadan gelenler talep etmese yapmazlar. Ama sanayicinin isi
her zaman ¢ok zor olmustur. Sokaktaki vatandastan, birokratina kadar herkes, sana-
yicinin her zaman ¢ok kazandigini distinmstdr. Sanayici cok kazanan degildir. Azla
yetinen, kendisinden tasarruf eden, makine yenileme aski bitmeyen mutesebbislerdir”
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DUAYEN SANAYICI KADIR BUYUKHELVACIGIL:

Konyalilar Gretmeyi
her zaman sevdi

zade, uzun yillar helva Uretimi yap-
tiktan sonra 1950'li yillarda peraken-
de Urln dagitimi ve toptan gida islerini
deis alanlarina ekledi. Aileyi yeni alanlara
yonelten isim ise Helvacizade Grubu'nun
ikinci kusak Uyesi ve Onursal Baskani Ka-
dir Blyukhelvacigil oldu. Su an sirketin
yonetiminde olan Gglncl kusak Tahir ve
MevlUt BlyUkhelvacigil de babalarinin
yolunu takip ederek, yeni is kollariyla sir-
ketin bUytdmesine katki saglyor. Sirketin
dordinct kusaklarinin da artik yonetim-
de bulundugu asirlik sirketin basari hika-
yesini Kadir Buyukhelvacigil'den dinledik.

<C’>k|eri 1888 yilina dayanan Helvaci-

Koklii bir ge¢mise sahip Helvacizade'nin ba-
san yolculugunu sizden dinlemek isteriz.
Gecmisimiz, dedem Haci Tahir BU-
ylUkhelvacigilin, 1888 yilinda kurdugu
helva Uretim imalathanesine dayaniyor.
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Daha sonra bu meslegdi babam devam
ettiriyor. Cok caliskan bir insandi ba-
bam. Helva Uretiminin yaninda, susam
yagi ve diger yaglarn ticareti ile ugra-
sirdi. Ben de babam gibi ¢ok calisirdim.
Uzun vyillar baba meslegi helva Ureti-
mine, babamin kurdugu imalathanede
devam ettim. Dukkanimi erken saatte
acardim, musterilerime her zaman en

Bir Ani

"Konya'da diinya ¢apinda bir yag tesisi
kurmak icin insaata basladigimizda
Konya'nin ortasinda yag fabrikasi mi
olur, un fabrikasi agsaydiniz ya dediler.
Fakat biz yapilmamisi yapmak, toplu-
mun bir eksigini ytksek standartlarda
gidermek istiyorduk. Bunu basarabil-
mek bize buyuk gurur veriyor.”

KONYA'NIN DUAYEN SANAYICILERINDEN HELVACIZADE ONURSAL BASKANI KADIR BUYUKHELVACIGIL,
BASARININ SIRRINI PAYLASTI. BASARININ COK CALISMAK VE DOGRU iS1 YAPMAKLA MUMKUN OLACAGINI
SOYLEYEN BUYUKHELVACIGIL, “NE YAPARSAN YAP DURUSTLUKLE YAP, ASLA COCUKLARININ YIYEMEYECEGI BIR
URUNU URETME VE SATMA. EN TEMEL PRENSIBIMIZ BU OLDU” DiYOR.

iyi Griin sunmay! prensip edindim. Ge-
celeri esim Sidika Hanim'la helva yapip
glnduzleri satardim.

Helvanin yani sira lokum ve recel
de Uretmeye baslamistik. 1950' yillar-
da gida toptanciid alanina da girdik.
O ginden buglne hala Turkiyenin en
oénemli markalarinin Turkiye geneli da-
grimlarini yapiyoruz. Ogullarim Tahir ve
MevlUt Bey'in sanayiye girme arzusu ile
Zade Bitkisel Yag Yemeklik Rafinasyon te-
sisimiz ile sanayiye adimimizi attik.

Basarinin arkasinda, ¢ok calismak mi var?
Muhakkak. Cok c¢alismak ve dogru
is yapmak. En iyisini, kalitelisini yapmak
cok 6nemli. “Ne yaparsan yap durlst-
lUkle yap, asla ¢ocuklarinin yiyemeyece-
§i bir GrlnU Uretme ve satma” en temel
prensibimiz oldu. Once para kazanmayi
degil, kaliteli Grin Gretmeyi hedefledik.



Eger kaliteli bir Grtn Uretiyorsan, sanayi-
cilik cok zevkli. MUessesenin sahibi isine
sahip ¢ikiyorsa, ¢alisanlar da saygr duyar
ve sahip ¢ikar. Kugtk yaslardan itibaren
calismaya basladim ve hep ticaretin igin-
de oldum. Hayat sartlari ¢ok zordu. Kisin
okuldan sonra babamin helva dikkani-
na giderek yardimci olur, yazlari da koye
gider calisirdim. Geriye baktigimda her
yasadigim zorlugun, basardigim islerde
biyUk payr oldugunu goriyorum.

Cocuklariniz hem calisip hem okumus sani-
nm. Egitime verdiginiz 6nem sirket kiiltii-
riinde de devam ediyor mu?

Babamdan gordigum is disiplinini
ve calisma azmini cocuklarima da asi-
lamak i¢in onlar kigUk yastan itibaren
imalathaneye getirirdim. O dénemlerde
helvanin yani sira lokum ve recel de yapI-
yorduk. Ogullarima kayisinin cekirdekle-
rini, visnenin ¢ekirdeklerini ¢ikarttirrdim,
gul ve cilek ayiklattirirdim. Bir yandan
cocuklarimin egitimlerini ihmal etme-
dim. Dinyadaki yenilikleri gorebilmek
icin strekli gezerler. Sirket yonetiminde
bulunan tim torunlarim, aile UGyelerimiz,
Turkiyede egitim aldiktan sonra hem
yurt disi pazarlarini gérmek hem de glo-
bal bilgi birikimine sahip olmak lzere
ABD'de yiksek lisans egitimlerini aldilar.

Cocuklarm da egitime c¢ok buyuk
dnem veriyor. Bu nedenle sirketimizde
kalitenin en énemli yapi taslarindan biri
egitimdir. Kriz dénemlerinde dahi egitim
giderlerini azaltmaz aksine artirirlar.

Konya'da yag markasi ¢tkarmak
zor olmadi mi?

Firma olarak Ulkemizin ekonomisine
ve insanlarina daha fazla katki saglama-
yI istedik. Yaptigimiz uzun arastirmalarin
ardindan bitkisel sivi yag alaninda yatirm
karari aldik. Alaninda dtnyanin en ileri
teknolojisi ile Zade Bitkisel Yag Rafinas-
yon Tesislerimizi kurduk. Zade markall
aycicek yagi ile ilk Uretimimizi gercekles-
tirdik fakat kentte kimsenin bu Uretim-
den haberi olmadi. Bir sabah ekibimizle
tonlarca UrGnidmUzu fabrikadan araclara
yUkledik. GUn agarmaya baslarken Konya
gida toptancilari garsisinda mdasterileri-
mizin kapilarina indirdik. Tum carsI Zade
ambalajlari ile bezenmisti. Dukkanlarini
acmak icin carstya gelen esnaf, blyuk bir

Gencglere
Tavsiyeler...

Gok calismak ve dogru is yapmak.
En iyisini ve kalitelisini yapmak ¢ok
onemli.

Konya'da birlikteligin, saygi ve sevgi-
nin, kaliteli Gretimin devam etmesi
en biydk istegim.

Gocuklarin egitimine biydk dnem
verin, cocuklarinizi iyi yetistirin.

Gengler, bilmediklerini mutlaka sor-
sunlar, tecriibeden yararlansinlar.

Cok calisip, egitime énem verip
yenilikleri takip etsinler.

Paraniz varsa verin fakat
kimseye kefil olmayin

KAPAK KONUSU

saskinlik icinde ne oldugunu anlamaya
calistyordu. Ticarette ailemizin verdigi
glvenin yani sira Konyadan ¢ikan bir
marka olmasi nedeniyle Zade "Konyali
genclerin mali” olarak esnaf ve halk tara-
findan kisa strede oldukc¢a benimsendi
ve sahiplenildi.

Konya artik bir sanayi kenti ve ¢ok sayida
geng sanayici var. Geng sanayicilere vermek
istediginiz mesajlar var m?

Galismak, ne olursa olsun ¢alismak
cok 6nemli. Konyalilar, buginlere ge-
lebilmek icin cok calisti. Konyalilar Gret-
meyi her zaman sevdi. Gengler, bilme-
diklerini mutlaka sorsunlar, tecribeden
yararlansinlar, teknoloji ile igige olsunlar.
Gok calisip, egitime énem verip yenilik-
leri takip etsinler. Gelecek icin farki olus-
turacak Urtnler gelistirmek ve bunu ileri
teknoloji ile Uretebilmek cok dnemli.

Gegmiste yasadigimiz aci tecriibe-
lerle de babamizdan bizlere aktarilan en
onemli 6gutlerden biri paramiz varsa ¢I-
kartip vermek fakat kefil olmamaktir. Bu
konu Helvacizade Aile Anayasasi'nda da
yer alir.
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KONYA SANAYI ODASI ONURSAL BASKANI AHMET SEKEROGLU:

Anadolu'nun Gretim ruhu
Konya'da devam ediyor

onya Sanayi Odas’nin 2001 ile
<2OOS yillari arasinda ydnetim ku-

rulu baskanligini yaraten, KSO'nun
meclis karariyla Onursal Baskan secilen
Ahmet Sekerogdlu, Konya sanayisinin
son 18 yilda yakaladigi hizli blytimenin
arkasinda tarihi bir ruh oldugunu soyle-
yerek, "Konya'nin en biyuk 6zelligi Gret-
me ruhuna sahip olmasi. Son 20 yilda
Konya'ya karsl olan én yarginin kiriimasi
ve Konya'nin énundin agilimasi ile bayu-
me hizlandl” diyor. Sanayici bir aileden
gelen Ahmet Sekeroglu ile Konya sana-
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yisinin yasadidi gelisimi ve sanayicilerin
karakteristik ozelliklerini konustuk.

ilk olarak firmaniz ile baslamak istiyoruz.
Ciinkii Sekeroglu Plastik'in gelisimi, Kon-
ya'nin kiiiik bir 6zeti ashinda. Sabun imala-
tindan baslayip savunma sanayine uzanan
bir hikaye var...

Sekeroglu Plastik ilk Gretimine, 1950'li
yillarda babam tarafindan sabun imala-
tiyla baslyor. Sirketin tarihi dedemin bak-
kaliye esnafligina uzaniyor fakat imalat
babam ile basliyor. Zaman icinde sabu-

§EKEROGLU KIMYA PLASTIK A.S. YONETIM KURULU BASKANI AHMET SEKEROGLU, KONYA SANAYiSiNiN HIZLI
GELISIMINI; KONYA'NIN ASIRLARDIR DEVAM EDEN URETIM RUHUNA, KONYA'NIN MUHAFAZAKAR DINAMIZMINE
VE KONYALI SANAYICILERIN MANEVi TATMINI ONCELIGE ALMASINA BAGLIYOR.

nun yaninda ¢amasir sodasi ve temizlik
malzemelerinin  imalatina  baslaniyor.
Fakat 1983 yilinda yabanci sermayenin
onunU a¢masiyla dunya devi firmalar,
Turkiye pazarina girmeye basladilar. Din-
yanin en buyuk temizlik malzemeleri Ure-
ten sirketler de Turkiye'de yatinm yapan
sirketleri arasindaydi. Bizim gibi yerel tre-
ticiler, bu kuresel firmalarla rekabet ede-
medigi icin kapandi veya sektor degistir-
mek zorunda kaldi. Temizlik malzemesi
Uretirken piyasada ambalaj bulunama-
didr i¢in babam, 1979 yilinda kendi am-



balajlarini Gretmeye baglamisti. Temizlik
Urdnleri Gretimini tamamen birakip, 1987
yllinda gida ambalaji Gretmeye basladik.
Tarkiye'nin ilk rijit plastik Gretimini yapan
firmayiz. Ana isimiz ambalaj Uretimi. Gida
ambalajlari Uretiminde cesitli kriterlerde
Avrupanin ilk 10 firmasi arasindayiz.
Daha sonra ithalat ve ihracat sirketi
kurarak grup binyesine ekledik. Faaliyet
gosterdigimiz bir diger alan ise gayri-
menkul oldu. Estetik, tarihi degerleri olan
ozel projelerin yapildigi gayrimenkul fa-
aliyetlerimiz var. Kaliplar ve endustriyel
robot Uretimi yapan bir teknoloji firmasi
kurduk. Sekeroglu Plastik A.S!nin ihtiyag-
larindan dogan bir sirket oldu. Daha énce
isvicre, Almanya ve Italyadan aldigimiz
teknolojik kaliplar ve robotlari kendi igi-
mizde Uretmeye basladik. 18 yilda kalip-
lar ve robotlar konusunda bahsettigim
Ulkeler ile rekabet edebilir duruma geldik.
Son olarak da Konyada kurulan Savunma
Sanayi AS’ye ortak olarak savunma sana-
yi sektértine giris yaptik. Farkli sektorlerde
faaliyet gosteren bir grup sirketiyiz.

Konya tarim ile baglayip bugiin 80 farkl sek-
torde iiretim yapan bir sehir haline geldi?
Konya sanayisinin gelisimini nasil degerlen-
diriyorsunuz?

Konyanin sanayisini tarif ederken,
derin tarihine de bakmamiz gerekiyor.
Gatalhoydk'd dikkate alirsak yazili olarak
9 bin 500 yillik bir tarihi var. Konyanin sa-
nayideki gelisimi 18 yillik bir hadise dedil
aslinda. Bunun bir altyapisi var. Bu altyapi
olmadan, bu noktalara gelmek mumkin
olmazdi. Konya Uretim glcind, koyliden
aliyor. Uretmeyi biliyorlar ¢tinkdi. Konyada-
ki ilk sanat merkezlerinden olan okul 1901
yilinda Konya Sanayi Mektebi adiyla acilmig
daha sonra da adi Konya Sanatlar Mektebi
olmustur. Bu cografyada kurulan ilk sanat
mekteplerinden biridir. Tarim Gretimi olma-
saydi sanayi bu kadar gelisemezdi. Uretilen
bu tanm Grlnlerinin, saklanmasi, paket-
lenmesi, tasinmasl ve ulastirimasi diger
sektorlerin gelisimini saglamistir. Konya'nin
avantajl, verimli topraklara sahip olmas.
Topraktan trdnlerin alinmasi icin tarim ma-
kine sanayisini gelistirdi. Toplanan hasadin
enduUstriyel gida Grdnd haline getiriimesi
icin fabrikalar olustu. Bu fabrikalarda kulla-
nilan makinelerin imalati ihtiyaci, makine
sanayisini gelistirdi. Bu zincir devam ediyor.
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Konyali sanayicileri, diger bolge

sanayicilerinden ayiran ozellikler neler?

Konya sanayicisi tliccar gézlyle bakmaz. Konyali sanayici icin manevi tat-
min, paradan énce geliyor. Son zamanlarda Konya icin Turkiye'nin Cin'i diye bir
sey sOylenmeye baslandi. Bu kalitesiz ve ucuz Urettigi icin degil, cok yUksek kar
koymadan ucuza sattigi icindir. CUnkU Urettigi seyi, sanayi markasi olan Alman-
ya'ya ihrag edebildigi icin mutlu oluyor. Dinyaya ihracat yaptigi icin onurlaniyor.
Konya'nin bir diger 6zelligi ise, kamu idareleri ve 6zel sektér kurumlarinin birlikte
hareket edebilmesi. Konya'nin birlikte hareket edebilme yetenegini baska bir
sehirde bulamazsiniz. Konyali yoneticilerin koltuk sevdasi yoktur. Bir ndbet de-
gisimi oldugunu bilir. Zamani geldiginde gorevini ve yetkisini devretmeyi bilir.

KONYA URETIM GUCUNU,
KOYLUDEN ALIYOR. TARIM URETIMI
OLMASAYDI SANAYi BU KADAR
GELISEMEZDI.

Bahsettiginiz gelisim Anadolunun bazi se-
hirleri icin de gecerli fakat Konya kadar sa-
nayilesemedi. Konya'nin sirri ne?

Konyanin en biydk 6zelligi Gretme ru-
huna sahip olmasi. Dlnyanin neresine gi-
derseniz gidin, Ulkelerin baskentleri diger
bolgelerin de gelisimini sadlar. Baskentli-
ler, Gretmek ve yonlendirmek zorundadir.
Konya da asirlar boyu medeniyetlerin bas-
kenti olmustur. Bu toraklarda Uretim ruhu
devam ediyor. O ruhun Ustidne imkanlar
koyarsaniz gelisirsiniz. Son 20 yilda gelisi-
min nedeni biraz da Konya'ya karsi olan
on yarginin kirllmasi ve Konya'nin éninin
acilmasi ile oldu. Konya hep muhafazakar
olmakla suclandi fakat Trkiye'nin en mo-
dern ve liberal bakis agisina sahip illeri
siralamasi yapsaniz, bana gore Konya ilk
siradadir. Konya aslinda, Gretim glcUnu
bu muhafazakar yapisindan aliyor.

CUnku muhafazanin kelime anlami
sadece dini degil, kultdrind, inanicini,
kabiliyetini muhafaza etmek demek.
Konya, asirlar boyu Uretim ruhunu hep
muhafaza etti.

Konya'nin sanayideki gelisimine benzer bir
gelisimi de egitimde goriiyoruz. Konya'da
iiniversite-sanayi kiiltiirii gelisti mi?
Konyada bes Universite var ve bu
Universitelerde 125 bin 6drenci egitim
goriyor. Bunun en buytk nedeni de

Konya'nin glvenli bir sehir olmasi. Aile-
ler, cocuklarini ginal rahathgiyla Kon-
ya'ya gonderiyor. Bu glizel bir sey fakat
125 bin 6grenci nitelik anlaminda maa-
lesef bolge sanayisinin ihtiyacini karsila-
miyor. Nitelikli egitim, sadece Konya'nin
degil Turkiye'nin en biyik sikintisi. Uni-
versiteden mezun olup gelen gencler is
hayatinda ¢ok zayif. Bizim maalesef ¢o-
cuklari sanayiye, is diinyasina hazirlamak
icin yeterli bir egitim programimiz yok.
Bu sadece Konyadaki Universiteler icin
gecerli degil, Turkiye'nin sorunu. Sanayi
odasl baskanligim déneminde sana-
yi-Universite is birliginin kurulmasi igin
cok calistim, bUyuk ugraslar sonucu da
baslattik. Universite akademisyenleriyle
cok fazla proje yaptik. Bu ¢alisma kultird,
Konyali sanayicilere sirayet etti ve sonra-
ki yillarda sanayi-Universite is birligi ¢cok
arttl. Fakat sanayicinin ihtiyac duydugu
egditmenlerin yetistiriimesi konusu, diger
bir sorun olarak karsimiza cikiyor. Egit-
menin egitimi de oncelige alinmasi ge-
reken bir konu.

Konyali sanayicilere son
mesajiniz ne olur?

Konya son vyillarda Turkiye ortala-
masinin  Ustinde blylimeye devam
ediyor ve gelecek yillarda da biyume
oranlarinin devam edecegini gérecegiz.
Konya muhafazakarligin vermis oldugu
dinamizmle, diger illerle kiyaslandiginda
sanayide, bilimde, kultlr ve sanatta ¢ok
daha iyi noktalara gelecek. CUnkU uzun
yillardir, Konyalilar bunu ilmek ilmek ¢ru-
yor. 20 senede gelinen seviye herkesin
malumu, gelecek yillarda ¢ok daha iyi
yerlerde olacaktir.
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OZDOKEN TARIM MAKINALARI KURUCUSU MEHMET DUMAN:

Konyali sanayicinin
Uretemeyeceqi bir sey yok

KONYA SANAYISININ GELISIMINE TANIKLIK EDEN SANAYICILERDEN BIRi OLAN MEHMET DUMAN'IN
43 YIL ONCE KURDUGU OZDOKEN TARIM MAKINALARI FIRMASI, BOLGEDE TARIM MAKINELERI
SANAYISININ GELISMESINDE ONEMLI ROL OYNADI. MEHMET DUMAN “YURT DISINDAKI YENILIKLERI
TAKIP EDEREK TURKIYE'DE PEK URETILMEYEN MAKINELERI YAPMAYA CALISTIM” DIYOR.

960'LI yillarin basinda ¢irak olarak
1 is hayatina atilan Mehmet Duman,

Konya sanayisinin son 50 yilina ortak
bir tarihe sahip. 1962-63 yillarinda ¢irak-
lida basladigl dénemde Konyada hentiz
sanayinin olmadigini hatirlatan Duman,
“Tarim makinelerinin tamiratlarini yapan
atdlye ve tamirhaneler vardi. Toplam
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dikkan sayisi da 25-30 civarindayd!”
diyerek sdyle devam ediyor: “Babam,
agabeyim ile beni, tarim makinelerinin
tamiratlarini yapan bir ustanin yanina
cirak olarak vermisti. Amerika'nin Mars-
hall yardimlariyla verdigi makinalarin ta-
mirini yapardik. Orada yaklasik bes sene
calistiktan sonra isi dgrenerek iyi bir usta

olduk. Ustamiz bize sadece isi degil ayni
zamanda bir isi dogruluk ve durdstlik
Uzerine kurmamiz gerektigini de 6gret-
misti. Biz de bu temeller tzerine kendi
isimizi kurmak icin oradan ayrnldik. ilk
basta bir sermayedarla tohum makinesi
yapmak Uzere is basina anlasma yaptik.
25 metrekarelik bir atolye icinde ilk sene-



de 15 tane mibzer imal ettik. Yaklasik t¢
yil is birligimiz devam etti ve daha sonra
ortak olduk. Birka¢ sene de ortak olarak
devam ettik. Yeni kalfalar, ustalar yetis-
tirdikten sonra ayrilip, 1976 yilinda eski
sanayide 40 metrekarelik bir yer tutarak
Ozddken olarak ilk dikkanimizi agtik”

45 METREKAREDEN 10 BiN
METREKAREYE GECi$

O dénemde Konyada mibzer yapan
usta sayisinin bir elin parmaklarini geg-
medigini sdyleyen Duman, ilk yilda 80
tane mibzer yaptiklarini belirterek, islerin
artmastyla 1980 yilinda Birinci Organize
Sanayi Bolgesine gectiklerini sdyldyor ve
soyle devam ediyor: “10 bin metrekarelik
fabrika sahasi aldik ve 3 bin metrekareyi
kapali alan yaptik. Biz geldigimizde sana-
yi bolgesi henliz bostu.

Rahmetli Turgut Ozalin serbestles-
me ekonomisiyle birlikte yurt disi kapisi
acildi. 1985 yilinda yurt disinda fuarlari
gezdim. Fuarda bizim yaptigimiz maki-
nelerin daha yenileri oldugunu gorduk.
Orada gordigum ve bizim ciftgilerin de
isini kolaylastiracak bir makineyi kendi
atolyemizde Urettik. Bu makineyi, Trak-
yada yapilan bir fuarda sergiledik. Olduk-
ca ilgi gordu ve 50-60 tane siparis aldik.
Bir iki ay icinde gece gunduz calisarak,
tarim makinelerini ¢iftcilere teslim ettik”

“TURKIYE SANAYiSINE BOR MADENLI CELIGi
KAZANDIRAN FiRMA OLDUK”

BUyumek icin yeni seyler Gretmek
gerektigini o zamanlarda ogrendigini
sdyleyen Mehmet Duman, bu nedenle
her zaman yeni ¢ikan teknoloji ve maki-
neleri yakindan takip ettiklerini belirterek
“Yeni ¢ikan makineleri alip kendimizi hep
yeniledik. Yurt disinda gordugimuz yeni
makineleri Turkiye'de yerli imkanlarimizla
Uretmeye basladik”diyor.

Fransada fuardan aldidi bir diski Tar-
kiye'ye getirerek, bor madenli celik Gre-
timinin  Glkede imalatinin 6nclliginu
yaptiklarinin altini ¢izen Duman, Turkiye
sanayisine dnemli bir katma deger sagla-
yan bu hikayeyi sdyle anlatiyor: “Topradi
kazmak icin kullanilan yerli diskler, strekli
ya egiliyor ya kirihyordu fakat Fransizlarin
rettigi diskler kirnlmiyordu. Diski Fran-
sadan fuarda satin alip, Turkiye'ye getir-
dim. Mihendislere incelettik ve bor ma-
denli celik kullanildigini séylediler. Konya

Sanayi Odasi araciligiyla Eregdli Demir
Celik Fabrikasima bu celikleri yaptirdik.
Boylelikle, Turkiyede bor madenli celik
ve diskler Uretilmeye bagslandi. Yaptigimiz
diskler de artik kirllmiyordu!

SEKTORDE EN iYiYi YAPMAK
iCiN CALISIYORUZ

Avrupa Ulkelerinin ihtiyaclarina gore
mibzer yapiyoruz. Kuruldugumuz gin-
den bu yana hem tarlada ¢iftginin yasa-
digr sikintilar yakindan takip ettik hem
de yurt disindaki yenilikleri takip ederek
kendimizi gelistirdik. Bugin yilda yaklasik

“KONYA'NIN HER SEYi IMAL
ETME YETENEGI OLDUGU ICIN
KONYA'YATURKIYE'NIN
CIN'I DIYORLAR!
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_OZDOKEN’IN TOPLAM
URETIMINDE iHRACATIN
PAYI (2018)

“Cirakliktan
geliyorum”

Konya sanayisinin kazandigi bilgi ve
tecrtibenin kaybolmamasi icin, egiti-
min yaninda usta-¢irak iliskisinin de
devam etmesi gerektigini vurgula-
yan Mehmet Duman, “Babam ciftciy-
di ve bizim de ciftci, coban olmamizi
istemedidi icin sehir merkezine ge-
tirerek sanat okuluna yazdirdi. Daha
sonra bir ustanin yanina cirak verdi.
Simdi kimse ¢cocugunu sanat okulu
bugunki adiyla meslek okullarina
vermiyor ve biz de ¢irak bulamiyoruz
maalesef”yorumunu yapiyor.

KAPAK KONUSU O RC A

5 bin parca makine imal ediyoruz. 2018
yilinda Urettigimiz Urdnlerin ylzde 46'sini
ihrag ettik. 2019 yilinda yurt disi satisla-
rimiz iyi gidiyor, ihracatin payi insallah
ylUzde 50'yi gececek. Yeni Zelanda dahil
toplam 29 Ulkeye ihracat yapiyoruz. Av-
rupada Urlnlerimizi satan bayilerimiz var.
Ayrica Ureticilere hizmet veren servis agi
da kurduk. Yurt disinda satis yaptigimiz
ithalatcilar var. Bazi ithalatcilar bizden al-
diklari makineleri kendi markalarini kulla-
narak satiyor. Kendi markalariyla baslayip
daha sonra Ozdoken markali olarak Grdn
isteyen ithalatgilarimiz da olunca ¢ok ho-
sumuza gidiyor. Boyle guizel seyler olun-
ca heyecanlaniyor ve onurlaniyorum.
Konya'nin Guveng kdyunden ¢ikan bir
crragin kurdugu Ozdséken markasi bu-
gln kendi sektorinde kuresel bir marka
oldu. Benim sanayiye kazandirdigim bor
madenli celikten yapilmig Granleri yurt
disina satan firmalarimiz var. Bunlar insan
icin buydk gurur kaynagi. Cok sukur ken-
dimizi cok iyi yerde goriyorum.

Ozddken catisi altinda toplam 150 ki-
sinin calistigini ve iki oglunun da sanayiyi
severek is yaptigini sdyleyen Mehmet
Duman, ¢ocuklarinin “Bu sektorde en iyi
makineyi biz yapacagiz” diye bir hedefle-
rinin olmasina ¢ok bulylk énem veriyor.
Duman, bu bakisin, Ozddken markasinin
yenilenerek ve geliserek devam edecegi-
nin gostergesi oldugunu soyliyor.

“KONYALI SANAYiCILERIN
URETEMEYECEGI BiR SEY YOK”

Konya'da sanayi imalatinin dnce ta-
rim daha sonra tarim makineleri imala-
tiyla basladigini ifade eden Duman, tari-
min daha sonra otomotiv yan sanayisini
gelistirdigini soyldyor. Bugin Konyada
jant, civata basta olmak Uzere bircok
parcayl imal eden firmalar oldugunun
altini gizen Duman, “Turkiye'deki rulman
ve zincir fabrikalari, i¢ talebin ihtiyacini
karsilamadidi icin o parcalari genelde
yurt disindan ithal ediyoruz. Fakat ihti-
yacimiz olan parcalarin baytk kismini
yerli firmalardan aliyoruz. Konyanin
her seyi imal etme yetenedi oldugu
icin Konya'ya Turkiye'nin Cin'i diyorlar.
Konyali sanayicilerin Uretemeyecegi bir
sey yok. Ihtiya¢ duydugumuz bircok
seyi Konya icinden temin edebiliyoruz”
diyerek Konya sanayisinin ondnun agik
oldugunu soéylayor.
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Konya, ayakkabi sektorinun
kUresel markasi olmaya aday

FASON URETIMDEN, MARKALI URETIME DOGRU GECISINi SURDUREN TURK AYAKKABI SEKTORU, DAHA
COK URETICININ IHRACATA BASLAMASIYLA KURESEL PAZARDA ETKINLIGINI ARTIRIYOR. AYAKKABI
SANAYISININ ONEMLI BIR OYUNCUSU KONUMUNDA OLAN KONYA DA, KALITELI VE MARKALI URUN
IHRACATINDAKI HIZLI YUKSELISIYLE TURKIYE'NIN KURESEL PAZARDA YUZU OLMAYA ADAY.
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ecen yil dovizin TL karsisinda ta-
G rihi seviyelere ¢cikmasiyla i¢ piya-

sada yasanan daralmayi, firsata
donustiren sektorlerin basinda ayakka-
bi sanayisi geliyor. Daralma sonrasi Tur-
kiye'nin énemli ayakkabr markalarinin
iflas erteleme ve konkordato ilanlari, alt
Ureticileri ve yan sanayiyi sikintiya soktu.
550 milyon cift Uretim hacminde olan
yillik Gretim miktari, 450 milyon ¢ifte ge-
riledi. Sektor firmalari, gecen yil yasanan
dalgalanma sirecini, aslinda sektérde
var olan bir darbogazin agida vurmasi
olarak yorumluyor. Clnkd sektorde va-
delerin alti aya kadar uzamasi, firmalari
finansal anlamda zorlamaya baslamisti.
Bu nedenle ayakkabi imalatgis, ihracat
icin adimlarini birkag yil éncesinden at-
maya baslamisti. Krizle birlikte de ¢cogu
firma, ylUzind tamamen disa dondd.
Darbogazdan ¢ikmak isteyen ayakkabi
sektory, yurt disina acilarak boylelikle
krizi firsata cevirmeyi basardi.

AYAKKABI iHRACATI 2019'DA DA
YUKSELIiSiNi SURDURDU

Ayakkabi ihracatinin 2018 yilindaki
yUkselisi, 2019 yilinin ilk 11 ayinda da
devam etti. 2018 yilini ylzde 15 artisla
kapatan sektorin su ana kadarki ihra-
cat artigl bir dnceki yilin ayni dénemine
gore ylzde 5,3 arttl. Boylelikle ihracat,
deger bazinda 875 milyon dolara ulasti.
Uzun yillardir Tarkiye ayakkabi sektori
ihracati, toplam ihracat ortalamasinin
hep Ustlinde bUyddu. Bu yil ihracat hi-
zindaki disisidn nedeni olarak basta AB
Glkelerinde olmak tzere kuresel pazar-
daki daralma gosteriliyor. Dinya ayak-
kabi ihracatinin ytzde 15'ini olusturan
Avrupa’nin yillik ihracatr 30-35 milyar
dolar arasinda bulunuyor. Kuresel ayak-
kabi ticaretinin finansal degeri ise 202
milyar dolar civarinda. Kuresel ayakkabi
pazarinin yillik bazda ylzde 3,6 blylye-
rek 269 milyar dolara ulasacagdi tahmin
ediliyor.

ASIRLARDIR ZANAAT VE iSTIHDAM KAYNAGI
2019 yilini 900 milyon dolarin dstin-
de ihracat degeri ile kapatmayi hedefle-
yen sektortin 2023 icin 2 milyar dolar gibi
iddiali bir hedefi bulunuyor.
Turkiye ayakkabi sektoérinun bir yilda
7 milyar dolar deger Urettigi belirtiliyor.

SEKTOR ANALIZ: AYAKKABI

Turkiye capinda ayakkabi sanayisinde;
12 bin 500 kick, bin 100 orta ve 350 de
blylk isletme bulunuyor. Tum bu Ure-
ticiler, bir yilda 450 milyon cift ayakkabi
Uretiyor. Sektorln yarattigi istihdam ise
300 bin civarinda. Sektér, KOBI agirlikli
bir sanayiye sahip. Sektoérde Uretim ka-
pasitesi glinde 5 bin ile 10 bin cift olan
isletme sayisi oldukga az sayida.

Deri basta olmak Uzere ayakkabi sa-
nayisini farkli kilan en buyuk 6zelligi ise,
teknoloji ve sanayideki gelisime ragmen
her daim zanaat 6zelligini strdtrmesi ve
isglclne ihtiyag duymasi.

TOPLAM iMALATIN YARISI ANADOLU’DAN
Sektoriin Ulke ekonomisi igin bir di-
ger ozelligi ise, ayakkabi imalatinin tlke
geneline yayilmis olmasi. Sanayinin yUz-
de 50'lik kismi hala Istanbulda bulunur-
ken, izmir, Konya, Gaziantep, Bursa ve

40

Milyon Cift

Konya’nin yillik
ayakkabi iiretim
miktari

875

Milyon Dolar

ilk 11 aydaki
ayakkabi ihracati

450

Milyon Cift
Tiirkiye’nin 2018 yili
EVELUEL]
iiretim hacmi

300

Bin
Ayakkabi
sanayisinin iilke
genelinde sagladigi
istihdam

Hatay gibi iller énemli Uretim merkezi
olarak &ne cikiyor.

Gelecek vyillarda, Istanbuldaki ureti-
min zamanla Anadolu'ya kayacagdi tahmin
ediliyor. istanbul'un artan yasam maliyeti,
firmalarin rekabet glcinl de azaltiyor.
Konya gibi lojistik anlamda avantajli ve
sanayi altyapisina sahip bdlgeler, daha
cazip hale gelebilir. Sektériin Anadolu'ya
gecisini saglayacak bir diger unsur ise
bolgesel tesvikler. Emek yogun bir sektor-
de verilen istihdam tesvikleri, yatirmlarin
yer seciminde blyUk etki sahibi.

KONYA, ERKEK AYAKKABISINDA ONCU SEHIR

istanbuldan sonra Tirkiye'nin en
onemli G¢ ayakkabi Gretim merkezinden
biri olan Konyada ayakkabi sanayisinin
tarihi asirlar dncesine dayaniyor. Beg ku-
saktir ayakkabi imalati yapan aileler var.
Aykent Ayakkabicilar Sitesinde kime-
lenen sektoérde bin 100 civarinda firma
bulunuyor. Bu Ureticilerin 50'si tam ma-
kinelesmis fabrika, 350 tane orta Olcek-
li isletme ve 500 tane de kigUk olcekli
isletmeden olusuyor. Konya'nin yillik
ayakkabriimalati 40 milyon cift civarinda.
Fakat Konya ayakkabi sanayisi bugiin ka-
pasitesinin sadece yarisini kullanabiliyor.
Sektérin Uretim glcd 80 milyon cift ci-
varinda. Konya, ayakkabicilik retiminde
Ozellikle erkek ayakkabisi alaninda one
cikiyor ve Turkiye Uretim pazarinin yiiz-

de 20'sini olusturuyor.

Milyar Dolar

Tiirkiye’deki
ayakkabi
sektoriiniin pazar
degeri

%0,5

Tirkiye’nin
kiiresel ayakkabi
ticaretinden
aldigi pay
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KONYA SANAYi ODASI YONETIM KURULU UYESI MUHAMMED SELMAN ERYILMAZ:

Hedefimiz;, Konya'dan kuresel
uc¢ marka cikarmak

KONYA SANAYI ODASI YONETIM KURULU UYESI MUHAMMED SELMAN ERYILMAZ, KONYA'DAKI AYAKKABI
IMALATCILARININ SON 10 YILDA AYAKKABININ KALITESI, URETIM METODOLOJISI VE FABRIKALASMA
BAGLAMINDA HIZLA ILERLEDIGINI SOYLUYOR. ERYILMAZ, KONYA'NIN GECMISTEN GELEN USTALIK
TECRUBESINI SANAYI ILE ENTEGRE EDEREK BES YIL ICERISINDE KONYA'YI AYAKKABI URETIMINDE BIR MARKA
HALINE GETIRMEYi HEDEFLEDIKLERINI BELIRTIYOR.
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distri mihendisi M. Selman Er-

yllmaz, Konya Sanayi Odasi Yone-
tim Kurulu Uyesi olarak Konya Sanayi
Odasi'nda ayakkabi sektérind temsil
ediyor. Eryilmaz, kokeninde ayakkabi
Uretimiyle baslayan, ayakkabinin top-
tan satisi ve yine ayakkabinin Ureti-
mi ile devam eden Eryilmaz ailesinin
dguncd kusak yoneticilerinden. Eryil-
maz, Carfier markasiyla ayakkabi Gre-
timinde 6ncd rol oynamaya devam
etmenin yaninda Konya Sanayi Odasi
Yénetim Kurulu Uyesi. “Konya'dan en
az Uc firmayr bes yil icinde kuresel
marka olarak ¢ikarmak istiyoruz” diyen
Muhammed Selman Eryilmaz ile Kon-

1 989 Konya dogumlu olan en-

SEKTOR ANALIZ: AYAKKABI

“BiZ BES YIL ICERISINDE AYAKKABI IMALATINDA KONYA'YI
BIR MARKA HALINE GETIRMEYI VE KONYA'DAN EN AZ UC FIRMAYI DA
KURESEL MARKA OLARAK CIKARMAK iSTIYORUZ”

ya'daki ayakkabicilik sektérindn dund
ve bugininu konustuk.

Tiirkiye'nin ayakkabi imalatinda ilk dort
sehir arasinda olan Konya bu iiretim giicii-
nii nereden aliyor?

Konya dretimi seven ve Uretken
yaplya sahip bir sehir. O ylzden tahll,
tarim, ayakkabi, deri, halicilik ve kilim
Konyanin geleneksel sektorlerinden.
Konyada hatta Turkiye ¢capinda ayakka-
bi Gretimi 1950'li yillarda ufak atolyeler-
le baslamis, 1980'lerde makinelesen bir
sektor haline gelmis ve 2000'1i yillarin
sonrasinda da fabrikalar olusmus. GU-
nimdizde neredeyse fabrikalarin yiz-
de 901 makinelesmis durumda. Fakat
ayakkabi, emek yogun ve tamamen
el emegine dayanan bir sektor oldu-
Ju icin biz ne kadar makinelegsek de
endUstrimizin ve teknolojimizin ilerle-
mesiyle Uretimlerimiz kolaylassa da el
emegi olmadan bir ayakkabiyr cikar-
mak mumkdin degil. Bir de ayakkabinin
Turkiye'de hakim oldugu baslica iller
var. Bunlar; Istanbul, izmir, Konya, Gazi-
antep ve Hatay. Konya, Turkiye'de erkek
ayakkabisinda adet Uretimi agisindan
ikinci sirada yer aliyor. Konya, Turkiye'de
erkek ayakkabisi denilince ¢izgisi ve
modasi takip edilen sehirlerin arasinda.

Tiirkiye'deki erkek ayakkabi iiretiminde
Konya'nin ikindi sirada oldugunu séyledi-
niz. Peki, Tiirkiye ortalamasina bakildigin-
da saydiginiz bes sehir arasinda Konya'nin
ne kadarlik bir payi bulunuyor?

Turkiye genelinde yaklasik bir yilda
550 milyon cift ayakkabi Uretiliyor. Fakat
2018 yilinda i¢ piyasadaki daralma ne-
deniyle toplam Uretim, 100 milyon adet
azalarak 450 milyon cift olarak gercek-
lesti. Konyanin ayakkabr Uretim adedi
ise 40 milyon cift civarinda. Bu resmi ra-
kamlarda 15-18 milyon olarak g&sterilse
de bizim fabrikalardan ve atélyelerden
¢ikan ayakkabi Uretim adedine gore
dretim 40 milyon ¢ift civarinda.

Ayakkabi ihracati bu yil rekor seviyelere
¢ikti. Konya'nin ayakkabi ihracat grafigi
nasil seyrediyor?

Konya, 2000'li yillardan sonra ayak-
kabi Uretiminde ve ihracatta hizh bir
ivme kaydetti. 2016 yilindaki ihracati-
miz yaklasik 4,8 milyon dolarken, 2017
yiinda 12,5 milyon dolar, 2018de 20
milyon dolar ve 2019 yilinin ilk 10 ayin-
daki veriler de 20181in rakamlariyla pa-
ralel gittigini gdsteriyor.

Son ii¢ yilda goriilen bu artigi, firmalarin
kendi markasiyla ihracat yapmasina veya
yeni pazarlarin bulunmasina baglayabilir
miyiz?

ic pazardaki ayakkabi satisi, 2018
yilinin agustos ayinda dovizdeki dal-
galanmayla birlikte ¢cok ciddi anlamda
daraldi. Bu nedenle Ureticilerimiz istih-
damda isci ¢ikarma ve Uretim adetle-
rini azaltma yoluna giderek, kendi fir-
malarini koruma politikasi yuruttdler.
Diger yandan bu kriz, sektor icin de
bir firsat yaratti. CUnkU Ureticilerimiz,
dretilen UrdnUn oncelikle yurt disina
pazarlanmasi gerektigini ve bunun yo-
lunun da ihracattan gectigini gérmus
oldular.

Ayakkabi sektériinde italya, Aiman-
ya, Ispanya ve Turkiyede dizenlenen
belli ayakkabr fuarlari var. Turkiyede
dizenlenen AYMOD Ayakkabi Moda
Fuari, Almanya'nin énline gegerek su
anda Italyadan sonra Avrupa'daki ikinci
biyik moda fuari durumuna geldi. Bi-
zim ihracattaki ana rolimdztt AYMOD
Ustleniyor. Cankd biz agirlikh ihracati-
mizi bu fuara gelen alicilar sayesinde
elde ediyoruz. Bunun yaninda yurt di-
sindaki fuarlara da katilarak yeni mus-
teri portfoylni elde etmis oluyoruz.
Su anda oncelikli hedeflerimizden biri
‘Made in Turkey’ etiketli Grtnler Uret-
mek. Made in Turkey, kaliteli ve daya-
nikli Grdn anlamina geliyor ve biz bu
ifadeyi hi¢ zedelemeden ‘Made in Kon-
ya'markasini da olusturmak istiyoruz.
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Konyada Turkiye ve dunyadaki bir-
cok markaya fason tretim yapiliyordu.
Son ¢ yilda ihracatta gordlen ani artisi,
fason Uretimin azalip firmalarin direkt
ihracat baglantili satislar yapmasina da
bagliyoruz. Konya son ¢ yilda Rusya
basta olmak Uzere Irak, Suudi Arabis-
tan, ingiltere, Polonya ve Romanya pa-
zarlarina ¢ok ciddi miktarlarda ihracat

yapliyor.

Konya Sanayi Odasi olarak bayle bir hede-
finiz mi var?

Evet. Bizim Konya Sanayi Odasl
olarak hedefimiz; Konyali ayakkabi Gre-
ticisi firmalarin potansiyelini ve ihracat
rakamlarini  yUkseltmek. Hi¢ ihracat
yapmamis firmalara da ihracat destek-
leri ve ihracat egitimleri vererek onla-
rin ihracatlarini artirmayi hedefliyoruz.
Bu amacla odamizda belirli araliklarla
dizenlenen egitim programlariyla fir-
malara destek veriyoruz. Hedefimiz,
Konya'yl ayakkabida bir numaraya
getirerek dinyada ayakkabi denilin-
ce akillara Made in Konya ifadesinin
gelmesini saglamak. Bes yil icerisinde
Konya'yl ayakkabiimalatinda bir marka
haline getirmeyi ve Konya'dan en az Ug
firmay! kiresel marka olarak ¢ikarmayi
hedefliyoruz.

Tiirkiye'ye gore kiyasladiginizda ‘Made in
Konya'yi farkli kilan ozellikler neler?
Bildiginiz gibi Konyada agirlikli
olarak deri ayakkabr Uretimi yapiliyor.
Made in Konya'yy, farkliyr ve iyiyi Ureten,
dogruya yonlendiren olarak tanimla-
yabiliriz. Su anda erkek ayakkabisi Ure-
timinde Istanbul, Konya ve Gaziantep
seklinde bir siralama var. Son bes yil ice-

risinde Konya, erkek ayakkabisinda ken-
disinden s6z ettirir hale geldi. Fuarlarda-
ki yabancr musteriler 6ncelikle Konyali
firmalarin stantlarini ziyaret ediyor. Bu
da bizler icin sevindirici bir durum.
Konya son 10 yilda ayakkabinin ka-
litesi, ayakkabi Uretim metodolojisi ve
fabrikalasma baglaminda hizla ilerledi.
Disartya acilim yapan bir¢ok Ureticimiz,
kendi fabrikalarina tasindi ve Uretim
adetleri de oldukga iyi durumda. GUn-

Biitiin sanayinin Aykent’te
yerlesik olmasi biiyiik avantaj

Konya ayakkabi sektoriinin, Aykent Ayakkabicilar Sanayi yerleskesinde kime-
lenmis durumda oldugunu séyleyen Konya Sanayi Odasi Yénetim Kurulu Uyesi
Selman Yilmaz, “Ayakkabi imalatcilar, malzemeciler ve sayacilarin bir arada
olmasinin biytik avantaji bulunuyor. Aykent'te yaklasik bin 100 is yeri bulunuyor.
Bu bin 100 is yerinin, 350'si ayakkabi Uretim ve fabrikalarini kapsiyor. 10 civarinda
ayakkabi malzemecileri, geri kalanini ise ayakkabinin yan kollari ve sayacilarin
kucuk atolyeleri olusturuyor. Aykent Ayakkabicilar Sanayi'de yaklasik olarak 10 bin

calisan mevcut” diyor.
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lik 6 bin cift zenne ayakkabisi Greten
firmamiz da var, glnluk bin cift erkek
ayakkabisi Ureten firmamiz da var.

Markalagmaya giden yolda en onemli un-
surlardan biri de tasarim. Konya, tasarim
konusunda nasil bir giice sahip?

Bizim ana sorunlarimizdan bir ta-
nesi marka ¢ikaramamak. Markalasmak
icin de 6zgln tasarim yapmak gerekti-
gine inantyorum. Biz ne zaman 6zgln
tasarim yapabilirsek o zaman marka-
lasma yolunda bir adim atmis oluruz.
Ozglin tasanim yapabilmenin yolu da
tasarim alaninda geng nesillerin yolu-
nu agmaktan geciyor. Maalesef giind-
muzde emek yogun sektorlere geng
nesiller ilgi gostermedidi icin yeterli sa-
yida yetisen eleman olmuyor. Gelecek
nesillere meslegi aktarabilmemiz icin
geng kusagi ayakkabiciliga 6zendirme-
miz gerekiyor. Ornegin, Konyada Kara-
tay Aykent Mesleki ve Teknik Anadolu
Lisesinde artik ayakkabr tasarimcilari
yetistiriyoruz. Ayni zamanda Konya'da



bu yil bir de lisans dizeyinde egitim
veren Ayakkabicilik Moda Tasarim bo-
[UmU acildi fakat lisans egitimi verebi-
lecek duzeyde ne yazik ki 6gretim ele-
manimiz yok. Bu konuda Milli Egitim
Bakanligr'na dnemli bir rol dusuyor. Sa-
nayide alayl dedigimiz biydklerimizin,
‘usta dgretici'olarak hem lisede hem de
Universitede derslere girmelerini sagla-
yarak 6grencilerin, tecribeli ellerden
ayakkabinin nasil Gretildigini ve dizayn
edildigini gdrmelerini istiyoruz. Cunkd
biz 6grencilerimizin sadece ayakkabi
tasarimi yapmalarini degil, ayakkabi
Uretiminin de nasil yapildigini, uygu-
lamali olarak &drenmelerini istiyoruz.
Lisenin sanayi icinde olmasi biyUk bir
avantaj. Genglerin tim bu egitimleri al-
diktan sonra tamamen donanimli hale
gelmis, kendisinden s6z ettiren, kendi
markasini ortaya koyabilen bir Uretici
olarak sektorde yer almasini istiyoruz.

Gectigimiz donemde ayakkabi modasinda
nasil bir doniisiim yagandi?

Ayakkabr sektorinin bir yilda ilk-
bahar/Yaz, Sonbahar/Kis olmak Uzere
iki sezonu bulunuyordu. GUnimuzde
ise ayakkabl modasinin sezonlari i¢ ice
gecmis durumda. Ug ayda bir strekli
olarak degisiyor. Ayakkabr modasi geg-
miste; renk, kreasyon, model ve cesit
olarak belirli sinirlar dahilindeydi. Orne-
gin erkek ayakkabisinda 6nceden sa-
dece siyah, kahve ve taba renklerinde
Uretim yapilirdi. Bunun disinda bir talep
olmazdi ama glntmuzde her Griindn
kendi icerisinde cok genis bir yelpa-
zeye sahip olmasi ve en az sekiz adet
renkten olusmasi gerekiyor. Bunlar Ure-
timde ¢ok ¢esitlilige yol agiyor.

Ham madde tedariki konusunda Konya na-
sil bir avantaja sahip?
Ayakkabinin ana ham maddesi de-

40 MILYON CIFT

_ KONYA'DABIR YILDA
URETILEN AYAKKABI ADEDI
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ridir ve Turkiye, ham madde konusun-
da avantajli bir konuma sahip. Bugln
mesin astarini da dahil edersek mali-
yetlerimizin yUzde 40'ini deri olusturu-
yor. Tuzla Deri Organize Sanayi Bolgesi,
Gerede, Bor ve Usak, Turkiye'nin deri
ihtiyacini karsilayan bolgeler. Deride
kendi kendine yetebilen bir Ulke ol-
dugumuzu distntyorum. Ulkemizde
deri ihracati da yapiliyor fakat ham de-
ride ithalatimiz da var. Trkiye'nin ham
maddedeki avantajl, diinyada ayakka-
b Uretiminde basl ¢ceken Ulkelerden
olan Cin, Italya, Hindistan ve Portekiz
ile hem fiyat hem de kalite yontnden
rekabet edebilir durumda olmasini
sagliyor. Hatta kalitemiz bu saydigim
tlkelerin bircogundan daha iyi. Orme-
gin, Italya deri ayakkabisi Gretmesine
ragmen, maliyetlerin ok yuksek olma-
sinedeniyle artik italya'daki Greticilerin
bircogu dretimlerini Turkiye'ye yap-
tinr hale geldi. Turkiye, dinyada deri
ayakkabi Uretiminde fiyat ve kalite yo-
ntnden birinci siralarda yer aliyor. Bu
anlamda maliyetteki GstUnlGgumuza
kendi derimizi Turkiye icerisinden te-
min etmeye bor¢luyuz.

Son olarak Konyali ayakkabi markalari, ge-
lecek donemde dncelige neyi almali?

Konyada firmalar bir araya gele-
rek kimelenme calismalarini yeniden
baslatarak disa acilmaya devam etme-
li. Bir kimelenme yapilmisti fakat bu
konuda yeterli basariyl elde ettigimizi
soyleyemem. Cunkd kiimelenme basa-
risi, birlik ve beraberlikten, paylasimdan
olusuyor. Konyadaki tretim ve kalite
anlayisini bozmadan tamamen kendi
markalarimizi yurt disinda da aranan
bir marka haline getirmek icin Konyali
Ureticiler olarak caba sarf etmeliyiz ki
Konya denildigi zaman akla farklilik ve
kalite gelebilsin.

20 MILYON DOLAR

KONYA’NIN YILLIK
AYAKKABI IHRACATI

Carfier’i

diinya markasi
yapmak istiyor

1950 yilinda ayakkabr imalatina basla-
yan Eryilmaz Ailesinin Gglncl kusak
yoneticisi olan M. Selman Eryilmaz,
hedeflerinin CARFIER ve REFLEX
markalartyla bir diinya markasi olmak
oldugunu soyldyor.

CARFIER markastyla 2003 yilinda
Uretime basladiklarini hatirlatan
Eryilmaz, “Son bes yilda ingiltere
agirhikl olmak Gzere Cin, Bolivya ve
Suudi Arabistan‘a ihracat yapiyoruz. Su
anda baktgimizda tretimimizin ylzde
80'i ihracata, ylzde 20'si ise i¢ pazara
uretiliyor. ihracatimizin da ytizde 50'si
fason, ylizde 50'si kendi markamiz
olan CARFIER ile yapiliyor. I¢ pazarda
ise tamamen kendi markamizla Gretim
yaptyoruz”bilgisini verdi. Firma olarak
Ust dizey erkek ayakkabisi Urettikle-
rini soyleyen Eryilmaz, koleksiyon ve
pazarlama ile ilgili su bilgileri veriyor:
“Ayakkabilarimizi, Tdrkiye icerisindeki
cadde magazalari diyebilecegimiz Ust
konsept magazalara satyoruz. Koleksi-
yonlarimizi olusturma asamasinda ise
yurt disindaki bircok fuari takip ediyor
ve bu fuarlarda gérdiguimuz calis-
malarla kendi koleksiyonumuza yén
veriyoruz. GUnluk ayakkabi Gretimimiz
350 cift civarinda. Uretim strecimizi
siparise dayali Gretim haline getirdik.
Bu aslinda bir ayakkabici icin oldukca
zor ve maliyetli bir durum. Fakat
ayakkabida marka olmak icin farkliligi
yakalamak gerekiyor.
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OZARPA AYAKKABICILIK GENEL MUDURU KEMAL OZARPA:

Ayakkabi sanayisinde ihracati
tetikleyen firmalardan biriyiz

GUNLUK 500 CIFT AYAKKABI
URETIM HACMi BULUNAN
OZARPA, URETTIKLERI
AYAKKABILARIN YUZDE 80'INi
MARKALI OLARAK 20'DEN

521KIS 2019

FAZLA ULKEYE IHRAG EDIYOR.

zarpa Ayakkabicilik Genel Mudurd
O Kemal Ozarpa, “2020 yaz sezonu-

nu Ozellikle ihracat anlaminda ¢ok
olumlu gértyoruz” diyor.

Deri ayakkabi sektor, hakiki deri Gzeri-
ne yogunlasmis bir sektor oldugu igin zana-
at 6zelliginin, ustaligin ve sektor tecribesi-
nin devam ettirilmesi gerektigini soyleyen
Kemal Ozarpa, Konyanin, hem kokli esnaf
gelenedi hem de modern Uretim araglary-
la donatilmis tesisleriyle, Turkiye'nin dnemli
ayakkabr Uretim merkezlerinden biri oldu-
gunu belirtiyor. Konya Sanayi Odasinin
geng meclis tiyelerinden Kemal Ozarpa ile
Konya ayakkabr sanayisinin dinamigini ve
Ozarpa catisi altinda olusturduklarr REAL
markasinin ihracat basarisini konustuk.

Roportaja, Konya Sanayi Odasi Medis Uyesi
kimliginizle baglamak istiyorum. Sizin pencere-
nizden baktigimizda Konyadaki ayakkabiciik
sektoriinii nasil goriiriiz?

Konya, ayakkabr Uretim ve ticare-
tiyle 6zdeslesmis bir sehir. Ayakkabicilik
sektorl, Konyada geleneksel bir Uretim
alani olarak baslamis ve 1930'larda ku-
rulan Konya Kunduracilar Cemiyeti ile
orgltlenme strecine girmis. Bu cemiyet,
1955 yilinda dernekleserek Konya Ayak-
kabicilar Dernegi adini almis. 1973 yilinda
da tim ayakkabr imalatgilarinin bir arada
faaliyet gosterdidi ilk ve tek sanayi sitesini
olusturmus. GUnumuzde ise Konya, hem
kokli esnaf gelenedi hem de modern
Uretim araclaryla donatilmis tesisleriyle,
Turkiye'nin onemli ayakkabi Gretim mer-
kezlerinden biri konumunda. Konyadaki
ayakkabicilik sektort, 2003 yili itibariyle
Aykent Ayakkabicilar Sitesinde faaliyet
gosteriyor. Burada binin Ustinde is yeri ve
farkli dlceklerde 400 civarinda Uretici var.
100 civarinda da makinelesmis kapsamda
Uretici var. Bununla beraber Konyada yilda
40 milyon cift civarinda ayakkabi Uretiliyor
ve hem yurt digi pazarlarina Grin satiliyor
hem de yurt icinde ulusal markalara fason
Uretim yapiliyor. Sektorii genel olarak bu
sekilde 6zetleyebiliriz.

Ayakkabialik, el emegi isteyen bir sektor aslin-
da. Konya'daki ayakkabialik sektdriinde ciddi
anlamda bir sanayilesme s6z konusu. Bu enteg-
rasyonu nasil degerlendiriyorsunuz?
Ayakkabicilik bir donem sadece el isci-
ligi ile yapiliyordu. Su anda artik el yapimi
ayakkabi 6zel Gretim kapsamina girdigi icin
pek yaygin degil. Tabii bu sekilde gunlik
yapabilecegdiniz adetler de oldukca sinirli.
Dunyanin gésterdigi gelisim, nifus ve talep
artislar ayakkabicilik sektérind endustriyel
tretime dogru itti. Ozellikle spor ayakka-
bi tarafinda enduUstriyel Uretimi daha fazla
goriyoruz. Her guin farkli makineler cikiyor,
biz de bunlari binyemize dahil ediyoruz.



Fakat ayakkabr sektord, diger bircok imalat
sektdrinden farkli olarak, hala emek yogun
bir sektér olarak 6ne ¢ikiyor. Bu anlamda
kismen sanayilesmis olsa da zanaat 6zel-
ligini devam ettiren bir sektér. Hakiki deri
Uzerine yogunlasmis bir sektor oldugu
icin zanaat 6zelliginin, ustaligin ve sektor
tecrlbesinin olmasi gerekiyor. Bu nedenle
ayakkabi dretimi, sektorin kendi icindeki
degisik alanlarda yetismis ve el becerisine
sahip tecrtbeli nitelikli elemanla mumkdin
olabiliyor. Konyadaki ayakkabicilik sektd-
rinde yaklasik 10 bin kisi istihdam ediliyor.
Bu da ne kadar emek yogun bir sektor ol-
dugunun gostergesi. Yani tamamen maki-
nelesemiyorsunuz.

0 zaman deri ayakkabi imalati her zaman be-
seri kaynaga ihtiyag duyacak. Usta-qirak iliskisi
devam ediyor mu? Usta-grrak iliskisinin devam
etmesi icin Konya ne gibi calismalar yapiyor?

Kalifiye eleman, bircok sektorde ol-
dugu gibi bizim sektértin de problemle-
rinin basinda geliyor. GinUimzde usta-¢I-
rak iliskisini devam ettirmenin yaninda
bunu egitime de entegre etmek gerek.
Bu konuda yetismis eleman ihtiyaci-
ni karsilamak icin Milli Egitim Bakanligi,
Ayakkabicilar Odasi ve Konya Buyuksehir
Belediyesi'nin bir protokolt var. Ayakkabi
sektordne nitelikli eleman yetistirmek igin
ayakkabi tasarimi ve Uretimi konusunda
dersler veriliyor. Yani sanayimizin i¢inde
sadece ayakkabicilik Gzerine egitim veren
bir okulumuz var. Buna benzer olarak is-
tanbul'da bir lisemiz ve su anda dort yillik
egitim veren bir fakiltemiz var. Ozet ola-
rak sektore nitelikli eleman ihtiyacini kar-
silayabilmek icin sektorl egitimle entegre
bir hale getirmeye calisiyoruz. Boylelikle
dgrenciler, teori ile pratigi birlestirebilsin
ve mezun olduktan sonra is glicine daha
cabuk adapte olabilsinler.

Siz de Ozarpa markasiyla sektorde faaliyet gos-
teriyorsunuz. Sizin kokleriniz de Konya ayakka-
bi sanayisinin tarihi gibi eskiye mi dayaniyor?
Firmamiz, kunduracilik  meslegine
1943 yilinda baglayan dedem Kemal Ozar-
pa tarafindan 1954 yilinda kurulmus. O
dénemde 12 metrekarelik kicUk bir atol-
yede el isciligiyle ayakkabi Gretimi yapili-
yormus. 1992 yilina kadar el tezgahlarin-
da Uretimimiz devam etmis ve 1992'den
sonra makinelesme dénemi baslayinca

SEKTOR ANALIZ: AYAKKABI

500 CIFT
_OZARPANIN BiR GUNDE
URETTiGi AYAKKABI ADEDI

AYAKKABI SEKTORU EMEK YOGUN
BIR SEKTOR OLDUGU iCiN NE KADAR
SANAYILESMIS OLSA DA ZANAAT
OZELLIGINI DE DEVAM ETTIRIYOR.

1996'da sirketleserek, makine agirlikli bir
Uretim tesisine kavusmusuz. Su anda da
yaklasik 3 bin metrekare alanda Uretim fa-
aliyetlerimize devam ediyoruz. Real mar-
kasi altinda sekiz adet tescilli markamizla
Avrupadan Amerikaya, Rusyadan Orta
Dogu Ulkelerine kadar Uretimlerimizin
yuzde 80'ini yurt disina satiyoruz.

Ne kadarlik bir iiretimden bahsediyoruz? Ure-
tim grafiginiz nasil seyrediyor?

Biz glinltik 500 cift Uretim kapasitesiy-
le calisiyoruz. Sektor olarak bir yili yazlik
ve kislik olarak ikiye ayiryoruz. Ornegin
su anda biz 2020 Yaz sezonunun Ure-
timlerini yapiyoruz. 2021 Kis sezonunun
da hazrrliklarina bashyoruz. 2020 Yaz se-
zonunu Ozellikle ihracat anlaminda ¢ok
olumlu goértyoruz. Bunu hem aldigimiz
siparislerden hem de fuarlardaki yabanci
musterilerin Turkiye'ye gosterdigi ilgiden
gorebiliyoruz. Bu anlamda hem Kon-
yanin hem de Turkiye'nin ayakkabi ihra-
cat rakamlarinda bir yUkselis trendi var ve
onimuzdeki dénemde de bu yukselisin
devam edecegini distnlyoruz.

2018 yili ayakkabi sektorii icin biraz sikintih
oldu. Krizi firsata ¢evirmek icin digani agilan fir-
malar oldu. Siz ne zaman disan agildiniz ve ne
zamandir ihracat yapiyorsunuz?

Biz, ihracat yapma kararini yaklasik se-
kiz sene dnce aldik ¢clinkd sektorin bu ko-
numa gelecegi belliydi. 2018 yilinda yasa-
nan sikintilar ise yillar itibariyle stire gelmis
yapisal problemlere dayaniyor. Bu sikinti-
lar finansman maliyetlerinin disik oldugu
zamanlarda bircok sektdrde yasandi ama

ozellikle ayakkabi sektérinde finansman
maliyetleri vadelerin uzamasina yol agti
ve dolayisiyla kontrolsiz bir blylime ger-
ceklesti. Ihracatta da firmalar ic piyasay
tercih edince artan rekabet sonucunda
kar marjlar dustd ve ¢ok uzun vadelerde,
cok dustk kar marjlariyla Urdn satilmaya
baslandi. Aslinda bu yapisal bir problemdi
fakat krizin yasanmasiyla ortaya cikti.

ihracata bagladiginiz, 2010 yilindan sonra ge-
¢en sekiz yil nasil degerlendiriyorsunuz?

ihracat uzun soluklu bir is. Bu ylizden
dnce kendinizi yurt digi pazarlarinda ka-
bul ettirmeniz gerekiyor. Biz bunu fuarlara
duzenli katim yaparak ve mdasterilerle
uzun soluklu bir is iliskisi kurarak sagladik.
Boylece her sene ihracatimizi biyuttuk.
ihracatimiz toplam hacmimizin icinde yiz-
de 10'un altindayken su anda yuzde 80'in
Gzerine ¢ikmis durumda. ABD, Avrupa, Rus-
ya, Avustralya ve Orta Dogu pazarlarinda
20den fazla tlkeye ihracatimiz var.

0zarpa kendini tamamen iiretici olarak m1 ko-
numlandiriyor?

Biz kendimizi Uretici-ihracatgi bir firma
olarak tanimliyoruz ve o yénde calisma-
lar yapiyoruz. Konya bir dénem ihracata
kapall bir sehirdi, cok distk miktarlarda
ihracat yapiliyordu ve firmalar i¢ piyasaya
yonelik calisiyorlardi. ihracat yapan firma-
lar dahi istanbul'daki araci firmalar vasita-
siyla yapryordu. Yillardir kendi ihracatimizi
kendimiz yapan ve bu yénde profesyonel-
lesmis bir markayiz. Sektérde uzun yillar-
dir faaliyet gosteren ve belli ¢izgisi olan
bir firma olarak sektore tecriibe ve vizyon
anlaminda bir seyler kattigimizi ve yeni bir
soluk getirdigimizi dustntyorum. Ayrica
ayakkabl sanayisinde ihracati tetikleyen
firmalardan biriyiz ve ihracat noktasinda
bircok firmaya da destek olduk.

Bir ihracatq firmanin Konya'da olmasinin ne
gibi avantajlari var?

Artik dlinya eskisi gibi degil. Globallesti
ve dijitallesti. Bu ylzden ben bu donemde
firmalarin adreslerinin cok dnemi kalmadi-
gini dustntyorum. Konya'nin lojistik ola-
rak buytk avantajlari var ve Anadolu sehri
olmasi sebebiyle de maliyetler nispeten
daha dusuk. Zaten fuarlar vasitasiyla ken-
dinizi yurt icinde ve yurt disinda ¢ok rahat
tanitabiliyorsunuz.
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DRS AYAKKABI GENEL MUDURU ALIi DERESOY:

Deresoy ailesi, ayakkabinin
eczanelerde satisini yayginlastirdi

olan ayakkabicilik sanayisinde dort
kusaktir faaliyet gosteren Deresoy
Ailesi, Drs Ayakkabi ve Sacit Deresoy fir-
malariyla, ayakkabi yan sanayi ve saglik
ayakkabisi Uretiminde faaliyet gosteri-
yor. Sirketin geng yoneticilerinden Ali
Deresoy, Uretme sevdasinin kendilerini
6zel bir alana yonelttigini ve katma de-
gerli bir Urdnl Konya ayakkabi sanayisi-
ne kazandirdiklanini sdyltyor. Urettikleri
anatomik ayakkabilarla tlke genelindeki
eczanelerde saglk ayakkabisi satisini
yayginlastirdiklarini sdyleyen Ali Dere-

<onya’n|n kadim sektorlerinden biri

54 1KIS 2019

soy, Lonca Dergisi'ne boslugu nasil dol-
durduklarini anlatti.

Kac kusaktir ayakkabi imalatinin i¢indesiniz?

Sacit Deresoy Ayakkabi ve Malzeme-
leri sirketi, ismini rahmetli babamdan
aliyor. Babamin dedesi ve babasi da yine
ayakkabicilik ile ugrasiyordu. Biz dérdiin-
cl kusak bir firmayiz. Babam sayacilikla
basladigi meslegini, 1972-73'l0 yillarda
yan sanayi ile strdirdd. Diger iki abim
de babam gibi alayli olarak meslegin ice-
risinde vyetisti. Ben Istanbul Universitesi
Hukuk Fakiltesinde okurken, o donem-

DORT KUSAKTIR AYAKKABICILIK MESLEGINI ICRA EDEN DERESOY AILESI'NIN GENC YONETICILERI, SIRKETIN
YAN SANAYI FAALIYETLERINE, AYAKKABI URETIMINI DE EKLEDI. BUNU YAPARKEN DE KONYA'DA OLMAYAN
BIR URUN GRUBUNU ODAGA ALARAK, URETTIKLERI ANATOMIK AYAKKABILARIN ULKE GENELINDEKI
ECZANELERDE SATILMASINI YAYGINLASTIRDILAR.

de ayakkabi sektérintn merkezi olan
Gedikpasaya cok yakindim. Bu sayede
hem lise hem de Universite yillarinda
sektdrden hi¢ kopmadim. Konya'ya don-
dugimde bir sire avukatlik yaptiktan
sonra dede meslegine ve ayakkabi sek-
térline girmeye karar verdim.

Firma olarak hala yan sanayide mi devam
ediyorsunuz?

Su anda firma olarak biz yedi yabanci
taban firmasinin bayisiyiz. Yurt icindeki
firmalara taban tedariki yapiyoruz. Yurt
disindan getirdigimiz  6rnekleri, ayak-



kabi Ureticileriyle paylasiyoruz. Onla-
rn begendiklerinden cesitli revizelerle
yeni modeller ¢ikartiyoruz. Cikarttigimiz
Urtnleri bazen kendi markamizla bazen
de o taban firmasinin markasiyla ayakka-
bi Ureticilerine sunuyoruz. Yan sanayi kis-
minda sadece i¢ piyasaya ¢alisiyoruz. Bir
de saglik ayakkabi imalati ve satisimiz var.
Ortopedi ve diyabet benzeri rahatsizlik-
lari olanlarin giymesi gereken ayakkabilar
dretiyoruz. Bu konuda ortopedi ve diya-
bet doktorlarindan yardim aliyoruz ve
Uretim asamasinda onlara gore hareket
ediyoruz. Bu ayakkabilar halk arasinda
saglk ayakkabisi olarak gegiyor.

Nis ve uzmanlik gerektiren bir alan. Ayak-
kabi imalatini bilmenin yaninda tip da isin
icine giriyor olmali...

Evet sanayimiz icin yeni bir aland. Fir-
ma olarak Uretim hedefimiz vardi ve yeni
bir seyler yapmak istiyorduk fakat kendi
muUsterilerimizle de rekabet etmek iste-
miyorduk. Bu nedenle Konyada ayakkabil
sektdrinde yapilmayan bir Griind yapma-
ya karar verdik. Yurt disina gidip geldigim
zamanlarda 6zellikle Avrupa Ulkelerindeki
eczanelerde ayakkab, terlik ve sandalet-
lerin satildigini gérdrddm. Tdrkiye'de boy-
le bir seyin olmadigi dikkatimi cekmisti ve
bu alanda bosluk oldugunu goérdim. Or-
topedi uzmanlariyla istisareler sonrasinda
ortopedik ayakkabinin malzemesi ve tek-
nik donanimlariyla ilgili calismalar yaptik
ve bir Uriin gelistirdik. Urettigimiz Grinleri
eczanelere goturduk. Baslarda bu fikri cok
benimsemediler ama ayakkabilar satilma-
ya baslayinca olduk¢a memnun kaldilar.
Turkiye'nin en blyUk ecza depolarindan
biriyle anlasarak, Tirkiye capinda pazarla-
ma faaliyetlerimizi baslattik. Su anda Sel-
cuk Ecza deposunun bayisi oldugu tim
eczanelerde ayakkabilarimiz bulunuyor.
Bunu sadece alti yillik bir stirecte sagladik.

SEKTOR ANALIZ: AYAKKABI

BIZIM URUNLERIMiZ, OZEL EL
ISCILIGI GEREKTIREN, DOGAL
MALZEMELERE DAYALI VE
ECZANELERDE KISMEN BUTIK
OLARAK SUNULDUGU iCIN DAHA
YUKSEK DEGERDE SATILIYOR.

Sizden once eczanelerde ortopedik ayakkabi
satist var miydi?

istanbulda bir firma baslamisti ama
bizim kadar yaygin degildi. Konyada bu
sektore ilk giren firma biz olduk. Bizden
sonra farkli firmalar da bu alana yoneldi.
Bizim Urlnlerimiz tibbi cihaz kurumuna
kayitli Grlnler ve bu yonilyle denetimleri
diger ayakkabilara gore daha fazla. Saglk
Bakanligi'min bizzat denetimleri var. Bu
ylzden daha kontrolll ve daha guvenilir
ayakkabilar yaptigimizi dustindyorum.

Sadece i¢ pazara mi iiretim yapiyorsunuz?
ihracat kisminda durum nasil?

ihracat kisminda parsiyel satislarimiz
oldu. Tabii konu saglik ayakkabisi olunca
her Ulkenin sagliga iliskin ayri kriterleri,
mevzuatlari, testleri ve laboratuvarlari var.
Bu sebeple bu konuda hentiz ¢alismamiz
yok. Orta Dogu, Afrika Ulkeleri ya da Turki
Cumhuriyetlere parsiyel Grin satiglarimiz
var. Avrupa Ulkelerine ihracat konusunda
arastirmalarimiz devam ediyor.

E-ticaret ve e-magazaclik yolu aracligiyla
satis yapiyor musunuz? E-ihracatta iiriin
yine mevzuatlara takiliyor mu?

Bizim Urdnlerimizin bir kismi tibbi
cihaz kurumuna kayith Grtnlerden ve
bir kismi da sagligin temel unsurlarini
taglyan ama tibbi cihaz kurumuna kayit
gerektirmeyen Urlnlerden olusuyor. Ka-

AVRUPA ULKELERINE iHRACAT
KONUSUNDA ARASTIRMALARIMIZ

DEVAM EDIYOR

ORTA DOGU AFRIKA ULKELERI
VE TURKI CUMHURIYETLERI’NE
PARSIYEL SATISIMIZ VAR

yit gerektirmeyen Urlnler hem internet
sitelerinde rahat satilabiliyor hem de ih-
racati daha rahat yapiliyor.

Yurt ici online satisiniz var mi yoksa eczane-
ler lizerinden mi satiyorsunuz?

Biz prensip olarak e-magdaza satisina
karslyiz. CankU Urdnlerimizi eczanelerde
satiyoruz ve onlara haksizlik olabilir. Bazi
eczacilarimizin - Urtnleri, kendi siteleri
vasitaslyla medikal online satis sitelerine
koydugunu gorduk fakat biz aktif olarak
bunun ¢ok yapilmasini istemiyoruz. Cln-
kG Grdn moda Urdnd degil, saghk Grand.
Giyilip denenmesi, boyutlarina gore al-
ternatiflerinin secilmesi gerekiyor. Sade-
ce gorintUstne bakilip alinmasi dogru
degil. Ortopedik ayakkabi demek aya-
gin yapisina uygun ayakkabi demek. Bir
ayakkablyl kendine 6zel hale getiren sey
ayakkabi tabanhdi oldugu icin, biz Uret-
tigimiz ayakkabi, sandalet ve terliklerimi-
zin tabanlarini moduler yaptik. Boylece
ayakkabi, kullanan kisinin ayagina uymu-
yorsa kendine ¢zel bir tabanlik yaptirip
ayakkabinin icine yerlestirebiliyor.

Sizin iirettiginiz ayakkabilar bir anlamda da
katma degerli oluyor. ..

Tibbi Urtnler, katma degeri ytksek
drinlerden.  Kullanilan  malzemelerin
ozellikleri ve Uretime iliskin bazi proses-
ler Grinl daha ozellikli hale getiriyor.
Seri Uretimdeki diger ayakkabilara gore
biraz daha katma degeri ylUksek. Bizim
drlnlerimiz, 6zel el isciligi gerektiren,
dogal malzemelere dayali ve eczaneler-
de kismen butik olarak sunuldugu igin
daha yuksek degerde satiliyor.

Moda ayakkabi imalat hedefiniz var mi?

Kendi mdusterilerimizle rekabet et-
memek ve bu alanda bir bosluk olmasi
nedeniyle saglik alanini sectik. Daha
once saglikla ilgili ayakkabi ihtiyaci olan
insanlar butik ayakkabi atolyelerinde
kendilerine 6zgi ayakkabi yaptirmak icin
arayisa giriyorlardi ve bunu da o zaman
yapan ¢ok fazla firma yoktu. Bu anlam-
da bir atiim yaptigimizi ve bu ihtiyaci
kapattigimizi dustntyorum. Boylelikle
hem musterilerimizle rekabet etmemis
olduk hem bir boslugu kapattik hem de
bu alanda érnek bir firma olarak diger fir-
malara da onculik etmis olduk.
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TOGGA MARKASININ KURUCUSU AHMET UNAL:

ogga markasinin kurucusu Ahmet
—|_ Unal, Konya'daki bircok ayakkabi

firmasindan farkl kilan yani, ayak-
kabiciligi babadan miras almamis hatta
babasinin karsi ¢cikmasina ragmen ¢irak
olarak ayakkabiciliga baslamis olma-
si. Ahmet Unal, “Marangozdum fakat
hayalimde hep iyi bir ayakkabi ustasl

olmak ve iyi ayakkabilar yapmak vardi”

diyor ve bu hayalini Yapici ¢atisi altinda
gerceklestirdigini soyliyor.

Neden bir ayakkabi ustasi olmak istediniz?

Benim ilk mesledim marangozluktu
ama ayakkabiciligi hep severdim. Okul
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zamanlarimda bir sara¢ dukkaninda
calismistim ve is cok hosuma gitmisti.
Marangozlukta zanaat biraz azalmis,
hamaliyeye donmdustl. Fakat ayakkabi
imalati o gin de bugiin de bir zanaat
olarak devam ediyor. Babam hig iste-
mese de ben ayakkabicilar sanayisinde
bir is bularak ciraklikla ise basladim ve
devami geldi. Meslege boyle basladim.
Yillarca hep hayalim; ¢ok iyi bir ayakka-
bi ustasi olmak ve iyi ayakkabilar yap-
mak oldu.

Peki hayalinizdeki gibi iyi ayakkabilar yapti-
ginizi diiiiniiyor musunuz?

Kalfaliktan, Unlt markalarin vitrinlerine...

MARANGOZLUK YAPARKEN, IYi AYAKKABILAR YAPMAK HAYALIYLE, BIR AYAKKABI USTASININ YANINDA CIRAK
OLARAK ISE BASLAYAN AHMET UNAL, ZAMAN ICINDE KENDI MODELLERINI VE MARKASINI YARATTI. UNAL,
TURKIYE'NIN BILINEN PRESTIJLI MARKALARINA AYAKKABI YAPTI.

Dénem donem ayakkabi sektdrin-
de dnemli marka degeri olan firmalarin
ayakkabilarini yaptik. Bu markalarin iyi
ayakkabi yaptigimiz icin bizimle calistik-
larini ddstnlyorum.

Bu markalarla is birlikleriniz devam
ediyor mu?

ilk olarak marka ayakkabi yapimina
AKMEN Ayakkabi ile baslamistik. Kendi
markalariyla yUklU bir siparis vermislerdi.
Oradan elde ettigimiz sermaye ve tec-
ribe ile kendimizi biraz daha gelistirdik.
Sonrasinda sektérdn édnemli markalariy-
la calstik.



Kendi markanizi ne zaman yarattiniz?

ik imalata basladigimizda, Roc de-
digimiz yumusak ayakkabilar yapiyor-
duk ve o zaman ismimizi de MYROC
olarak secmistik. Yillar gectikge Urtn
modelleri ve yelpazesi cesitlendi. Yap-
tigimiz ayakkabilarla marka ismimizin
uyusmadigina karar verdik. TOGGA ismi
hosumuza gitti ve patentini aldik. YAPI-
Clfirmasini ise kardesimle beraber 2007
yilinda kurduk.

Yillik iiretim ve satislara baktiginizda biiyiik
markalara yaptigimz iiretimler mi cogun-
lukta yoksa kendi markanmiz mi?

Bu oran, zaman zaman degisen bir
sey. Bunun limiti yok. Bize gelen taleple-
re gore bir Uretim planlamasi yapiyoruz.
Sonrasinda Urindmzd hazirlayip sunu-
yoruz. Calistigimiz cadde magazalarinin
ylzde 80inde TOGGA markaslyla bulu-
nuyoruz.

ik y1l 1000 ift iiriin yaptik dediniz.
Bugiin geldiginiz noktada nasil bir iiretim
hacminiz var?

Su anda kapasitemiz gunltk 300
cift ayakkabi. Ayda ise yaklasik 6 bin cift
ayakkabi ¢ikartabiliyoruz. Su anda mev-
cut yerimiz, siparisler icin yeterli gelme-
diginden dolayr yeni bir yer kiraladik. Ay-
kent'te bUyukltk olarak istedigimiz gibi
bir yer olmadidi igin yeni yerimiz sitenin
disinda olacak. Yeni bir Gretim bandi ve
yeni bir sistemle 2020 yilinin ilk aylarinda
tasinmayi planlyoruz.

Tiim bu ayakkabilan kag kisi iiretiyor. Kag
kisilik bir ekibiniz var?

Su anda fason yaptigimiz islerle bir-
likte yaklasik 45-50 kisi burada bize hiz-
met veriyor. Yeni tesisin acilmasiyla birlik-
te istihdam biraz daha artacak.

Yeni sezon siparislerine ve taleplerine bakti-
gimizda, oniimiizdeki siireg sizin icin olumlu
diyebilir miyiz?

Bizim icin su anda bayagi olumlu gidi-
yor. CUnkU talepler hizla artiyor ve taleple-
rin artigl bizim yatinmlarimizda farkli nok-
talarda degisiyor. Mesela Afrika'nin Togo
Ulkesinden bir firmanin 3 bin cift ayakkabi
talebi oldu. Arnavutluk'ta yedi senedir
calistigim bir firma var. Bunun yaninda
yurt disindan da talepler gelmeye bas-
ladi. Rusyadan, Polonyadan ve italyadan

300 CIFT
_ YAPICI'NIN BiR GUNDE
URETTiGi AYAKKABI ADEDI

TEKNOLOJI NE KADAR GELISIRSE
GELISSIN AYAKKABICILIK
GELENEKSEL BIR SEKTOR OLARAK
ILERLEMEYE DEVAM EDECEK.

goristtigumuz firmalar var ama hentiz bir
neticeye ulasmadik.

Sizin yurt diginda bir talep olusturmak adina
girisimleriniz var mi?

Reklam ve online satislar kismi icin
sosyal medyayl kullanmaya basladik.
Sosyal medya reklamlari haricinde Istan-
bul'daki AYMOD Fuari dahil strrekli fuarla-
ra katiliyoruz.

Oniimiizdeki siirecte TOGGA ve YAPICImin
hedefinde disa agilma, ihracat var diyebilir
miyiz?

ihracat kesinlikle var. Clink( i¢ piyasa-
daki ayakkabi sektoérinde bir vade olayi
var ve bu da bizi yoruyor. Sektérin ¢ogdu,
ham madde olarak disari bagl oldugu
icin dovizdeki hareketlilik bizi oldukga et-
kiliyor. Boyle olunca hesabi tutturmak ¢cok
zor oluyor ve bu sdyledigim sadece ayak-
kabi sektort icin dedil. Turkiyede su an
bircok sektor bu durumdan etkileniyor.

Tasarimlar size mi ait? Tasarima ilginiz nere-
den geliyor?

Tasarim ekibinin basinda ben varim.
Kalfaliktan gelen bir merakim vardi. Yillar
dnce Konyada agilan model kursunun
ilk dgrencilerinden biriyim. Bir ay stren
bu kursu bitirdim. Hem merak hem de
isini sevmekle ilgili bir sey bu. Daha iyi-
yi nasil yapariz diye hep arastiriyorum.
Daha iyiyi goérmek icin Ulkelere gidiyo-
rum ve arastinyorum. Gordiklerimle
kendi fikirlerimi birlestirerek, daha iyisi
olsun diye uyguluyorum.

SEKTOR ANALIZ: AYAKKABI

e
LONCA

Markalara baktigimizda kimi konfora kimi
de estetige onem veriyor? Siz bir ayakkabiyi
tasarlarken neyi dncelige aliyorsunuz?

Her ikisi de bizim icin 6n planda fakat
ille de hangisi derseniz, konfor en dnemli
kismi. Modeli hazirladiktan sonra insanlar
bunu istiyor diye degil, ayakkabinin kon-
forunu, ortopedik pedini, i¢ tasarimlarini
ve i¢ malzemeleri dahil her seyini tasar-
liyoruz. Bilingli bir sekilde 6grendigimiz
her seyi Uzerine koyarak kendimizi her
seferinde biraz daha gelistiriyoruz.

Konya ayakkabi iireticilerinin tasarim ko-
nusundaki gelisimini nasil degerlendiriyor-
sunuz?

Ben bu meslege girdigimde bu isin
bir okulu yoktu. Biz geleneksel 6gretiy-
le geldik. Ayakkabicilik strekli model ve
renkler degistigi icin firmalarin basari
orani ¢ok zayifliyor. Simdi bu isin okulu
da var Universitesi de var ama orada da
tasarim konusunda ciddi anlamda 6§-
reticilerde bilgi ve beceri eksikligi var.
Ogreten becerikli degilse, égrenci ne
yapabilir. Ben bu konuda disardan des-
tek alinmasi gerektigini dtstindyorum.
Egitmenlerin egitimi veya ayakkabi ta-
sarimi konusunda yetkin yabanci aka-
demisyenler tarafindan destek alinmasi
gerektigine inaniyorum. Konya ayakka-
bi sanayi, kalite anlaminda iyi yerlere
geldi. Tasarim konusunda da biraz daha
gelismeli. Clnku teknoloji ne kadar ge-
lisirse gelissin, el emegi olan gelenek-
sel bir sektor olarak ilerlemeye devam
edecek.

Konya ayakkabi sanayisi onceligine neyi
almal?

Konya, ayakkabi sektériinde sanayi-
lesme agisindan bakildiginda Turkiye'de-
ki en dizenli bolge. Clinkl Konya'da sek-
tordeki herkes bir arada. Sanayilesmeye
bakildiginda ise bazi zayif noktalarimiz
var.Ornegin ayakkabi sektérinin de artik
muhendisinin yetismesi gerekiyor. Turki-
ye'de bugUne kadar baktiginizzaman sa-
nayilesen bir firma yok. Yurt disindan bir
firma gelip bizim Uretim yerlerimizi gor-
didgu zaman, siparis vermiyor. Firmalarin
lcegi blylyemiyor. Italyada yatay bir
blylme varken biz hala dikey buytyoruz
mesela. Artik bizim de yatay blylimeye
gecmemiz gerekiyor. Bunun icin de bize
alan acilmasi gerekiyor.
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2020'de iyimser olmak icin
nedenlerim var!

SANAYICILERIMIZ, ELDEKI IMKANLARI, STOKLARI NAKDE CEVIREREK, BORC ODEYICI OLDULAR.
KREDI VERENLER ACISINDAN BUNCA ZORLUKLARA RAGMEN KREDILERIMiZi ZAMANINDA
ODUYOR OLMAMIZ, ALACAKLILAR GOZUNDE KREDIBILITEMIZi ARTIRAN BiR UNSUR OLACAK.

Ali Agaoglu
Ekonomist

58 1KIS 2019

SURIYE'DE BARISIN
GELMESI, GUNEYINE
IHRACAT YAPMAKTA

OLAN TURKIYE'NIN KISA
VADEDE OLMASA BILE -

ORTA VADEDE ELINI

RAHATLATACAKTIR.

ift yillarla ilgili kisisel mazim

pek de parlak degil. Bunu des-

tekleyen borsa endeksleri ya

da finansal Urdn fiyatlar var
mi diye baktigimda ¢ok fazla destekleyici
veri de bulabilmis degilim. Fakat yine de
cift yil olan 2020'den umutluyum. Umut-
var olmamin da birkag¢ nedeni var.

2017 yilinda Kredi Garanti Fonu (KGF)
sayesinde ylzde 7,4 blylyen Turkiye
ekonomisi, 2018 yilinin tamaminda yUz-
de 2,6 buydrken, Agustos ayindaki kur
soku sonrasinda 2018 yili son ¢eyredinde
ylUzde 3 daraldi. Bu olumsuz hava 2019
yilinin geneline de hakim oldu ve blyU-
me konusunda yili ya “basabas” ya da az
bir arti ile kapatacagiz. Yeni Ekonomik
Programda (YEP) 2020 yili igin yUzde 5'lik
bir blylime hedefi konmus durumda.
Bu hedefi yakalamakta zorlanacagimiz,
2019 yilinin son ayinda sdyleyebiliriz.

Zira bu denli ylksek blydmeyi des-
tekleyecek parasal kaynaklara eskisi ka-
dar kolay ulasabilir durumda degiliz. Bir
yandan Turkiye'nin disen kredi notlar,
diger yandan kuru kontrol altina almak
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amaciyla hayli islek olan Londra-istanbul
finans merkezleri arasindaki “swap kop-
risd"agir hasar almis durumda. Yakin za-
manda da insa edilmesi zor gdrinuyor.
Londra, yluzde 1,300lere tirmanan gece-
lik faizler nedeniyle artik 'yogurdu tfleye-
rek yiyor’ Bu durum buydme igin ihtiyag
duyulan dis kaynaklara ulasimi sinirliyor.
i¢ tasarruflanmizin kisith olmasi istenen
blyUmeye ulasmaya ¢ok da yardimci ol-
muyor. Buna bir de olasi ABD yaptirimlari
eklenirse, isimiz daha da zorlasacak!

lyilik bunun neresinde derseniz. ..
Tarkiye ve Turk is insanlari olarak krizlere
hayli alisigiz. Adeta krizlere karsi serbet-
liyiz. Kriz yénetme konusunda kigukten
buylge ciddi tecribemiz var. Diger yan-
dan 2019 yilinin daralan ekonomik ko-
sullari, sirketleri net borg 6deyicisi konu-
muna getirdi. Cari fazla veriyor olmamiz
bunun en dnemli gostergesi. Yavaslayan
ekonomi; doviz ve fonlama talebi yarat-
madidiicin eldeki imkanlari, stoklari nak-
de cevirerek, sirketlerimiz bor¢ ¢deyicisi
oldular. Kredi verenler acisindan bunca
zorluklara ragmen kredilerimizi zama-



ninda &duyor olmamiz, alacaklilar gézinde
kredibilitemizi artiran bir unsur olacak. He-
men ikna olacaklarini da disinmeyelim. Her
ne kadar net bor¢ odeyicisi olsak da gayrisafi
milli hasilamiz da 6nemli bir artis olmadigin-
dan; toplam dis borcun, GSMH'ya orani ¢ok
da dusebilmis degil! Yine de net borcumuzun
azaliyor olmasi, gliven olusmaya basladiktan
sonra, yeni kaynak bulma konusunda elimizi
glglendirecektir.

Asil dnemli gelisme Suriye cephesinde
olacak diye tahmin ediyorum. Suriye savasinda
artik sona yaklasiliyor! Taraflar 2020 yilinda su
veya bu sekilde anlasacaklar. Sira Suriye'nin ye-
niden insasina gelecek. izledigimiz dis politika
nedeniyle her ne kadar aslan payini alamaya-
cak olsak da bolgenin insaat konusundaki en
deneyimli Ulkelerinden biri, sanayi Uretimin-
de lider Ulkelerinden biri olmamiz hasebiyle
“komsuda piser, bize de duser”! Suriye'de ba-
risin gelmesi, gineyine ihracat yapmakta zor-
lanan Tdrkiye'nin kisa vadede olmasa bile orta
vadede elini rahatlatacaktir.

Yeni yil ile birlikte Dogu Akdeniz'deki gaz
sahalarinin paylasimi, bu gazin Avrupa'ya ta-
sinmasl icin boru hatlari ve bu baslik altinda
2020de ¢ok ama ¢ok konusacagiz gibi go-
riintyor. Kibris'n dogusu ile Israil arasindaki
bolgede yer alan Leviathan ve Tamar gaz sa-
halarinda tretim ve Misir ile Urdiin'e ihracat
2019 sonu itibariyle basliyor. Bolgedeki enerji
ve siyasi denklemi énemli ¢lcliide degistirecek
olan bu gelismelere karsin Turkiye ve Libya ara-
sinda yapilan anlasma konuyu ¢ok daha farkli
bir boyuta tastyacak gibi gérinuyor. Bolgede
Uretilecek gazin Avrupa'ya tasinmasi i¢in deniz
altindan bir dogal gaz boru hatti désenmesi
planlaniyor. Ancak bu oldukca pahali ve ¢ikari-
lacak gazin karlihgini dnemli 6lctide dusdrebi-
lecek bir yatirm. Bu nedenle denklemin icine
var olan gaz boru hatlari ile Tirkiye'nin girmesi,
bolgeden Uretilecek gazin daha ucuz tasinma-
sina katki saglayacaktr. Turkiye'nin Dogu Ak-
deniz'deki denkleme “ortak”olarak dahil olmasi
ihtimali de 2020'den umutlu olmami sagliyor.

2020'nin en 6nemli bashklarindan birisi
de Amerikadaki baskanlk secimleri olacak.
Trump'in azledilmesi ihtimali distk. Streg net-
lik kazanmis degil. Ancak azil sireci akamete
ugrar ve Demokratlar cephesinden Trump ile
benzer dili konusan etkili bir aday ¢ikmaz ise
Trump'in yeniden secilmesi ihtimali gli¢lene-
bilecektir. Amerika ile iligkilerini Trump Gzerin-
den yUriten ve de bunu belli dl¢tide basarlya
da tastyan Turkiye agisindan (Azil durumunda

yaptinmlarin gelmesi an meselesi olabilir!)
Trump'in secilmesi olumlu algilanabilir.

2019'un basinda hi¢ beklenmedigi sekil-
de yil boyunca 75 baz puanlik faiz indirimine
giden Fed'in bitun bir yili ‘sutre gerisinde’
gecirmesi ihtimali hayli yuksek. Bu durumda
disaridan gelebilecek faiz ve oynaklik riskleri
gorece azalacakur. iceride Merkez Bankasi “go-
zetimindeki”faiz ve kur cephesinde de énemli
sigramalarin olmasi ihtimalinin dustk olacagi-
ni varsayarsak; ki bu hi¢ de disuk bir olasilik
degil; derlenip toparlandigimiz bir yil olmasini
bekliyorum. Borsa cephesi bundan en fazla ne-
malanacak alan olacaktir.

Bu iyimserligimi ne bozar derseniz “nere-
den cikti bu erken secim”dedirtecek sekilde Ul-
kenin yeniden bir se¢im sath-1 mailine girilme-
si bozar. Bu yazinin yazildigi 2019 Aralik ayinin
ilk yarisindan bakildiginda bu ihtimal disuk
gorindyor. Ama burasi Turkiye, belli mi olur?

Olsun, ben yine de 2020'den umutluyum
ve umutlu kalmaya devam edecegim.

Herkesin yeni yilini bu vesile ile kutluyo-
rum. Cift-mift ama guzel bir yil olsun 2020...

YAVASLAYAN EKONOMI:
DOVIZ VE FONLAMA
TALEBI YARATMADIGI
ICIN ELDEK]
IMKANLARI, STOKLARI
NAKDE CEVIREREK,
SIRKETLERiMiZ BORC
ODEYICiSi OLDULAR.

KIS 2019159



TONCA | SANAYIDE KADIN

1 lko Ilag, Konya sanayisinin yiikselen de-
Jerlerinden biri olarak &ne ¢ikiyor. Geg-
mis yillarda yerli morfin tableti Greten
ilko Ilag, son yillarda kuresel ilag pazarin-
dan ciddi pay almaya baslayan biyotek-
nolojik Grtinlerde kanser ve kansere bagl
hastaliklarin - tedavisine yonelik Ar-Ge
calismalarr yurtttyor. Bu sayida Kadin
Sanayici bélimine konuk ettigimiz ilko
llac Genel Mudiri ve Selcuklu Holding
Yonetim Kurulu Uyesi Hatice Oncel, ilag
sektoriindn kadin calisanlar icin kariyer

60 1 KIS 2019

anlaminda dogru bir sektdr oldugunu
belirterek, “lla¢ sektord, egitim seviyesi
yUksek, nitelikli calisanlarin yer aldig
bir sektor. Daha detayli ve titiz calisma
gerektiren, kalite odakli bir yapisi var.
Bu nedenle ilag sektorl igin kadin ¢ali-
sanlari avantajli goriyorum”diyor. 2019
yilini ydzde 50 bidytme ile kapatacakla-
rini ve 2020'de istihdami ylzde 5 artira-
caklarini sdyleyen Oncel ile, ilko ilag'in
basarili yolculugunu ve gelecek hedef-
lerini konustuk.

ILKO ILAC GENEL MUDURU VE
SELCUKLU HOLDING YONETIM
KURULU UYESI HATICE ONCEL:

“Ulkemizi kiiresel
rekabette guclu
konuma tasimak
istiyoruz”

YEDI YIL ONCE ANADOLU'YA EN BUYUK ILAC SANAYi YATIRIMINI YAPARAK, KONYA'YA ILAC

URETIM TESISLERINI KURAN ILKO ILAC, ANKARA VE ISTANBUL'DA BULUNAN AR-GE MERKEZLERI VE
YAPTIGI ULUSLARARASI IS BIRLIKLERIYLE ILAC PAZARINDA KURESEL GUC OLMA YOLUNDA ILERLIYOR.
ILKO ILAC GENEL MUDURU VE SELCUKLU HOLDING YONETIM KURULU UYESI HATICE ONCEL,
“ULKEMIZi KURESEL REKABETTE FARKLI BIR KONUMA TASIMAK iSTIYORUZ” DIYOR.

Roportajimiza ilko ila¢'in basan hikayesiyle
baslamak isteriz. ilko ilag, bugiin geldigi
noktada kendini nasil konumlandiryor?
Koklerimiz; Turkiye'nin ikinci nesil ec-
zacllarindan merhum Mustafa Oncel’in
1960’ yillarda majistral ilag Uretimi ile
baslayan eczane eczaciligina ve son-
rasinda ilag sektdrdndeki yatirimlarina
dayaniyor. Mustafa Oncel, Turk ilag sa-
nayisinin kurucularindan biriyidi. Kendisi
ozellikle ilagta yerli ve milli sanayinin var
olmasi zaruretine inanmis ve milli ilag fir-



malarinin gl ve yiksek standartlarda
Uretim tesislerine sahip olmasi gerektigi-
ni savunmustu. ilko ilac da builkeler ize-
rine kuruldu. 50 yili askin birikim ve tec-
ribenin 1s1§inda; glclt Ar-Ge yapimiz,
tdm major tedavi alanlarini kapsayan ile-
ri teknolojiye dayali ve katma degerli ge-
nis Urdn portfdylimuz, biyoteknoloji ve
tiketici sagligr alanindaki faaliyetlerimiz
ile global bir ilag sirketi olma hedefiyle
adimlar atan bir sirketiz. Konuyu biraz
daha agmam gerekirse kardiyoloji, mer-
kezi sinir sistemi, nadir hastaliklar ve akut
Grdnler basta olmak Gzere butin major
tedavi alanlarini kapsayan genis bir Grtin
portféylimuz var. 2013 yilinda biyotek-
noloji alanindaki calismalarimiza bas-
ladik. 2016 yilinda ise tiketici sagligina
farkli bir soluk getirmek Gzere Wellcare
markasini yarattik. Wellcare; Turkiye'de-
ki saglam altyapisi, bilimsel ve gtvenilir
portféyl ile dogumdan itibaren yasam
dénglsinin  her asamasinda; saglk
problemlerine ¢6zUm sunma ve yasam
kalitesini yUkseltme hedefi icin calisiyor.
Hedefimiz, Ulkemizi kiresel rekabette
farkl bir konuma tasimak.

Konya'da bulunan iiretim tesisinizde bir yil-
da ne kadar ilag iiretiliyor?

2012 yilinda faaliyete baslayan Ure-
tim Tesislerimiz Konya 3. Organize Sana-
yi Bolgesinde ver aliyor. ilko ilag Uretim
Tesisleri, buglne dek Anadolu’ya yapilan
en blyuk ilag sanayi yatinmi olma 6zelli-
gi tastyor. Yillik 120 milyon kutuya ulasma
altyapisina gore dizayn ettigimiz Uretim
tesislerimiz, 2014 yilinda ingiltere Saglk
Bakanhgi ilac Denetim Kurumu MHRAdan

SANAYIDE KADIN

aldigimiz EU GMP(iyi Uretim Uygulamala-
r) ve 1SO13485 belgelerine sahip.

Uretiminizin ne kadan ihrag ediliyor ve han-
gi pazarlarda varsiniz?

Yurt icinde oldugu gibi yurt disi cog-
rafyalarda da yaygin olarak yer almak
Uzere yogun calismalar ytrttUyoruz. Bu
cercevede 407a yakin Ulkede drin ruh-
satlandirma ve ihracat faaliyetlerimiz
mevcut. Satislarimizin ylzde 20'ye yakin
bolimanu ihracat olusturuyor.

“2020°DE YUZDE 5'IN UZERINDE
ISTIHDAM ARTISI HEDEFLIYORUZ”

Kiiresel ekonomi agisindan zor bir yil olan 2019,
sizini¢in nasil gecti, 2020 i¢in ongoriiniiz nedir?

2018 yilinda yasanan derin ekono-
mik kriz sonrasi 2019'un toparlanma yili
oldugunu ancak krizin etkilerinin halen
devam ettigini sdyleyebilirim. Tum olum-
suzluklara ragmen bu yili ILKO ilag olarak
ylUzde 50,5 gibi anlamli bir bdyime ile
kapatmay! hedefliyoruz. ihracata agirlik

“llag sektorii icin kadin calisanlari
avantajli goriilyorum”

ilag sektérd, egitim seviyesi yiiksek, nitelikli calisanlarin yer aldigi bir sektér. Daha de-
tayl ve titiz calisma gerektiren, kalite odakli bir yapisi var. Ayrica belli kurallara sahip.
Bu yonleriyle sektorimiiz kadin calisanlara oldukga uygun. Sadece Ar-Ge degil, ilag
sektori icin de kadin calisanlarr avantajli gérlyorum. Kadinlarimizin ¢alisma hayatina
daha ¢ok katilmasiyla paralel sektérimuzdeki sayinin her gecen giin artacagina
inaniyorum. Keza bu durumun tim sektorler icin de gecerli olmasini temenni edi-
yorum. Uretim tesislerimizdeki ekibimizin ytizde 78'i erkek, ylizde 22'si kadin. Ar-Ge
Merkezlerimizde ise ylzde 73 oraninda kadin calisanimiz var. Merkez, Uretim, Ar-Ge
ve saha ekiplerimiz dahil ttim calisanlarimizda ise ylzde 67 erkek, ylzde 33 kadin

dagilimina sahibiz.

verdik, portfoylmdzt ileri teknolojiye
dayall GrUnler ile bUydttdk ve iki dnemli
jenerik Urind tibbin hizmetine sunduk.

2020'nin makro ekonomik seviyede
daha dengeli bir yil olacagini 6ngoriyo-
rum. ILKO olarak 2020de de yeni Griinle-
rimizi tedaviye sunmaya devam edece-
giz. Bazi cok uluslu firmalar ile is birlikleri
hayata gecirecek ve yurt disi pazarlardaki
faaliyetlerimizi artirarak strdurecegiz. Di-
Jer yandan ekipman yatirmlarimiz olacak.
Tam bunlarin 1s1§inda 2020de yizde 5'in
Uzerinde bir istihdam artisi hedefliyoruz.
Bugln sirket blnyesinde 600'Un Ustiinde
calisanimiz bulunuyor.

Konya son yillarda sanayide one ¢ikan Ana-
dolu sehirleri arasinda. Konya'da iiretim
yapan bir firma olarak Konya'nin sanayideki
gelisimini nasil degerlendiriyorsunuz?
Faaliyetlerimize  basladigimiz 2012
yilindan bugtine Konyada ¢ok ciddi bir
gelisim gozlemliyorum. Bizim yatirimimiz-
dan sonra ¢ok uluslu sirketler Konya'ya
geldi. Yeni sektorler devreye giriyor. Yurt
digi pazarlara yonelik iyi is yapan firmalar
var. Konyanin sanayideki bUylUmesinin
devam edecegini dustinUyorum. CUnku
Konyali sanayiciler girisinnci bir ruha sahip-
ler. Uluslararasi pazarlari hedefleyerek ca-
lisma sistemlerini olusturuyorlar. ilerleyen
yillarda Konyanin Turkiye ekonomisine
cok daha fazla katki yapacagina inaniyo-
rum. Konuk ettiginiz icin tesekkdr ederim.

ilko ilag, gelecek donemde Konya'ya da bir
Ar-Ge merkezi kurmay: diisiiniir mii?

Yakin vadede yeni bir Ar-Ge yatinmi
ongdrmiyoruz ancak Selcuk Universi-
tesi bunyesinde yeni kurulan Eczacilik
Fakultesi ile ileriye donuk is birligi ola-
naklarina bakiyoruz.
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LOMNCA INNOPARK'TAN HABERLER

. ®
KONYA ABIGEM LABORATUVAR MUDURU KEMAL MERAL:

Konyali sanayici kaliteli Gretir, bizim
nedefimiz kaliteyi yukseltmek

INNOPARK'TA HIZMET VEREN KONYA ABIGEM’IN LABORATUVAR MUDURU KEMAL MERAL, TEST ICIN
LABORATUVARA GELEN URUN KALITESININ “GEgMiSLE.KIYAS!.ANDIGINDA ARTTIGINI SOYLUYOR. KEMAL MERAL,
KONYA ABIGEM OLARAK AMAGLARININ DA URUN KALITESININ DAHA DA ARTIRILMASI OLDUGUNU BELIRTIYOR.

gesi InnoPark'ta kurdugu endist-  Mdduri Kemal Meral'e laboratuvarda  tuvarimiz endUstriyel radyografi Uzerine

<ONYA’mn teknoloji gelistirme bal-  nl artinyor. Konya ABIGEM Laboratuvar  (izere iki alanda hizmet veriyor. Labora-

riyel  radyografi laboratuvariyla  verilen hizmetleri sorduk. kurulmus bir laboratuvardir. Daha sonra-
Konya sanayisinin drettigi Grdnlerin rént- sinda InnoPark'ta akredite bir laboratu-
genini ceken Konya ABIGEM, tireticilerin,  Konya ABIGEM, hangi amacla kuruldu? vara gectik. Burada endustriyel radyog-
drinlerini daha kaliteli hale getirmesini Konya ABIGEM, 2008 yilinda kuruldu.  rafi (izerine calisiyoruz. Su an tahribatsiz

saglayarak, sanayicilerin rekabet glci-  Egitim-danismanlik ve laboratuvar olmak — muayenenin tim metotlari laboratuva-
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rnmizda var. ilk metodumuz enddistriyel
radyografi. Daha sonra bunu ileri evre di-
jital radyografiye tasidik; boylece yapmis
oldugumuz isleri dijital ortama aktararak,
mail kanaliyla musterilerimize génderile-
bilir duruma getirdik. Bu ise 2009 yilinda
kaynaklr imalatlarin incelenmesiyle bas-
ladik ve sonrasinda otomotiv, savunma
sanayisi ve dokim malzemelerin ince-
lenmesi gibi alanlari da kapsayarak iyice
genisledik. ki yil boyunca ROKETSAN'In
alt yukleniciligini Gstlendik.

Konya sanayisi ¢ok farkh sektorlerde ima-
lat yapiyor. Laboratuvarda hangi metotlar
mevcut?

Laboratuvar olarak bes tane meto-
dumuz var. Baslangicimiz radyografidir.
Radyografiyi ileri tasiyarak dijital radyog-
rafi alanina gectik. Rio Time Sistemler
dedigimiz radyoskopi cihazimiz da var.
Bu cihazin kendi tasarimimiz oldugunu
soyleyebiliriz. Yerli bir firmayla calisarak
Alman ortakhidiyla tasarladik. Labora-
tuvarimiza LPG tank kontrold, kaynak
imalati, dokiim malzemesi geliyor. Ken-
dimiz ihtiyaca gore tasarlamak yerine
sabit bir makine olarak alsaydik, herkese
hitap edemeyecektik. 25 metrekarelik bir
odayr ona ayirdik. Ona 6zel bir tasarim
yaptik ve o tasarim da tuttu. ikinci me-
tot olarak; ultrasonik muayene baslad.
Manyetik partiktl ve sivi penetrant gibi
diger muayeneler de sirayla geldi. Sekiz
aydir laboratuvarimiz Turkakda. 17020
akreditasyona sahip A tipi bir muayene
kurulusuyuz.

Test talepleri iireticiden mi yoksa alialardan
mi geliyor?

Degjisebiliyor. Bazi musteriler hig test
istemezken, bazilarr iki ya da daha fazla
test talep edebiliyor. Bu sebeple bizim
isimiz tamamen alicinin istedi dogrultu-
sunda ilerliyor. Alicinin, Ureticiden iste-
digi bazi talepler oluyor ve Uretilen Grin
ona gore denetleniyor yani biz firmalara
gidip rontgen ¢ekmeyi teklif etmiyoruz;
onlar bizi buluyor.

Konya'dan ithal eden yabana markalara da
destek sagliyor musunuz?

Suan ROKETSAN'In alt yuklenicisi du-
rumundayiz, Otokar'in da islerini yapiyo-

INNOPARK'TAN HABERLER O ﬁcp\

KONYA'DA BULUNMAMIZIN
EN BUYUK AVANTAJLARINDAN
BIRi, URETICIYE YAKIN OLUP,
URUNE ANINDA MUDAHALE
EDEBILMEMIZ. URURUN PROTOTIP
ASAMASINDA FIRMALARA
YARDIMCI OLUYORUZ VE
BOYLECE TEDARIK ASAMAMIZ
HIZLANIYOR. BU URUNLER,
HER ZAMAN BiZE YUZDE YUz
OLARAK YAPTIRILMIYOR.
BAZEN ARA KONTROLLER DE
YAPTIRILIYOR.

ruz. Bununla birlikte Amerikali VAPTECH
ve Alman FA.G firmalarinin da malzeme-
lerinin incelemesini laboratuvarimizda
yaplyoruz.

Savunma ve otomotiv sanayisi Konya'da ar-
tan bir sektor. Son doneme baktiginizda bu
testleri agirhkh olarak hangi sektorler talep
ediyor?

Savunma ve otomotiv sanayisi basa
bas gidiyor. Yogunlugumuz strekli de-
Jismekle birlikte tamamen otomotiv
sektérintin ihracatiyla dogru orantili gi-
diyor. Ornegin, Urtnlerin génderildikleri
Ulkelere gore kalite kontrol ve asamalari
da farkl oluyor ve bu, dénem dénem
degisebiliyor.

Konya ABIGEM kurulmadan once bolgedeki
sanayiciler bu hizmeti nereden karsiliyor-
lardi?

Ankara, Istanbul gibi bolgelerden
karsiliyorlardi. Bir de merdiven alti dedi-
gimiz firmalar oluyordu, maalesef. Bizim
cihazlarimizin hepsi Avrupa menseli kali-
teli Grlnler. Bizim bu pahali cihazlarimizi
cok daha uyguna Cinden temin eden ve
bu isi yapmaya kalkan firmalar da var. Bu
ylzden yapilan isin gercekten standart-
lara uygun yapilip yapilmadigr konusun-
da da endiselerimiz var agikgast.

Laboratuvarin, iireticiye yakin olmasinin ne
gibi avantajlari var?

Konyada bulunmamizin en buyuk
avantajlarindan biri, Ureticiye yakin olup,
drine aninda mudahale edebilmemiz.
Uriintintn prototip asamasinda firmala-
ra yardimci oluyoruz ve bdylece tedarik
asamamiz hizlaniyor. Bu drunler, her za-
man bize ylzde 100 olarak yaptiriimiyor.
Bazen ara kontroller de yaptiriliyor.

Sizin pencerenizden Konya'daki sanayiye ve
size gelen iiriin gamina baktiginizda nasil
bir degisim goriiyorsunuz? Hem sektor hem
de iiriin gami esitleniyor, siz de bunu fark
edebiliyor musunuz?

12 yil 6nce inceledigim bir dokim
malzemesi ile simdi inceledigim dokum
malzemesi ayni olmadidr gibi o zamanki
sanayicilerin bakis agisiyla simdiki bakis
acisi tamamen degismis durumda. Bu do-
nemde yurt disina agllim sz konusu ve
bdyle olunca da birtakim testler gtinde-
me geliyor. Sanayiciler, kendi malzeme-
lerini iyilestirme cabasina giriyor. Once-
den 10 birim Urtin gelirdi ve bytk kismi
testten gecemezdi. Simdi 10 birim Griin
geliyor ve sadece birkaginda hata ¢ikiyor.
Bu anlamda teknolojinin gelismesiyle
cogu firmalar kendilerini gelistirdi. Urii-
num kotu cikar korkusuyla, insanlar bura-
ya gelirken ¢ok tedirgin oluyorlar. Benim
de insanlara bu konuda hep sdyledigim
bir sey var: Gelin kendinizi bir gortn, bir
kontrol edin. Boylece rekabet edeceginiz
firmalara karsi daha rahat olabilirsiniz. As-
linda bizim isimiz biraz daha riskli malze-
meler Uzerinde yapilan testlere dayaniyor.
Daha ¢ok, riskleri bertaraf etmeye dayali
testler yapiyoruz. Bu ylzden genelde risk
yogunlugu olan firmalar bize geliyor.

Hizmetiniz sadece kontrolle mi sinirli?

Biz degerlendiriciyiz. Laboratuvara
gelen Urind inceliyoruz ve Urinde bir
hata ¢iktiginda rapor sunuyoruz. Uriiniin
dlzeltilmesi konusunda destek sagli-
yoruz. Karsl tarafa sadece UrdnUn hatali
taraflarini ve standartlara uygun olup ol-
madigini gésterebiliyoruz. ik testler son-
rasi herkes Grtind nasil kaliteli hale getire-
biliriz konusunda arayisa giriyor ve daha
sonra da Urinun kalite ve teknik kontrol
testleri icin bize geliniyor. Konyali, kaliteli
Urlin Gretir ve Konya ABIGEM olarak he-
defimiz de kaliteyi ytkseltmek.

KIS 2019163



Konya, Turkiye ortalamasinin
6,6 kat Ustunde ihracat yapti

TURKIYE'NIN IHRACATTA YUKSELEN YILDIZI OLAN KONYA'NIN IHRACATI, YILIN ILK 11 AYINDA,
GECEN YILIN AYNI DONEMINE GORE YUZDE 11,9 ARTTI. AYNI DONEMDE TURKIYE'NIN TOPLAM
IHRACATINDAKI ARTIS ORANIISE YUZDE 1,8 OLDU. BU DONEMDE KONYA IHRACATI, AVRUPA'YA
YUZDE 11,4, ORTA DOGU-ASYA'YA YUZDE 14 VE AMERIKA'YA YUZDE 32 ARTTI.

gecen yilin ayni ayina gore yizde 2,9 dU-
sUs gosterdi ve 165 milyon dolar olarak
gerceklesti. Ocak-Kasim 2019 doneminde ise
Konya ihracati, gegen yilin ayni dénemine goére
ylUzde 11,9 artti ve ilk 11 ayda elde edilen ihra-
cat geliri 1,83 milyar dolar oldu. Turkiye genel
ihracati ise Ocak-Kasim 2019 ddéneminde sade-
ce ylUzde 1,8'lik bir artis gosterdi.

Yeni ihracat verilerine gore; en fazla ihracat
yapan iller arasinda, 2018 yilinin Kasim ayinda
14. sirada yer alan Konya, 2019 yilinda da sirala-
madaki yerini degistirmedi.

<onya ilinin 2019 yili Kasim ayi ihracati,

EN HIZLI iHRACAT ARTISI KONYA'NIN OLDU

2019 yilinin Ocak-Kasim déneminde em-
sal illerin ihracat rakamlari incelendiginde;
gecen yilin ayni dénemine gore Konya ytzde
11,9'luk artisla ilk sirada yer alirken Konya'yi,
Gaziantep ylzde 7,79, Kayseri ylzde 7,15 ve
Eskisehir yuzde 6,94 buyime orani ile takip
etti. Ayni dénemde Kahramanmaras yizde
7,73, Denizli ylzde 5,51 ve Adana ytzde 4,13
dlsus yasadi. 2019 yilinin Ocak-Kasim done-
minde emsal illerin Turkiye icerisindeki pay-
larina bakildiginda ise en yuksek pay ylzde
4,51 ile Gaziantep'e ait olurken, Turkiye ihraca-
tindan Denizli ylzde 1,93, Kayseri ylzde 1,23,
Konya ylzde 1,21, Adana ytzde 1,16, Eskisehir
ylzde 0,68 ve Kahramanmarasin ise ylzde
0,57 pay aldigi gordliyor.

TUM SEKTORLERIN iHRACATI ARTTI

2019 yilinin Ocak-Kasim dénemin-
de gecen yilin ayni dénemine gore;
Konya'da en fazla ihracat yapan sek-
tor, ylizde 8,22 artis ile makine ve ak-
samlari olurken, yukselisini strddren
savunma ve havacilik sanayisinin
ihracatl yzde 14,55 artisla dikkat
cekti. En fazla ihracat yapan ikinci
sektor olan otomotiv endustrisi
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ihracatinda da yUzde 15,83'IUk artis olurken,
Uclncl buylk sektor olan hububat, bakliyat,
yagli tohumlar ve mamulleri ihracati da ylzde
12,9 arttl. 2019 yilinin ilk 10 sektérd arasin-
da en buyuk ihracat artisi ise celik sektorin-
de oldu. Sektor ihracati bu dénemde yizde
23,84 artis yakaladl.

AMERIKA'YA IHRACAT %31,9 ARTTI

2019 yilinin Ocak-Kasim déneminde Konya
iliihracatinda; 2018 yilinin ayni dénemine gore;
Avrupaya yuzde 11,37, Orta Dogu-Asya'ya
yUzde 13,96 ve Amerikaya ylUzde 31,9 artis
yasandi. 2019 yilinin Ocak-Kasim déneminde
Konyadan yapilan ihracatta dnemli paya sahip
olan ilk 10 tlke sirasiyla; Irak, Almanya, italya,
ABD, Cezayir, Rusya, Misir, Suudi Arabistan, Is-
panya ve Iran oldu.

2019 YILI
0CAK-KASIM
DONEMINDE
KONYA, YUZDE
11,9 ARTISLA
EMSAL iLLER
ARASINDA
IHRACATINI EN
FAZLA ARTIRAN
SEHIR OLDU.
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2019 YILI OCAK-KASIM DONEMINDE IHRACATINI EN
FAZLA ARTIRAN SEKTOR YUZDE 23,8 ILE CELIK OLDU.

2019 OCAK-KASIM IHRACATI

MiLYON _ MiLYON MiLYON MiLYON

DOLAR MILYON DOLAR DOLAR DOLAR DOLAR
IRAK ALMANYA ITALYA ABD CEZAYIR
N N N N N

4
v v v v v
52,7 49 48,9 47,7 47,6
MILYON MILYON MILYON MILYON MILYON
DOLAR DOLAR DOLAR _DOLAR DOLAR
RUSYA MISIR SUUDI ISPANYA IRAN
ARABISTAN

. - . . EN FAZLA iHRACAT
Tirkiye ve Konya lhracatinda Kilogram Degeri (Dolar $) YAPAN iLK 3 SEKTOR

(2019 OCAK-KASIM DONEMI)

- 154 18 1,59 ) 1,58 41 3 8
3 1,38 158 37 1, 35 ,
z ; i 1

MILYON DOLAR
MAKINE VE AKSAMLARI

351,5

0,60 MILYON DOLAR
OTOMOTIV ENDUSTRISI

251,7

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 MILYON D OLAR )
—TURKIYE w—KONYA HUBUBAT, BAKLIYAT, YAGLI
Kaynak: TiM TOHUMLAR VE MAMULLERI

KIS 2019165



GECMISIN MIRASINI,
GELECEGE TASIYORUZ...

Koyuncu Akaryakit Koyuncu Otomotiv Koyuncu Enerji

Koyuncu Koyuncu
Tasit Muayene Tuz

s KO yuncu s

koyuncu.com
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2@ VYILLIK
SERUVEN

Daha guzel bir gelecek insa etmek adina

hazir beton, cimento, agrega tesisleri, insaat
firmamiz ve enerji tesislerimiz ile 30 yildir sizinle
birlikte saglam temeller Ustinde yUkseliyoruz.
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